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5 دلل مهم رای تعن استراژی کسبوکار
همیشـه «چـرا» قـل از «چهچـزی» مطـرح مشـود. تنهـا زمـانی متوانیـد اسـتراژی
اثربخش و طرح کسبوکار فوقالعادهای طراح کنید که دلل انجام آن، کاملا واضح و

شفاف باشد. حال به پنج دلل تعن استراژی کسبوکار مردازیم:

 

1. افزایش بازگشت سرمایه
ول رای افزایش بازگشت مقدار ،عن هدف، سازماندهی و اختصاص مجدد منااول
است که در شرکت خود سرمایهگذاری کردهاید، یعنی افزایش سود خالص به چزی

بیش از مزان کنونی.

 

2. تغر جایگاه خود نسبت به رقیبان
استراژی کسبوکار به شما ان امکان را مدهد تا ادراکات مشتری و واکنشهای او
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نسـبت بـه محصـولات و خـدمات ارائهشـده را تغـر دهیـد. بایـد مرتبـا محصـولات و
خـدمات کنـونی خـود را ارقـا دهیـد و در پاسـخ بـه خواسـتهها، قاضاهـا، سلاـق و

ترجیحات متغر مشتریان، محصولات و خدمات جدیدی ارائه کنید.

 

3. سرمایهگذاری ر نقاط قوت و فرصتها
بایـد از نـوغ و قابلیتهـای خاصـ کـه بـاعث رتـری کسـبوکار شمـا در مقاـل رقبـا
مشود، استفاده کنید و کارهای انجام دهید که رقیبان حداقل در کوتاهمدت قادر
به قلید آن نباشند. باید آمادگ واکنش به تغرات غرمنتظره بازار را داشته باشید.
هرگاه با شکست اقتصادی یا افول کسبوکار مواجه شدید، زمان را متوقف کرده و
استراژی خود را مجددا ررسی کنید تا مطمئن شوید با شرایط جدید سازگار است.
همواره بپذرید که شاید استراژی شما، هترن گزینه ممکن رای بازارهای امروز و

فردا نباشد.

 

4. داشتن اصول رای تصمیمگری هتر
همـه تفکـرات اسـتراژیک و تجـاری بایـد بـه عملکـرد سـرع ـرای افزایـش فـروش و

سوددهی بیشتر نسبت به گذشته و نسبت به رقبا منجر شوند.

 

5. جذب سرمایهگذاران و افزایش سرمایه
افزایش سرمایه نیازمند داشتن رویکردی خاص به فرایند رنامهرزی است. از زاویه
دیـد یـک قرضدهنـده یـا سـرمایهگذار احتمـال بـه کسـبوکار خـود نگـاه کنیـد و
رنامههای طراح کنید که شرکت شما را به مکانی جذاب رای سرمایهگذاری تبدل
کنـد. شرکتهـای کـه معمـولا در سـرمایهگذاری اولیـه بیشترـن دلارهـا را از آن خـود

مکنند، کسبوکارهای هستند که حداقل دارای چهار مشخصه هستند:
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مدل کسبوکار فوقالعاده
ایده شما باید باعث بازگشای بازارهای زرگ و جدیدی شود که رقبا نتوانند بهسرعت
از آنها قلید کنند. اندازه و سوددهی بازار نز بسیار مهم است. بناران به رنامه

فوقالعادهای نیاز دارید تا آن را به سرمایهگذاران نشان دهید.

 

قابلیت توسعه
آیا کسبوکار شما متواند محصولات و خدمات لازم را سریعا تولید کرده و با کمترن
مزان ممکن سرمایه و نروی کار، به توسعه دست یابد؟ البته هرچه مزان ول
سرمایهگذاری شده کمتر باشد، مزان ریسک کمتر و بازگشت سرمایه بیشتر است.

 

مالکیت معنوی
آیا حقامتیاز و یا روشهای دیگری دارید که بتوانید از ایدههای خود محافظت کنید؟
حفـاظت از حقامتیـاز تضمینـی ایجـاد نمکنـد، امـا شـانس ایجـاد کسـبوکاری بـا

مزیتهای رقابتی پایدارتر در بازار را افزایش مدهد.

 

داشتن تجربه در حوزههای مرتبط
سرمایهگذاران به رهران با استعدادی که «کارآفرینان زنجرهای» هستند ارج منهند،
کهنهکارانی که در سار کسبوکارهای مشابه تجربیاتی دارند و متوانند به مدران یا
رهرانی فوقالعاده تبدل شوند. سرمایهگذاران نه فقط ر شما، بلکه بیشتر ر ایده
شما و نحوه اجرای آن سرمایهگذاری مکنند. آنها باید مطمئن شوند که اگر رای
موسس اتفاق بیافتد یا همه دارای خود را از دست بدهد، سرمایه آنها در خطر
نیست. باید آنها را مقاعد کنید که کسبوکار شما جای مناسی رای سرمایهگذاری
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است و انکه شما مدر فوقالعادهای هستید و متوانید در کسب سود زیاد به
آنها کمک کنید. باید به سرمایهگذاران ثابت کنید که توانای ایجاد سرع یک تیم
رهری و رشد شرکت با استفاده از مهارتها، تلاشها و تعهد رهرانی غر از خودتان را

دارید.
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