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خلاصه کتاب: گفتگوهای موثر در فروش
آنچه در چکیده کتاب «گفتگوهای موثر در فروش، نوشته نانسی بلیک»
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مآموزید
آیا تعجب مکنید چرا بعض متخصصن فروش، هر بار معاملههایشان را به نتیجه
مرسانند، در حال که فروشندگانی که به همان مزان متعهد هستند، تزلزل پیدا

مکنند و درهم مشکنند؟

نانسی بلیک مشاور آموزش فروش، مطالی را توضح مدهد که هترن فروشندگان
مدانند، اما شاید شما ندانید.

او به دقت نشان مدهد چطور دانش، رداشت، بینش و مهارتهای خوب رقراری
ارتباط دست به دست هم مدهند تا گفتگوهای فروشی مقاعدکننده ایجاد کنند و
چرا باید هر بار از یک نوع گفتگوی خاص و متفاوت رای جذب خریداران استفاده

کنید.

مدرسز خواندن ان چکیده را به مدران فروش و فروشندگان (بهوژه افراد تازهکار)
پیشنهاد مکند.

[membership_protected_content]

aud io ]
mp3="https://dle.modiresabz.com/downloads/downloads/dm/120.Conve

[rsationsThatSell.mp3"][/audio

[membership_protected_content/]

https://modiresabz.com

