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4 استراژی رای استفاده مجدد از محتوا
رخ .ل یک بخش از محتوا به فرمتهای مختلف استاستفاده مجدد، عمل تبد

معقدند که استفاده مجدد باعث کندی در حرکت مشود، اما ان حقیقت ندارد.

محتـوای خـود را مورداسـتفاده مجـدد قـرار دهیـد تـا توجهـات بیشتـری را بـه سـمت
وبسایت خود جذب کنید.

استفاده مجدد بسیار کارردی است، زرا افراد اطلاعات را به شوهای متفاوت دریافت
مکنند. من شاهد هستم که کسبوکارها تماموقت فقط روی پستهای وبلاگ کار
مکنند که عال است؛ اما آنها فرصت ول درآوردن را از دست مدهند، چراکه

رسانههای زیادی هستند که متوان از آنها نز رای جلب مشتری استفاده کرد.

استراژی 4 مرحلهای زر رای استفاده مجدد از محتوا بسیار کارردی است. ان
استراژی به شما امکان مدهد مزان دسترسپذری خود را  4رار افزایش دهید و
مطمئن شوید که محتوای شما همواره با پلتفرمهای اجتماع متعدد امروزی همگام

است.
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ر گرافیکتصاو .1

ارائه کنفرانس .2

ویدو .3

پادکست .4

 

ر گرافیکتصاو
ن است که، باید در شبکههای اجتماعر به آن نیاز دارند اکه تصاو مهم ژگو
قال اشتراک باشند؛ بهگونهای که اگر تصور را از مقاله خارج کنید، رای افرادی که

پست شما را نخواندهاند معنیدار باشد.

تصاوری که بارها به اشتراک گذاشته مشود، بازدیدکنندگان زیادی را به مقاله شما
مآورند. هترن سنارو ان است که اگر یک اینفلوئنسر تصور شما را توییت کند،

مزان ترافیک شما بهسرعت افزایش میابد؟

ان امر همچنن در ایجاد بک لینک معجزه مکند. تمام شرکتها رای تهیه تصاور
گرافیک خود طراح داخل ندارد. بناران، منطقترن کار ان است که از تصاور

وبسایتهای دیگر الگورداری کنید. شما مخواهید شبیه آن وبسایت باشید.

هر تصوری که استفاده مکنید، باید با دو هدف انجام شود:

باید در پست شما جایگذاری شود. .1

باید بتواند در کانالهای شبکههای اجتماع به اشتراک گذاشته شود. .2

 

۴ مرحله ساده رای دستیای به ان دو هدف

1. مطمئن شوید اطلاعات شما قال تجسم هستند
،ر گرافیکخوانندگان شما باید فقط با مشاهده تصو ،بهعنوان یک قاعده کل
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اطلاعات ارائه شده را درک کنند. به آنها نشان دهید، نه اینکه بگویید.

اگر لازم باشد آنها رای درک وضعیت تحقیقات بیشتری انجام دهند، پس تصور
گرافیک شما در وظیفه خود شکستخورده است.

هترن نوع اطلاعاتی که متوان به تصور کشید، عبارتند از:

اطلاعات آماری شامل اعداد یا درصدها

مقایسه ن محصولات یا خدمات

نقلقولها

جدول زمانی با رویدادها

2. یک نوع گرافیک مناسب انتخاب کنید
اگرچه بهراحتی متوان همهچز را در نمودارهای میلهای یا دارهای دستهبندی کرد،

اما شما باید موارد زر را در نظر بگرید:

آیا ان نوع گرافیک به خوانندگان من کمک مکند اطلاعات را بهراحتی درک
کنند؟

آیا ایجاد ان نوع گرافیک آسان است؟

ـرای اطلاعـات عـددی و مقایسـه ـن جـدولهای زمـانی، محصـولات یـا رویـدادهای
مختلف مناسب هستند. اگر مخواهید یک مفهوم را ساده کنید یا یک داستان را
ن است که بهاندازه کافبگویید، از اینفوگرافیک استفاده کنید. مزیت اینفوگرافیک ا
طولانی هستند و متوانید با حفظ تعادل ن گرافیک و متن، محتوای بیشتری ارائه

دهید.

ــا ایــدههای شمــا نیســت، متوانیــد از راهنماهــا و اگــر اینفــوگرافیک متناســب ب
دستورالعملها استفاده کنید.
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3. تصاور بصری ایجاد کنید
سع کنید رای تصاور گرافیک خود یک طرح ثابت داشته باشید. در حالت ایدهآل

رنگها و سبک که استفاده مکنید باید با رند تجاری شما همسو باشند.

رای تولید تصاور گرافیک خود به تصاور گوگل متک نباشید. روی عکسهای
باکیفیت بالا سرمایهگذاری کنید. اگر تیم طراح ندارید، فریلنسر استخدام کنید تا ان

کار را رایتان انجام دهد.

به خاطر داشته باشید که ابعاد تصاور گرافیک شما رای هر پلتفرم شبکههای
اجتماع متفاوت است، بناران قل از بارگذاری، حتما اندازه تصاور خود را تغر

دهید.

4. در شبکههای اجتماع به اشتراک بگذارید
ر گرافیکاست که به همراه تصاو مرحله آخر، شامل متن یک پست اجتماع
مورداسـتفاده قـرار مـگرد. اـن شـبیه نـوشتن عنـاون اسـت؛ یعنـی آن را آنقـدر
جالبتوجه کنید، که بینندگان پس از جذب شدن به تصور، بخواهند پست شما را

بخوانند.

 

ارائههای کنفرانسی
ربازدیـدترن ارائههـای کنفرانسـی (Presentations) در SlideShare بهراحتـی دههـا
بهعنوان منبع SlideShare کند. مردم ازوطه ایجاد مرای سازندگان مر هزار بازدید
رای مقالات استفاده مکنند که به معنی بک لینکهای بیشتر است. اگر دانشگاهی
ــا اســتفاده از ارائــه شمــا بهعنــوان مرجــع منتشــر کنــد، متوانیــد مطــالعهای را ب

خوششانس باشید و بک لینک نصیبتان شود.

ایجـاد اسلایـدهای مـوثر واقعـا سـاده اسـت، چـون شمـا قبلا پسـت وبلاگ را آمـاده
کردهاید:
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1. یک الگوی ارائه ایجاد کنید
مانند تصاور گرافیک، مطمئن شوید که تمام ارائههای شما از یک الگوی متناسب با
رند تجاری شرکتان روی مکنند. شما متوانید از پاوروینت استفاده کنید.

استاندارد صنعت امروزی است.  ،  Google  Docs باانحال، 
داشتـن یـک الگـو همچنـن از تکـرار کـار جلـوگری مکنـد؛ زـرا متوانیـد از آن ـرای
اسلایـدهای بعـدی اسـتفاده مجـدد کنیـد. هترـن الگوهـا دارای فونتهـای آسـان و
طرحهای ساده هستند و یک سلسلهمراتب محتوای شفاف را به کار مگرند که

باعث حرکت روان ارائه شما از مقدمه به اسلاید پایانی مشود.

2. متن ارائه خود را ایجاد و اصلاح کنید
نکات کلیدی را از پست وبلاگ خود استخراج کرده و آنها را خلاصه کنید. اسلایدهای
شما نباید طولانی باشند، بناران تا جای ممکن از محورهای کلیدی استفاده کنید.
ــطلاحات ــد. از اص ــه داری ــاده نگ ــاه و س ــا را کوت ــا آنه ــتند ام ــوب هس جملات خ
عجیبوغریب و واژهها یا عبارات مهم خودداری کنید، زرا خوانندگان نمخواهند
مقاله را بخوانند، بلکه مخواهند هرچه زودتر به نکات و ایدههای کلیدی دست

یابند.

 .3رای تکمل ارائه خود از تصاور گرافیک استفاده کنید
در ارائههای جذاب و تعامل، یک تعادل عال ن تصاور و متن رقرار است. شما
باید بعد از هر ۲-۳ اسلاید یک تصور داشته باشید تا در ارائه وقفه ایجاد شود و
باعث شود خوانندگان بیشتر توجه کنند. رای تأکید ر نکات کلیدی باید از تصاور

استفاده شود.
تصاور همچنن شامل درج لوگو شرکت شما در هر اسلاید است. ان امر به شما
کمک مکند رندتان ارقا یافته و مردم از سرقت ادی اسلایدهای شما منصرف

شوند.

4. در چندن پلتفرم به اشتراک بگذارید
شمـا علاوه ـر SlideShare، متوانیـد از پلتفرمهـای ماننـد Scribd و  Issuuـرای

https://modiresabz.com


6

بارگذاری ارائههای خود استفاده کنید. قل از بارگذاری، مطمئن شوید که کلمات
کلیدی موردنظرتان در عنوان و نام فال قرار داشته باشد.

همچنن باید یک توضح جالب بنویسید تا بینندگان بدانند چه چزی در انتظارشان
است. تعداد زیادی از بارگذاریها، هچ توضیح ندارد که ان باعث بدتر شدن نرخ
کلیک مشود. علاوه ر ان، حتما لینک شرکت خود را در قسمت توضیحات بگذارید.

 

ویدو
اکنون وقت آن است که از پستهای وبلاگ، تصاور گرافیک و ارائهها، بهعنوان

پایهای رای ایجاد ویدوهای جذاب استفاده کنید.

وتوب دومن موتور جستجو و سومن وبسایت محوب در سراسر جهان است.
هرماه نزدیک به ۲ میلیارد کارر فعال دارد و ۶۸٪ از کارران وتوب از آن بهعنوان
روشی رای کمک به خرید استفاده مکنند؛ یعنی دسترسی به بیش از ۱٫۳ میلیارد

خریدار!

ازآنجاکه وتوب متعلق به گوگل است، اگر افراد محتوای شما را دوست داشته
باشند و مرتبط با جستجوهایشان باشد، متوانید بهسرعت رتبه خود را هود دهید.

با ان اوصاف، به همان اندازه مهم است که ویدوهای خود را رای ۳ پلتفرم زرگ
دیگر نز رنامهرزی کنید، یعنی: فیسوک، توییتر و اینستاگرام.

1. پست وبلاگ خود را به یک اسکریپت تبدل کنید
با محاورهای کردن پست وبلاگ خود، آن را به یک اسکریپت تبدل کنید. جملات را

دوباره مرتب کنید تا به نظر رسد در حال گفتگو هستید.

چندن روش رای طبیعتر کردن اسکریپت شما:

بیشتر از من و تو استفاده کنید.

از لحن دوستانه و غررسم استفاده کنید.
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جملات طولانی را تا جای ممکن کاهش دهید

2. صفحه خود را ضبط کرده و روی آن صداگذاری کنید
اگر  آنقدر اعتمادبهنفس دارید که جلو دورن صحبت کنید، پس انجامش دهید!

نشان دادن خودتان یک مشخصه وژه به شما مبخشد، بهخصوص اگر ویدوی
مفیدی باشد و تولید آن هزینه بالای نداشته باشد. اما اگر با قرار گرفتن در جلو

دورن راحت نیستند، ضبط صفحهنمایش متواند یک راهکار خوب دیگر باشد.
نرمافزارهای مانند Camtasia و Screenflow به شما امکان مدهند صفحه و صدای

خود را ضبط کنید.

3. مقدمه، پایان و CTA خود را همراه با موضوع خود ضبط کنید
سع کنید ویدوهای خود را در حدود ۱۰ دقیقه نگه دارید. شما باید رای هر دو
بخش مقدمه و پایان یک مکث کوتاه (۱۰ ثانیهای) داشته باشید تا بینندگان متوجه

ان دو بخش شوند.

مقدمه و پایان باید مختصر باشند. درباره اینکه چه کسی هستید صحبت کنید، اینکه
موضوع ویدو چیست، در ویدوهای آینده قرار است درباره چه موضوعاتی صحبت

کنید و از بینندگان تشکر کنید - همن.

4. در پلتفرمهای اشتراک ویدو توزع کنید
عنوان و شرح ویدوی شما باید شامل کلمات کلیدی هدف کسبوکارتان باشد. در
کادر توضیحات ویدوهای آپلود شده، لینک صفحات فرود وبسایت و روفالهای

شبکههای اجتماع خود را قرار دهید.

 

پادکست
پادکستها رای ارقا محتوا و ایجاد روابط با مخاطبان عال عمل مکنند، چراکه

مانند ویدو به شما یک مشخصه وژه مبخشند.
خوشبختانه شما مجور نیستید رای ایجاد پادکستهای جذاب یک سخنران حرفهای
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باشید. درواقع، اگر چندن ویدو در چنته داشته باشید، نصف راه را رفتهاید.

نحوه استفاده مجدد از ویدوها رای تهیه پادکست:

1. کلیپ صوتی را از ویدوهای خود استخراج کنید
آهنگهای صوتی ویدوهای شما متوانند در قسمتهای پادکست مورداستفاده
مجدد قرار بگرند. شما با تهیه ویدو، بهطور موثر دو دارای بازاریای به دست
مآورید. ان قضیه متواند بهصورت رعکس نز باشد. یعنی متوانید پادکستها
را ضبط کرده و آنها را در وتوب یا بهعنوان ویدو در وبسایت خود بارگذاری کنید.

2. مقدمه، پایان و CTA را به موضوع اصل خود اضافه کنید
طرح کل پادکست شبیه تهیه ویدو است، با ان تفاوت که مقدمه و پایان شما
باید یک آهنگ کوتاه باشد. پیشنهاد مکنم از یک آهنگ منحصربهفرد استفاده کنید

تا شنوندگان بتوانند آن را تشخیص دهند و به شما مرتبط بدانند.

3. پادکست خود را توزع کنید
استفاده از سرویس توزع پادکست، باعث صرفهجوی در وقت مشود. شرکتهای
مانند Libsyn و BuZzsprout  فقط از شما مخواهند قسمتهای پادکست خود را
در پلتفرم آنها بارگذاری کنید و آنها بهطور خودکار پادکست شما را در مکانهای

مانند Spotify و iTunes پخش مکنند.
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نویسنده: رافول شارما
ناشر: سخن گستر
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