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7 نکته درباره ایملهای که به فروش منجر مشوند
ان نکات، اصول نوشتن ایملها و همچنن مکانزم نحوه ارسال کمنها و غره
هستند. اگر آنها را دنبال کنید، نتاج هتری از بازاریای ایمیل خود خواهید گرفت.

انها اصول هستند که باید هنگام نوشتن ایملهای بازاریای خود رعایت کنید.

 

1. از یک سرویس معتر تحول ایمل استفاده کنید
Apple توانید فقط از اپلیکیشنن، نماز مشترک زرگ ل به لیسترای ارسال ایم
استفاده کنید. شما باید از یک شرکت متخصص در ارائه  Outlook یا رنامه   mail
بازاریای ایمیل استفاده کنید؛ شرکتی که فرایند اشتراک و لغو اشتراک در لیست

ایمل شما را بهطور خودکار انجام مدهد.

شرکتهـــای ماننـــد AWeber ،InfusionSof ،Mail Chimp و... دارای بخشهـــای
انطباق هستند که مطمئن مشوند ایمل شما خلاف قوانن اسپم نباشد. آنها
همچنن از تحول ایملهای شما اطمینان حاصل مکنند و شما را از لیستهای
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سیاه اسپم دور نگه مدارند.

بناران، به تمام ان دلال، شما قطعا باید از یک سرویس تحول ایمل معتر
استفاده کنید.

سرویسی را انتخاب کنید که معتر باشد، کاملا شناختهشده باشد و مدتزمان زیادی
از تاسیسش گذشته باشد، زرا قرار است از تمام پایگاه داده شما مراقبت کند.

یک سرویس را انتخاب کنید و به آن پایبند باشید، زرا انقال از یک ارائهدهنده
خدمات ایمل به ارائهدهنده دیگر دشوار است.

ان بدان معناست که اگر هزاران نفر در لیست ایمل خود داشته باشید و بخواهید
از AWeber به InfusionSoft تغر کنید، ناگزر افراد زیادی را در ان انقال از دست
خواهید داد. بناران هتر است یک ارائهدهنده را انتخاب کنید و از روز اول با همان
ادامه دهید. البته هر ارائهدهندهای که انتخاب کنید، بازهم نسبت به آن شاک
خواهید ود یا از نظر خدمات با مشکل مواجه خواهید شد؛ زرا بخشی از کارهای که
آنها انجام مدهند، دقیقا مناسب شما نخواهد ود، اما ان دلل خوی رای تغر
ارائهدهندهتان نیست، مگر اینکه رای کسبوکارتان حیاتی باشد و باعث از دست

دادن مشتریانتان شود.

 

2. به بازدیدکنندگان، دلیل رای اشتراک بدهید و انتظارات
آنها را بهدرستی تنظیم کنید

افراد قرار نیست آدرس ایمل خود را فقط رای دریافت خرنامه به شما بدهند، زرا
آنها ر ان باورند که شما رایشان ایملهای اسپم ارسال مکنید. شما باید رای
اشتراک آنها، دلل قانعکنندهای بیاورید. یک گزارش، یک ویدو، یک دوره کوتاه و...

بهعنوانمثال، اگر من با انتظار دریافت اطلاعات مفید و نه تبلیغاتی در خرنامه شما
ثبتنام کنم؛ اما شما یک پس از دیگری رایم تبلیغات ارسال کنید، احساس مکنم
ان ایملها اسپم هستند. شاید از نظر قانونی اسپم نباشند، اما از نظر عمل و
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احساسی انگونه هستند.

ان بدان معناست که من به شما علاقه ندارم و اشتراک را لغو مکنم. حتی بدتر، در
لیست شما ممانم و هنای باندتان را مصرف مکنم، اما هچگاه ایملهایتان را

نمخوانم.

بناران به بازدیدکنندگان دلیل رای اشتراک دهید و به آنها توضح دهید که قرار
است چه چزی دریافت کنند. اگر آنها رای دریافت یک جازه، مانند چکلیست،
کتاب الکترونیک، ویدو یا هر چزی که آهنربای هدایتی شماست، ثبتنام مکنند،
مطمئن شوید که آنها مدانند در خرنامه ایمیل شما نز ثبتنام کردهاند و قرار
است خرهای جالب و اطلاعات مفیدی رایشان ارسال کنید. همچنن آنها را نسبت
بـه پیشنهـادات وـژهای کـه در رابطـه بـا محصـولات و تبلیغـات خـود داریـد، مطلـع

مسازید. مسر را رای آنها بهطور شفاف توضح دهید.

 

3. با ارسال متناوب و مداوم ایمل، از شکایتهای اسپم
خودداری کنید

شاید غافلگر شده باشید، اما ارسال زودبهزود ایمل متواند شکایات اسپم را
کاهش دهد، زرا وقتی مرتبا و بهطور مداوم ایمل ارسال مکنید، خوانندگان شما را
فراموش نمکنند! اگر آنها در لیست شما ثبتنام کنند و شش هفته از شما یخر

باشند، سپس شما رای آنها ایمل ارسال کنید - وم! شکایت اسپم!

 

4. از پاسخگوی خودکار بهعنوان نمایندگ فروش رباتیک
استفاده کنید

احتمالا مدانید که پاسخگوی خودکار چیست، اما اگر نمدانید: یک رنامه است که
بهطـور خودکـار، تـوال از ایملهـای رنامهرزیشـده را ـرای هـر کسـی کـه مشتـرک

مشود، ارسال مکند.
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ان متواند روزانه یک ایمل به مدت ۷ روز، ۳۰ روز، یا ۴۵ روز باشد. تناوب زمانی
را شما تعن مکنید و حتی متوانید آن را در روزهای خاص پس از ثبتنام اولیه

نز انجام دهید.

ان یک توال از پیش رنامهرزیشده، از قل آماده شده و از پیش بارگذاری شده
است که بهطور خودکار به هر شخص حاضر در لیست ایمل شما تحول داده

مشود؛ ر اساس زمان ثبتنامشان در لیست ایمل شما.

ان توال بسیار قدرتمند است، بهخصوص اگر از آن رای معرف خودتان، شرکتان و
خدماتان به افراد استفاده مکنید و مخواهید شما را از طرق یکسری ایمل

داستانی یا تمثیل بشناسند.

 

5. واکنش موردنظر خود را مشخص کنید
منظور از واکنش موردنظر ان است که اگر خواننده بخواهد پس از خواندن ایمل
شما یک کار انجام دهد، مخواهید آن کار چه باشد؟ ان باید همان یک کاری باشد

که بیشتر از همه مخواهید انجام دهند.

آیا مخواهید روی لینک کلیک کنند؟

آیا مخواهید به پیامتان پاسخ دهند؟

آیا مخواهید در یک نظرسنج شرکت کنند؟

آیا مخواهید یک خرید انجام دهند؟

بناران قل طراح هر ایمل، واکنش موردنظر خود از آن را مشخص کنید.

 

 .6رای تبلیغات از ایملهای اطلاعرسان استفاده کنید
ایملهای خودکار را با استفاده از توال پاسخگوی خودکار، وشش دادیم. از ایمل
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اطلاعرسان غافل نشوید، یعنی ایمیل که بهصورت «لاو» رای کل لیست خود ارسال
مکنید. ارزش ارسال یک ایمل «لاو» ان است که شما متوانید افراد را به

رویدادهای فعل، یا اتفاقاتی که امروز در اخبار یا قویم رخ داده ارجاع دهید.

ان ثابت مکند که ان ایمل امروز نوشته شده و خودکار نیست. همچنن باعث
مشود ایملهای شما تازه و بهموقع و بسیار قدرتمندتر از هر زمان دیگری باشند.

 

7. ایملهای بفرستید که انگار از طرف یک دوست هستند
ایمل خود را ررسی کنید و ببینید آیا احساس مکنید که انگار از طرف یک دوست
ارسال شدهاند یا نه. وقتی دوستانمان ایمل مفرستند، معمولا حاوی لوگو، تصاور

تبلیغاتی، علامتهای SALE، یا تخفیف فقط رای امروز، نیستند!
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