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4 دلل اهمیت تولید محتوای جذاب رای وبسایت
بازاریای محتوا از یک مفهوم جدید بازاریای به یک ازار ضروری بازاریای رای همه
شرکتها تبدل شده است. اگر تاکنون از خود رسیدهاید که «آیا بازاریای محتوا رای

کسبوکار من حیاتی است؟» پاسخ مثبت است!

دلــل اهمیت بازاریــای محتــوا اــن اســت کــه تعــداد بازدیدکننــدگان بــاکیفیت از
وبسایتــان را بــه حــداکثر مرسانــد. وقتــی صــحبت از افزایــش بازدیــد، جــذب
علاقهمندان باکیفیت و رشد پایدار درآمد به میان مآید، محتوا حرف اول را مزند.
محتوای که درست تهیه و ارائه شود متواند مخاطبان را به وبسایت شما بکشاند

و در نهایت آنها را به علاقهمند و خریدار تبدل کند.

ر اساس فرهنگ آکسفورد، بازاریای محتوا نوع بازاریای است که محتوای آنلان
مانند ویدوها، وبلاگها و پست رسانههای اجتماع را تولید و توزع مکند. ان
محتوا تبلغ مسقیم یک رند نیست، بلکه هدف آن ایجاد علاقه در مخاطبان نسبت
به محصولات و خدمات آن رند است. بناران، شما فقط نوع محتوای آموزشی،
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ارزشمند و غرتبلیغاتی تولید مکنید و با مخاطبان به اشتراک مگذارید.

بازاریای محتوا وقتی ارزشمند است که به نگرانیهای مشتریان ردازد. ان محتوا
درباره آنها است، نه درباره شما یا شرکتان. ان محتوا کمک مکند نزد مخاطبان
اعتبار کسب کرده و با مصرفکنندگان ارتباط رقرار کنید. ان موثرترن راه رای متماز
کردن کالاها یا خدماتان از محصولات رقبا است و منجر به افزایش نرخ تبدل و
تولید علاقهمندان مشود. تولید محتوای جذاب علاوه ر ارقای کسبوکار، مزایای

مختلف دیگری هم دارد. از جمله:

 

1. به مخاطبان آگاهی مدهد
اولن قدم رای جذب مشتریان جدید، تولید محتوای آگاهیرسان است تا ببینند آیا
یک محصول یا خدمات نیازهایشان را رآورده مکند یا خر. آنها باید قل از خرید،
نسبت به گزینههای موجود داشته باشند. پس باید اطلاعات جامع شناخت کامل
درباره محصولات و خدماتان ارائه دهید. محتوای آگاهیرسان را متوان در وبلاگ،
صفحات محصول و در سایتها پیدا کرد. بهعلاوه، آموزشها، رتبهبندیها و سار
مطالب، اطلاعات لازم رای تصمیمگری هتر را در اختیار مصرفکنندگان قرار مدهند.
ان محتوا مخاطبان را با صنعت و محصولات و خدمات شما آشنا مکند. یک از
روشهای تولید محتوای جذاب، پاسخ دادن به سوالات و نگرانیهای بازدیدکنندگان
اسـت. سـع کنیـد ـرای نگرانیهایشـان راهحـل ارائـه دهیـد و بگوییـد محصـول یـا

خدمتان چطور آن مشکلات و نیازها را رطرف مکند.

 

2. اعتماد ایجاد مکند
قل از انکه مشتری به شما اعتماد کند، ابتدا باید با رند شما آشنا و به آن
علاقهمند شود. با تولید محتوای مفید ارتباط هتری با مشتریان رقرار مکنید. اول
باید به سوالات مشتریان پاسخ داده و با آنها تعامل کنید تا با شما آشنا شوند. مثلا
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یک شرکـت نقـاشی ساختمـان متوانـد راهنمـای «هترـن رنگهـای ساختمـانی» یـا
«هزینه نقاشی ساختمان در سیدنی» تهیه کند. وقتی محتوای مفیدی را بدون هچ
هدف مال تولید مکنید، مشتری بیشتر از آن لذت مرد و به رندتان اعتماد
مکند. بهعلاوه، به شما کمک مکند بهعنوان یک چهره معتر در حرفه خود شناخته
شوید. مردم به افراد حرفهای اعتماد مکنند و رای حل مشکلاتشان از آنها کمک

مگرند.

 

3. اقتدار ایجاد مکند
با تولید محتوای باکیفیت آنلان، اقتدار خود را در نظر مخاطبان ثبیت مکنید. ان
حاصـل اصـل «بشنـاس، دوسـت بـدار، اعتمـاد کـن» اسـت. وقتـی بـا تولیـد محتـوای
ارزشمند و دقق به مصرفکنندگان جدید و فعل نشان دهید در حرفه خود متخصص
هستید، بهعنوان مرجع آن بازار اعتبار و اقتدار کسب مکنید. مصرفکنندگان باید
بدانند که با کارشناسان حرفهای سروکار دارند. مطالب و محتوای شما و پاسخهای
شفـاف کـه بـه سـوالات و مشکلات مخاطبـان مدهیـد، حرفـهای ودنتـان را نشـان
مدهد. وقتی زمان تصمیمگری رای خرید فرامرسد، مردم رندی را به یاد مآوردند
که درباره چالشها، راهکارها و گزینههای مختلف به آنها اطلاعات و آموزش داده

است.

 

4. به سئو کمک مکند
وقتی کارران اینترنت سوال یا مشکل دارند، اول به موتورهای جستجو سر مزنند.
در نتیجه، شما باید محتوای خود را هینه کنید تا در نتاج جستجوهای مرتبط ظاهر
شود. با ان روش متوانید علاقهمندان جدیدی به وبسایت خود بکشانید. پس
رای قویت سئو باید با در نظر گرفتن خواستههای خوانندگان محتوای جذاب و
ارزشمندی رای آنها تولید کنید. اگر مخاطبان ارتباط خوی با محتوای شما رقرار
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کنند، استراژی سئوی شما موثرتر مشود.
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