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خلاصه کتاب: بازاریای شاخص
آنچه در چکیده کتاب «بازاریای شاخص، نوشته استیسی دانهازر، سایمِن
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کِل و ل جانستِن» مآموزید
با گزینه‌های زیادی رورو هستند و مشابه ودن ان گزینه‌ها رایشان  B2B خریداران

گجکننده است.

خیل از خریداران زمان، انرژی و تمایل رای انتخاب آگاهانه ندارند، بناران فقط
قیمت را عامل تماز مدانند و ر اساس آن تصمیم مگرند.

مدرسز باور دارد که کارشناسان فروش B2B، سایمِن کِل ،ل جانستِن و استِیسی
دان‌هازر با تکیهر تحقیقات، مطالعات موردی، مصاحبه‌ها و تجربه‌های خود، یک

«چهارچوب ارزشی» معرف مکنند تا محصولات و خدماتان را شاخص کنید.
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