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130 ایده رای محتوای ایمل
بازاریای ایمیل وقتی هترن نتیجه را دارد که مدام خوانندگان را پیگری کنید. اما
چگونه متوانید هر هفته محتوای عال در خرنامه خود ارائه دهید؟ خیل سخت
است! ما مدتهاست ان کار را انجام مدهیم و همیشه ارائه ایدههای جدید در
خرنامه ایمیل رایمان چالشرانگز وده است. بناران تصمیم گرفتیم فهرستی از
تمام محتواهای ایمیل جذای که در طول سالها دیدهایم را با شما به اشتراک
بگذاریم و همه وژگهای جدید بازاریای ایمیل را هم در آنها لحاظ کردهایم. ان

130 ایده در 6 گروه زر دستهبندی شدهاند که متوانید از آنها الهام بگرید.

آگاهی دادن به مردم درباره صنعتان

اشتراک اخبار و تازهها

معرف فرهنگ و شخصیت خودتان

مشارکت دادن مشتریان

معرف ایدههای رای تجارت الکترونیک
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ارائه محتواهای جدید

 

درباره صنعتان به مردم آگاهی دهید
شما رای رسیدن به ان نقطه در کسبوکارتان بسیار تلاش کردهاید و بدون شک در
ان راه نکات تخصص زیادی آموختهاید و دانش زیادی درباره صنعتان دارید. هنگام
انتخاب موضوعات خرنامه هفتگ یا ماهانه از موارد زر استفاده کنید و علاقه خود

را به مشترکان ایمیل نشان دهید.

1. نکاتی رای موفقیت مخاطبان به آنها ارائه دهید. کمک به خوانندگان باید اولن
مورد ان فهرست باشد. در هر خرنامه مشاوره و توصیه رایگان قرار دهید.

2. نکـاتی دربـاره کارهـای کـه نبایـد انجـام دهنـد، ارائـه کنیـد. مثلا مقـالهای دربـاره
اشتباهات راج در بازاریای ایمیل بنویسید.

3. مجموعهای از ارزشمندترن مقالات چاپ شده در صنعت خودتان تهیه کنید و آن
را با مخاطبان به اشتراک بگذارید.

4. مـوارد راـج در صـنعتان را پیـدا کـرده و آنهـا را توضـح دهیـد. مثلا رونـدهای
بازاریای ایمیل در 2021 را توضح دهید.

5. چکلیست یا الگوی رای کاری مفید تهیه کنید و آن را رای دانلود رایگان در
اختیار خوانندگان قرار دهید.

6. یک کتاب الکترونیک رایگان و قال دانلود، گزارش یا اخبار صنعت را ارائه دهید.

7. یک راهنمای ساده درباره موضوع جالب در صنعتان به تازهکارها ارائه دهید. مثلا
یک راهنمای سئو رای تازهکارها بنویسید.

8. با یک متخصص صنعت مصاحبه کنید. مردم دوست دارند داستانهای موفقیت
دیگران را بخوانند و از آنها الهام بگرند.

9. از سار متخصصان مشاوره بگرید. یک موضوع تازه و جذاب در زمینه کاری خود
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انتخـاب کنیـد و از ده متخصـص بخواهیـد در اـن زمینـه توصـیه یـا پیشنهـادی ارائـه
دهند.

10. یک پست از وبلاگنویس مهمانی که تحسینش مکنید به اشتراک بگذارید و نظر
خود را در مورد آن بیان کنید.

11. اینفوگرافیک بسازید یا به اشتراک بگذارید و چند توصیه کارردی هم به آن اضافه
کنید.

 .12قویم از رویدادهای آینده شرکت (مانند وبینارها یا پادکستها) یا صنعت
(مانند کنفرانسها و نمایشگاهها) ایمل کنید. با ان کار افراد زیادی را به شرکت در

رویدادهای آینده تشوق مکنید.

13. به سوالات خوانندگان در یک ایمل پاسخ دهید و آن را با «.... عزز» شروع
کنید.

14. گذشته را مرور کنید. صنعت شما در 5 سال گذشته چقدر تغر کرده است؟ در
10 سال گذشته چطور؟موفقیتها را یادآوری کنید.

15. درباره صنعتان پیشبینی کنید.

16. فهرستی از هترن کلیدواژههای مروط به صنعتان تهیه کنید.

17. فهرستی از جملات و نقلقولهای محوب مروط به صنعتان تهیه کنید.

18. از رازهای پنهان صنعت رده ردارید.

19. فهرستی از صفحات مهم مروط به صنعتان در توییتر، اینستاگرام، لینکدن و
پینترست تهیه کنید تا مخاطبان آنها را دنبال کنند.

20. اعضای سایتان را از سیاستها و تغرات دولتی و صنعتی اثرگذار ر آنها آگاه
کنید.

21. کتابهای مروط به صنعتان را ررسی کنید.
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22. مطالعات موردی درباره روش موفقیت خودتان یا سار متخصصان صنعت را به
اشتراک بگذارید.

23. لینک محوبترن وبلاگ صنعتان را رای اعضا ارسال کنید.

24. ازارها، مناع و مقالات جذاب صنعتان را بهصورت ماهانه یا فصل معرف کنید.

25. فهرستی از فرصتهای شغل موجود در صنعتان تنظیم کنید.

 

مخاطبان را در جریان اخبار و تازههای شرکت قرار دهید
مخاطبان همیشه از شنیدن اخبار و تازهها هیجانزده مشوند. مثلا اگر محصول
جدیدی روانه بازار کردهاید یا مشارکت جدیدی آغاز کردهاید، مشترکان خرنامه را در

جریان قرار دهید.

26. مورد ارزشمندی در شرکتان را رجسته کنید. مردم دوست دارند خرهای خوب
بشنوند.

27. نکات مهم رویدادی که در آن شرکت کردهاید را به اشتراک بگذارید. حتی اگر
مخاطبانتان هم آنجا حضور داشتهاند، از خواندن نکات جالب و جمعبندی آن مراسم

لذت مرند.

28. درباره موفقیتهای افتخارآمز شرکت صحبت کنید.

29. ازارهای مورداستفادهتان که رای خوانندگان خرنامه هم مفید است را ررسی
کنید.

30. کشف و اختراع که شرکتان به پیشرفت آن کمک کرده را به اشتراک بگذارید.

31. با یک روش علم آزمونی در کسبوکارتان انجام دهید و نتاج آن را به اشتراک
بگذارید.

32. داستان موردی که شما را غافلگر کرده را تعریف کنید. مثلا وقتیکه صفحه
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فیسوکتان ناگهان پاک شد.

33. مردم را از شراکتهای کاری خود مطلع کنید و مزایای آن را نشان دهید.

34. فهرستی از مناع مفید آنلان تهیه کنید. رای یافتن هترن عکسها، توصیهها،
نکات و ترفندها به کجا سر مزنید؟

35. آمارمروط به شرکت، محصولات یا صنعت خود را منتشر کنید.

36. محصول جدید یا خدمات آینده را بهصورت کوتاه ررسی کنید. وقتی مشترکان
نخستن کسانی باشند که از ان موضوعات آگاه مشوند، احساس خاص ودن

مکنند.

37. شمارش معکوس رای ارائه محصول یا وژگ جدید بگذارید.

38. کارهـای بعـدی شرکـت را معرفـ کنیـد. رنامههـای کـه ـرای آینـده داریـد را بـه
مشترکان اعلام کنید.

39. سخنرانی خود در مکانی دیگر را منتشر کنید.

 .40زرگترن چالشی که شرکتان در سال گذشته داشته را ررسی کنید و روش
مواجهه با آن را توضح دهید.

41. هرگونهاخباری که اخرا درباره سازمانتان در رسانههای اجتماع مطرح شده از
جمله مقالات، مستندها و پادکستها را منتشر کنید.

42. از کارمندانتان بخواهید وژگ موردعلاقه خود در محصولات و خدماتان و دلل
ان علاقه را معرف کنند.

 

فرهنگ و شخصیت شرکتان را نشان دهید
با تزرق بخشی از شخصیت خود به خرنامه شرکت، آن را تازه و بهروز نگه دارید.
هرچه معترتر باشید، مشترکان بیشتر با شما و ارزشهایتان ارتباط رقرار مکنند. ان

https://translate.google.com/translate?hl=en&prev=_t&sl=auto&tl=fa&u=https://www.remotecompany.com/blog/remote-work-survey-results
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ایدههای محتوا به شما کمک مکند تا خرنامه را اختصاصتر کرده و شرکتان را به
مشترکان معرف کنید.

43. فرهنگ شرکت را توصیف کنید و به نمایش بگذارید.

44. چزهای که دوست دارید، جملههای که به شما انگزه دادهاند و تصاور،
موسیق، مقالات یا داستانهای محوبتان را به اشتراک بگذارید.

45. اصول و هویت شرکتان را معرف کنید.

46. ​​از کارمندان خود بخواهید داستانهای در خرنامه بنویسند.

47. یک از اعضای تیم که مخاطبان باید او را بشناسند را معرف کنید.

48. مقالهای درباره تاریخچه شرکت بنویسید. همه شرکتها داستانی دارند.

توانیـد بعضـ‌تـان تهیـه کنیـد. حتـی مدر شرک 49. فهرسـتی از فرصـتهای شغلـ
مشتریانتان را استخدام کنید.اگر آنها از شما خرید کنند، متوانند مدافعان خوی
رای رندتان باشند. یک فرصت شغل را در خرنامهتان معرف کنید و ببینید چه

کسانی به آن واکنش نشان مدهند.

50. ویدوی خندهداری که کارمندان ساختهاند را به اشتراک بگذارید.

51. ویـدوها و عکسهـای از پشتصـحنه کسـبوکار، محصـولات در حـال تولیـد،
رویدادهای اخر یا مشتریان راض نشان دهید.

52. در خدمات اجتماع مشارکت کنید. اخبار مروط به مشارکت شرکتان در هود
جامعه را منتشر کنید.

53. یک روز کاری واقع کارمندان را نشان دهید.

54. موضوعات و مواردی که رای جامعه محل شما مهم است را به اشتراک بگذارید.

55. در مورد موضوعات شخص خود از جمله فرزندتان، حوان خانگ ،روژه جدید
یا ماشینی که دو سال منتظر خریدش ودهاید، مطلب بنویسید.
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56. نظر خود را مطرح کنید. آیا مورد خاص در حوزه کاریتان خرساز یا بحثرانگز
است؟

57. یک فهرست 10 موردی از مطالی تهیه کنید که آرزو داشتید هنگام راهاندازی
کسبوکار مدانستید.

58. فهرسـتی از کتابهـای الکترونیکـ یـا پادکسـتهای رایگـان تهیـه کنیـد کـه بـه
کارمنـدانتان انگـزه داده اسـت. مـردم مطـالب رایگـان و توصـیههای خـوب را دوسـت

دارند.

59. محـوبترن پسـتها، توییتهـا و نهـا را از شبکههـای اجتمـاع خـود بـه
ـــد پســـتهای رسانههـــای اجتمـــاع خـــود را در ـــد. متوانی ـــراک بگذاری اشت

ایملها بگنجانید.

60. درباره یک روش تیمسازی صحبت کنید که واقعا خوب پیش رفته و رایتان
آموزنده و نتیجهبخش وده است.

61. فهرست آهنگهای محوب اسپاتیفای که اعضای تیمتان به آنها گوش مدهند
را به اشتراک بگذارید.

62. فهرستی از رنامههای موردعلاقه کارمندانتان در نتفلیکس را به اشتراک بگذارید.

63. تیمهای مختلف سازمان خود را مشخص کنید و چند مورد از روژههای که انجام
مدهند را معرف کنید.

64. تلاشهـای کارمنـدانتان در حـوزه هـود فـردی در یـک سـال اخـر را بـه اشتـراک
بگذارید.

65. یک پیام شخص از سوی مدرعامل به مشترکان ارسال کنید.

66. مشتریـان شمـا تنهـا مخاطبـان شمـا نیسـتند. یـک خرنـامه داخلـ هـم ـرای
کارمندانتان ارسال کنید.

67. کارهای ینتیجه را معرف کنید. باید چهرهای واقع از شرکت خود ارائه دهید.
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مشتریان را مشارکت دهید
با مخاطبان گفتگو کنید تا اتفاقات شگفتانگزی رخ دهد. ان کار نهتنها تلاشهای
بازاریای را ارقا مدهد و محتوای عال رایتان تولید مکند، بلکه رابطهای ن
کسبوکار و مشتری ایجاد مکند. 17 موضوع خرنامهای که در ادامه مآید باعث

شروع گفتگو با مشترکان مشود.

68. با مشتریان مصاحبه کنید. مشتریان مخواهند از شرایط یکدیگر باخر شوند و
بدانند محصولتان چه کمک به آنها مکند.

69. آنها را به شرکت در یک نظرسنج دعوت کنیدو نتاج را در خرنامه بعدی به
اشتراک بگذارید.

70. نظرسنج انجام دهید و نتاج را به اشتراک بگذارید.

71. مســابقهای در شبکههــای اجتمــاع رگــزار کنیــد. هــدایا، مسابقــات عکاســی و
چالشهای ویدوی راهی عال رای تبلغ و ایجاد هیاهو درباره رندتان است.

72. از خوانندگان بخواهید عکس خود در حال استفاده از محصول شما را به اشتراک
بگذارند. متوانید ان عکسها را در خرنامه خود چاپ کنید.

 .73رسشهای خوانندگان و پاسخهای که به آنها مدهید، راهی جالب رای
آشنای با مشترکان است.

74. خواننــدگان را تشوــق کنیــد تــا در وبســایت شمــا یــا ســار سایتهــا دربــاره
محصولاتان نظر دهند.

75. داستان الهامبخش و جذاب مشتریانی را تعریف کنید که کارهای زرگ مانند
کوهنوردی، جمعآوری ول رای خریه یا تمرن رای المپیک انجام مدهند.

ــاره خرنامهتــان بــازخورد بدهنــد. متوانیــد اــن 76. از خواننــدگان بخواهیــد درب
نظرسنجها را در ایملهای خود بگنجانید.
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77. تولد مشترکان را تریک بگویید. امکان ارسال خودکار ان تریکها را فراهم کنید.

78. مراسم سالانه تولد شرکتان را به اشتراک بگذارید.

79. سالروز عضویت هر شخص در فهرست ایمیلیتان را جشن بگرید. متوانید یک
هدیه کوچک مانند تحول رایگان یا تخفیف به ایمل او اضافه کنید.

80. از خوانندگان بخواهید که وبلاگها یا افراد تاثرگذار حوزه کاریتان را معرف کنند.
سپس از میان آنها 100 وبلاگ یا فرد رتر صنعت را معرف کنید. رنده را هم از نتیجه

مسابقه مطلع کنید تا بتوانید تعدادی از فالوئرهای او را هم جذب کنید.

81. مسابقهای طراح کنید و لینک شرکت در آن را در ایمل بگذارید. متوانید از
انواع اپلیکیشنهای طراح آزمون استفاده کنید.

82. داستانهای موفقیت مشتریان را به اشتراک بگذارید. به همه نشان دهید که
محصول یا خدمت شما چطور به کسبوکارشان کمک کرده و امتیاز و پاداشی هم

رایشان در نظر بگرید.

ــو و ــای گفتگ ــوک، اتاقه ــان در فیس ــوردبحث مخاطب ــات م ــاره موضوع 83. درب
وبسایتان صحبت کنید.

84. به مشتریان و شرکای وفادار پاداش بدهید.

 

ایدههای رای بازاریای محتوا در تجارت الکترونیک مطرح کنید
با ارائه ایدههای بازاریای محتوا در حوزه تجارت الکترونیک، مشتریان را ترغیب کنید

دوباره نزد شما رگردند. ان کار نفع زیادی رای کسبوکار آنلاینتان دارد.

85. فهرستی از محوبترن محصولاتان تهیه کنید.

86. مفیدترن محصولاتان که مردم از آنها اطلاع کاف ندارند را معرف کنید.

رد را معرفتواند در فهرست آرزوهای افراد قرار گتان که م87. بخشی از محصولا
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کنید تا مخاطبان در سالگرد تولد یا ازدواج آن را به فرد محوبشان هدیه دهند.

88. لینک قدرنامه افراد مسقل یا نظرات مردم درباره محصولات و خدماتان مثلا
در آمازون را به اشتراک بگذارید.

89. محصولات شرکت دیگری که مکمل محصولات شما هست را ررسی کنید.

90. فروش وژه یا رویداد وژه آنلان را به همه اعلام کنید.

91. اعلام سـار پیشنهـادات وـژه از جملـه تخفیفهـا و کونهـا را فرامـوش نکنیـد.
ایملهـای تبلیغـاتی هنـوز یکـ از مـوثرترن روشهـا ـرای افزایـش فـروش و جـذب

مشتریان جدید هستند.

92. یک ایمل نظرسنج رای ارزیای رضایت مشتریان ارسال کنید.

93. محصولات خاص و محدود تولید کنید. مخاطبان ایمیل خیل دوست دارند جزء
اولن کسانی باشند که از ان محصولات خاص و محدود آگاه مشوند.

94. آیا مخواهید یک محصول محوب را دوباره تولید کنید؟پس به مشترکان خود
اطلاع دهید.

95. محصولاتی را انتخاب کرده و به اشتراک بگذارید که موضوع یا رنگ شبیه هم
دارند.

96. یک داستان خوب رای محصول بسازید. همه دوست دارند محصولات ارزشمند و
اصیل بخرند.

97. ویدوی منتشر کنید که روش استفاده از محصولتان و کسب هترن نتیجه را
توضح دهد.

98. مناع مفیدی را معرف کنید که در انتخاب محصولات مناسب به خوانندگان
کمک کند.

99. یک ایمل تایید خرید ارسال کنید و به مشتری اعلام کنید که دریافت کالا چقدر
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طول مکشد.

100. خدمت «کلیک و پاک کردن بارکد» را ارائه دهید. ان خدمت شبیه کارتی است
که لایه روی بارکدش را با ناخن مخراشید. وقتی خواننده روی ان بارکد کلیک

مکند، متواند کد امتیاز خرید آنلان از شما را ببیند.

 .101ـر اسـاس ترجیحـات خریـد مشتریـان، ایملهـای اختصاصـ ارسـال کنیـد. مثلا
بگویید «چون الف را خریداری کردید، ما فکر کردیم ب را هم دوست دارید.»

102. فهرستی از سوالات متداول را به اشتراک بگذارید تا مشتریان در جریان همه
نکات قرار گرند.

103. از مشتریان خود بخواهید ویدوهای از باز کردن جعبه محصولاتان تهیه کنند
و آنها را به اشتراک بگذارید. ان یک راه عال رای ایجاد هیاهو درباره محصول و

جلبتوجه مشتریان است.

104. روش خرید هدایا از رندتان رای مناسبتهای محوب مثل روز مادر، روز پدر،
نوروز و تولد را اعلام کنید.

 

محتوای جدید و دستاول تولید کنید
همه به خلاقیت نیاز دارند، پس رای خلاقتر شدن از ایدههای خرنامهای زر استفاده

کنید:

105. یک ویدو در ایمل بگنجانید و کانال وتوبتان را معرف کنید. ویدوها نرخ
باز شدن ایملهایتان را 20 درصد افزایش مدهند.

106. همـه کمـ تعلـق را دوسـت دارنـد. از خواننـدگان بخواهیـد روی لینـک مرمـوزی
کلیک کنند و آنها را هیجانزده کنید.

107. درباره پادکستهای ارزشمندی که متوانند الهامبخش مشترکان باشند، مطلب
بنویسید.
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108. فهرستی از ویدوهای وتوب تهیه کنید که هتر است همه مخاطبانتان آنها را
ببینند.

109. بـا یکـ از رقبـا گفتگـو کنیـد و بـا کسـب اجـازه از او دربـاره اـن گفتگـو مطلـی
بنویسید.

110. موضوعات هفتگ انتخاب کنید و یک روز مشخص در هفته درباره آن موضوع
مطالی بنویسید. مثلا متوانید «دوشنبههای عال» یا «سهشنبه رترنها» داشته

باشید.

111. یک پست «10 فرمان ...» یا «7 گناه کره ...» یا «5 اصل ...» یا چزی شبیه آن
بنویسید.

112. با استفاده از متن، تصاور، اسکرنکَست یا صوت و ویدو آموزش بدهید.

113. چند مقاله درباره «روشها» بنویسید. درباره کارهای که هرکس متواند خودش
انجام دهد، دستور غذا یا ترفندهای سرع پست بگذارید.

114. درباره آبوهوا صحبت کنید. اگر شرایط آبوهوای ر ساعات کاری معمول شما
اثر مگذارد، مشتریان را آگاه کنید.

115. مناسـبتها را جشـن بگریـد. مناسـبتهای زیـادی وجـود دارد کـه متوانیـد بـا
کارکنـان و مشتریـان خـود جشـن بگریـد. علاوه ـر مناسـبتهای مهـم، مناسـبتهای
معمولتری هم وجود دارد که شاید مشتریان دوست داشته باشند آنها را همراه با

کسبوکار شما جشن بگرند.

116. رویدادهای مرتبط با کسبوکار یا مخاطبان خود را رجسته کنید.

117. در مورد استراژی بازاریای محتوای خود بیشتر فکر کنید. مثلا اگر نوشیدنی
مخصوص شیل مفروشید، محتوا را فقط به ان نوشیدنی محدود نکنید. درباره

کوکتلها، غذاها و جاذبههای گردشگری شیل هم بنویسید.

118. چند ایمل خوشامدگوی طراح کنید. ان یک راه آسان رای ایجاد رابطه با
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خوانندگان است و فقط یک بار لازم است که ان مجموعه را تهیه کنید.

119. راهنمای گامبهگام انجام کاری یا فیلمرداری از آن را در اسکرنکَست یا مجموعه
عکس نشان دهید.

120. از مخاطبان تشکر کنید. کسبوکارها به اندازه کاف تشکر نمکنند.

121. فهرستی از بدترن پستهای وبلاگ خود تهیه کنید و دلل بد ودنشان را
بگویید.

122. محوبترن پستهای وبلاگ خود را به اشتراک بگذارید و دلل موفقیت آنها
را توضح دهید.

123. افرادی که در فهرست ایمیل شما ثبتنام کردهاند اما ایملها را باز نمکنند را
دوباره پیگری و جذب کنید.

124. آیا پستی قدیم دارید که بتوانید کم آن را تغر داده و دوباره استفاده
کنید؟پستهای قدیم را با اضافه کردن قسمتی جدید احیا کنید.

125. با افرادی که به شما انگزه مدهند مصاحبه کنید و تجربه آنها را با مخاطبان
به اشتراک بگذارید.

126. مطالی که خودتان و کارمندانتان اخرا خواندهاید از جمله کتابها و پستهای
وبلاگ را به اشتراک بگذارید تا مشتریان با تفکر پشت کسبوکارتان آشنا شوند.

127. موفقیتهای وژه خود را به اشتراک بگذارید. ان موارد متواند مروط به
صنعت یا محصول خاص باشد.

128. جدیـدترن محصـول یـا رویـداد آینـده خـود را بـا پیـش سـفارش/پیش ثبتنـام
معرف کنید.

129. محتـوای ایمیلـ جذاـی تهیـه کنیـد و گروهـی کـوچک و وـژه از مشترکـان را بـا
مطالب بامزه و جذاب هدفگری کنید.
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130. یک فهرست طولانی رای یک موضوع خاص تهیه کنید. درست مثل کاری که ما
در ان مقاله انجام دادیم.

 

قل از استفاده از ان 130 ایده محتوای خرنامه ایمیل باید به سوالات زر
پاسخ دهید

1. آیا رای مخاطبان موردنظرتان مناسب است؟ شما خوانندگان خود را هتر از هرکسی
مشناسید. باید مطمئن شوید که ایدههای خرنامهتان رای مخاطبان هدف جذاب

است. آیا ان مطالب ارزشی به زندگ آنها اضافه مکند؟

2. اهداف نهای و واکنش موردنظرتان چیست؟ ایدههای را انتخاب کنید که شما را
در رسیدن به هدف یاری کنند. هدف شما متواند خیل ساده مثل جذب خوانندگان
یا تخصصتر مثل افزایش فروش باشد. دوست دارید خوانندگان چه واکنشی به شما

نشان دهند؟

3. آیا محتوای خرنامه رای رندتان مناسب است؟ هر ایدهای رای هر رندی مناسب
نیست. قل از انکه ایدهای را امتحان کنید، به ارزشها و شخصیت اصل رندتان

فکر کنید و ببینید آیا ان محتوا با ارزشهایتان همخوانی دارد؟
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