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چرا خیل از تبلیغات آنلان، بازگشت سرمایه ندارند؟
پاسخ ان سوال در ان نکته وجود دارد که سه نوع ترافیک داریم؛ خیل از دیجیتال
مارکِتِرها ن ان 3 نوع ترافیک تمازی قائل نمشوند، همن موضوع باعث مشود
که تبلیغات یکسان و محتواهای یکسانی رای ان 3 گروه درست کنند که معمولا

نتیجه مطلوی ایجاد نمکند.

 

1. ترافیک سرد
منظور بازدیدکنندگان یا مخاطبانی است، که کاملا جدید هستند و قریبا هچ آشنای

با شما، رندتان و خودتان ندارند.

 

2. ترافیک گرم
منظور مخاطبانی هستند که تا حدی با شما آشنا هستند. شاید از شما خریدی انجام
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ندادهاند؛ ول حداقل یک از رسانههای اجتماعیتان را پیگری مکنند، عضو سایت
نیستند ول هر چند روز یکبار مطالب رایگانی که منتشر مکنید را مخوانند یا عضو

سایتان هستند.

بناران ان گروه، افرادی هستند که اگر اسم سایتان را بگویید با آن آشنا هستند،
حدودا مدانند که زمینه فعالیت شما چیست؛ ول خیل وقت نگذاشتند که با

محصولات آشنا شوند یا خرید قالتوجهی انجام دهند.

 

3. ترافیک داغ
آیند، با سایت بهاندازه کافن گروه مخاطبانی هستند که وقتی به وبسایت ما
آشنا هستند، احتمالا خریدهای قبل داشتند و متوان گفت که مشتریان شما

هستند.

 

وقتی ن ان 3 گروه تماز قائل نمشوید، اتفاق که مافتد، ان است که مثلا به
اعضای سایت ایمل ارسال مکنید؛ در آن ایمل مگویید: «فروش وژه کتاب ...
است»، مبینید که ان ایمل فروش خوی ایجاد کرد. تصمیم مگرید که همان
متن ایمل، همان ایده و همان محتوا را به صورت یک بَنِر تبلیغاتی درست کنید و آن
را در سایتی مانند Google Ads یا سایتهای دیگری تبلغ کنید؛ بعد ناامید مشوید
و مبینید با همان ایمیل که 500 کتاب را فروخت، در سایت دیگر فقط 5 کتاب

فروخته شد.

مشکل ان است که وقتی محتوای را رای مخاطبان سرد تولید مکنید و ترافیک
متفـاوتتر از هـواداران شمـا هسـتند. خیلـ ـن افـراد خیلـکنیـد، اسـرد ایجـاد م
متفاوتتر از کسانی هستند که هر روز اینستاگرامتان را چک مکنند یا حتی عضو

سایتان هستند.

بناران خیل وقتها تبلیغات آنلاینی که منتشر مکنید و از دیدتان عال است،

https://modiresabz.com


3

هچ بازدهی ندارد و هچ فروشی ایجاد نمکند. به ان دلل که تبلیغات آنلان
بهصورت پیشفرض فقط ترافیک سرد به سایتان هدایت مکند.

شایـد در آن اسـثناهای وجـود داشتـه باشـد و افـرادی باشنـد کـه از قـل شمـا را
مشناسند؛ ول بخش عمده ان افراد که از تبلیغات آنلان مآیند، هچ ذهنیت و

هچ اطلاعاتی از سایت و رند شما ندارند.

چـون اـن موضـوع را فرامـوش مکنیـد، اغلـب تبلیغـات شکسـت مخـورد؛ یعنـی
فراموش مکنید افرادی که آمدهاند، قریبا هچ اطلاعاتی از شما ندارند، شاید
مطالب، ایملها و مطالی که در رسانههای اجتماع منتشر کردید، هچ اثری روی

ان افراد نداشته باشد.
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اگــر مخواهیــد از تبلیغــات آنلاــن نتیجــه قاــلتوجه و قاــلقول بگریــد، بایــد
پیشفرضتان ان باشد که کل مخاطبها ترافیک سرد ایجاد مکنند. فکر کنید چطور

متوانید کاری کنید تا کسی که هچ ذهنیتی ندارد، اقدامتان را بپذرد.

باید ان هنر را داشته باشید تا افرادی که کاملا غریبه هستند، قانعشان کنید که
اقدام موردنظرتان را انجام دهند.

بناران دلل اصل جواب نگرفتن از تبلیغات ان است که، تبلیغات کلیک و گسترده
فقط ترافیک سرد ایجاد مکند.
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