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تبلغ نویسی اینستاگرام با 3 جمله
['aparat id='XJA7N]

 

سلام به دوستان. فرض کنید رای میکروفنی مخواهید تبلیغ درست کنید و در
رسانههای اجتماع منتشر کنید؛ ول نمتوانید مانند صفحه محصول اطلاعات
زیادی بگویید، چون در رسانههای اجتماع کسی حوصله شنیدن ان حرفها را ندارد.

یک فرمول بسیار فوقالعاده مخواهم بگویم که فقط با 3 جمله، بتوانید در مورد هر
محصول دلخواه یک تبلغ بسیار اثرگذار درست کنید.

ابتدا جدول را رسم مکنیم، که قسمت سمت راست قل از خرید محصول است و
قسمت سمت چپ بعد از خرید محصول است.
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قل و بعد از خرید
کاف است ان جملات را رکنید. شخص قل از خرید محصول ازلحاظ فنی چه چزی
نداشت که بعدازآن به دست آورده است، ازلحاظ احساسی شخص چه چزی متواند
کسب کند که قبلا نداشت و ازلحاظ اجتماع هم همنطور؛ یعنی پیش دیگران اگر

متواند اعتبار یا وضعیت هتری کسب کند، چه چزی متواند باشد.

رای میکروفن: اولن جمله «صداهای آموزشهایتان را از کیفیتی در حد واتسآپ به
کیفیت استودوی ارقا دهید»، که ازلحاظ فنی است.

ازلحاظ احساسی وقتی کسی میکروفن حرفهای مخرد نسبت به میکروفن موبال یا
میکروفـن یقـهای معمـول متـوانیم فکـر کنیـم کـه چـه احساسـی در آن فـرد ایجـاد

مشود. شاید احساس غرور، عزتنفس و... در فرد بیشتر شود.

بناران متوان گفت: «از ان به بعد صوتها یا ویدوهایتان را با اعتمادبهنفس
بسیار بالای رکورد کنید، چون مطمئن هستید مانند قل نتیجهاش یکیفیت و

مشکلدار نخواهد ود.»

شایـد مهـمتر از اـن دو مـورد بـالا جنبـه اجتمـاع آن اسـت؛ یعنـی همـه افـراد در
خریدهایشان، رایشان مهم است که دیگران چه فکری مکنند و چه دیدی خواهند

داشت، آیا دیگران به دید یک فرد رتر و حرفهای نگاه خواهند کرد یا نه؟

ازلحــاظ اجتمــاع هــم متــوان گفــت «بــا خریــد اــن میکروفــن و اســتفاده آن در
ویـدوهایتان، فـردی بسـیار حرفـهای دیـده شویـد. همـه خواهنـد دانسـت کـه شمـا

صوتهایتان را حرفهای تولید مکنید.»

یعنی در ذهن فرد ان تصور را به وجود مآوریم که شخص ان میکروفن را نمخرد
که در دنیای خودش صوتهای خوی ضبط کند، بلکه آن را مخرد که در ویدوهای
اینستاگرامش و در محیطهای که از آن استفاده مکند دیگران آن فرد را حرفهای

بدانند.
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کجا استفاده کنیم؟
ان فرمول تبلغ نویسی فوقالعاده است، مخصوصا جاهای که باید خیل کوتاه
صحبت کنید و نمتوانید مطالب زیادی توضح دهید. فقط با 3 جمله متوانید کار
ل از اینکه شخص محصول را بخرد ازلحاظ فنی، احساسی و اجتماعرا انجام دهید: ق

در چه جایگاهی است و بعدازآن به چه جایگاهی مرسد.

بناران متوانیم کل جمله را بگویید. مثلا قل از آن چگونه ودید و بعد از خرید
چگـونه مشویـد یـا متوانیـد فقـط نتـاج را بگوییـد؛ یعنـی بگوییـد بـا خریـد اـن
ــا اعتمــادبهنفس بیشتــری میکروفــن صــداهای در حــد اســتودو رکــورد کنیــد، ب
آموزشهایتان را رکورد کنید و در اینستاگرام و رسانهها بهعنوان فرد حرفهای دیده

شوید.

امیـدوارم از اـن آمـوزش کوتـاه لـذت ـرده باشیـد. تبلـغ نویسـی یکـ از مهمترـن
مهارتهای یک کارآفرن است.
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