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خلاصه کتاب: حل مخالفتها
آنچه در چکیده کتاب «حل مخالفتها، نوشته جِب بلاِنت» مآموزید
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همـه از شنیـدن پاسـخ منفـ زارنـد، امـا خیلـ از فروشنـدگان ماننـد مـاهی در اـن
پاسخهای منف شنا کرده و از آنها هرهرداری مکنند.

اغلـب افـراد، فـروش را کـار سـختی مداننـد، زـرا فروشنـدگان بایـد بـا انـوهی از
مخالفتها کنار بیایند و در حل آنها حرفهای شوند.

جب بلانت در ان کتاب ارزشمند، نکات خاص و مفیدی رای حل مخالفت خریداران
احتمال ،رطرف کردن نگرانی آنها و تبدل آنها به مشتری دائم ارائه مدهد.

مدرسز مطالعه ان راهنمای مفید را به همه فروشندگان و مدران فروش پیشنهاد
مکند.

[membership_protected_content]

aud io ]
mp3="https://dle.modiresabz.com/downloads/downloads/dm/105.Objec

[tions.mp3"][/audio

[membership_protected_content/]

https://modiresabz.com

