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3 راهکار رای ایجاد تماز از رقیبان
شما متوانید در هر کجا متماز باشید، اما نمتوانید در همهجا با یک ایده واحد
متماز شوید. انتخاب از میان گزینههای گوناگون همیشه ر اساس تفاوتهای آشکار
یا ضمنی آنها وده است. تفاوتهای که بهروشنی باعث تماز یک فرآورده مشوند
موجب بالا ردن احتمال در خاطر ماندن آن نز مشوند. اگر شما از یک فرآورده تبلغ

مکنید باید رای مصرفکننده دلیل رای انتخاب کردن آن بیاورید.

متفاوت ودن یعنی داشتن دلل و توجهی در حمایت از رداخت مبالغ بیشتر
رای یک فرآورده یا خدمت.

 

1. اولن ودن
رسوخ کردن در افکار مشتریان که از طرق یک ایده جدید، یک فرآورده جدید یا یک
فایده تازه صورت گرد متضمن یک مزیت فوقالعاده است. دلل ان امر ان است
که افکار دوست ندارند تغر داده شوند. مردم مال به حفظ چزی که دارند هستند.
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اگر شما نخستن فردی باشید که یک فرآورده را معرف م‌کند، در ان صورت زمانی
که رقیب شما تلاش کند تا به قلید از شما ردازد، همه کارهای او در تایید ایده

شما خواهد ود.

رسوخ به افکار مصرفکنندگان رای بار اول خیل راحتتر از وقتی است که شما، در
موقعیت یک رقیب تازهوارد، بخواهید مردم را قانع کنید که فرآورده شما از فرآورده

شخص که رای اولن بار در فکر آنها رسوخ کرده هتر است.
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ممکن است اولن ایدهها، یا ایدههای زرگ تازه، مدت زیادی وقت نیاز داشته باشند
تا موردپذرش تجاری قرار گرند. بناران اگر شما اولن هستید باید آمادگ ماندن

در بازار و جلوگری از دزدیده شدن ایده خود توسط دیگران را داشته باشید.
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2. جدیدترن ودن
در دنیای که در آن تغرات صورت مگرد و فنآوری پیشرفته کاررد روزافزونی پیدا
کرده است، مردم به نسل جدید فرآوردهها عادت کردهاند. پس بهجای تلاش رای

هتر ودن، تلاش کنید جدیدتر باشید.

خریداران از خرید فرآوردههای که قدیم و از مد افتاده هستند احساس آرامش
نمکنند. بناران راهکار جلو افتادن بهصورت جهشی از رقبا ان است که خود را

بهعنوان عرضهکننده فرآوردههای جدیدتر و هتر جا بیندازید.

جا انداختن تفاوت نسبت به گذشته امر بسیار مهم به شمار مرود. زرا، ان کار
باعث مشود مشتریان بالقوه فرآورده جدید، مقاعد شوند که فنآوری بهکاررفته در
ساخت آن جدید است. هرچه ریدن از گذشته بیشتر باشد، فروش فرآورده جدید

بیشتر خواهد ود.
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3. چشمگر ودن
وقتی محشر و چشمگر هستید، بگذارید دنیا ان موضوع را بداند. مردم دوست
دارند بدانند که کدام شرکت در فعالیت خود معرکه و چشمگر است و کدام نیست.
همن موضوع باعث شده که حرفهای دهانبهدهان به یک ازار قدرتمند بازاریای
تبدل شود. حرفهای دهانبهدهان معمولا پیام در مورد چشمگر ودن بازار و
فعالیت یک فرد یا سازمان است که کسی به دیگری مدهد. ان موضوع اهمیت

بسیار زیادی دارد.

هنگامکه از راهرد "معرکه ودن" استفاده مکنید، فرصت خواهید داشت تا دلال
معرکه ودن خود را تعن کنید. چزی که تعداد زیادی از شرکتها به آن توجه ندارند

ان است که راههای زیادی رای ان کار وجود دارد.

 

خلاصهای از راجترن راهها در زر آمده است:

فروش. معمولترن راهکار، مقایسه فروش شما با فروش رقبایتان است؛ البته شما
مجور نیستید تا خود را حتما با رقیبانتان مقایسه کنید، بلکه متوانید خود را با

خودتان بسنجید.

رتبهبنـدی در صـنعت. رتبهبنـدی عملکـرد سـالانه در تعـداد زیـادی از صـناع صـورت
مگرد. ان کار متواند توسط مجلات تخصص هر صنعت صورت گرد. اگر شما در
رتبهبندی هرکدام از مجلات حائز رتبه اول شدید، ان موضوع را فعالانه و با پافشاری

زیاد مورد هرهرداری قرار دهید.

قدانی دارند که مقاله تخصصن و منع متخصصاز صنا رگان صنعت. بعضخ
منویسند و از آنها نقلقول مشود. گاهی اوقات شما متوانید از گزارشها یا

نقلقولها رای تعن دلال موفقیت خود استفاده کنید.
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منع: کتاب «تماز یا ناودی»

نویسنده: جک تروات
ناشر: انتشارات فرا

ترجمه: دکتر مراحمد امرشاهی
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