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طراح یک ادعای خوب در تبلغ نویسی
کنید و باعث شوید که فروشتان خیل توانید یک ادعای خوب طراحدر سه قدم م

بیشتر شود.

 

1. طرح مشکل
شما باید از خودتان رسید محصول یا خدمت چه مشکل را از دیگران حل مکند یا

چه مشکل باعث مشود که مشتری به سراغ محصولات و خدمات شما بیاید.

فـرض کنیـد کارتـان آمـوزش و مشـاوره کنکـور اسـت. از شخـص مرسـید کـه چـرا
مخواهید به آموزشگاه کنکور بیایید؟ آن فرد پاسخ مدهد چون مخواهم در
دانشگاه قول شوم. اگر رسید که چرا مخواهید در دانشگاه قول شوید شاید
بگوید چون مخواهم در جامعه مفیدتر شوم؛ ول باید خودمان ررسی کنیم که
شخص چرا مخواهد در جامعه مفیدتر باشد شاید دلیلش ان است که همیشه
ترس از ان موضوع را داشته است که تحقر شود یا شاید دلیلش ان است که به
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اندازه کاف موردتوجه واقع نشده است و جایگاه خوی ن اطرافیان نداشته و الان
مخواهد که جایگاه هتری را داشته باشد. حتی شاید ان فرد بهراحتی به نکاتی که
گفته شد اعتراف نکند، ول شما متوانید با سوالات خیل خوب و کم خلاقیت
ن اطلاعات را به دست بیاورید و بدانید که در تبلیغات خودتان به چه مشکلا

ردازید.

بناران مشکل افرادی که به آموزشگاه کنکور مراجعه مکنند، صرفا ان نیست که
مخواهند به جامعه بیشتر خدمت کنند و لایههای عمقتری وجود دارد. شما با
درایت و هوشمندی خودتان باید آنها را کشف کنید و در تبلغ خودتان از ان نکات
استفاده کنید، شاید خیل از رقیبان شما جرات نکنند که در تبلغ خودشان به ان
مشکلات عمقتر ردازند و آنها را بیان کنند، ول شما با شجاعت ان کار را انجام

دهید و ببینید که نتیجه هتری خواهید گرفت.

 

2. ارائه راهحلهای ممکن
در ان قسمت بلافاصله راهحل خودمان را نمگوییم، بلکه ابتدا به تمام راهحلهای

ممکن مردازیم و در مورد هر راهحل مگویید که چه مشکلاتی وجود دارد.

در مورد هر محصول یا خدمتی متوانید راهحلهای زر را ارائه دهید:

نداشتن محصول
اگر شخص از محصولات و خدمات شما استفاده نکند چه اتفاق مافتد؟

فرض کنید شما دورن عکاسی حرفهای مفروشید، متوانید راهحلهای ممکن را
انگونه بگویید که اگر شخص اصلا دورن حرفهای نخرد و فقط با موبال خود

فیلمرداری کند در نتیجه کیفیت خوی ندارد، شما را حرفهای نخواهند دانست و...

محصولات رقیبان
متوانید به افراد بگویید تا از محصولات رقیب استفاده کنند؛ مثلا بهجای خرید
دورن از ما از دورنهای دیگران استفاده کنید و از دیگران دورن بخرید، در آنجا
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توضح مدهید که چه دردسرهای خواهد داشت، مثلا متوانید توضح دهید که
خدمات دیگران شاید درانحد نباشد که دورن را درب خانه تحول دهند، شاید

ضمانتشان مانند ما نباشد و...

پس راهحل دیگری که به آن اشاره مکنید ان است که اگر از محصولاتی بهجز
محصولات شما استفاده کند چه اتفاق مافتد و چه معای خواهد داشت.

محصول ما!
سومن راهحل ان است که به مخاطب خودتان مگویید از محصولات ما استفاده

کنید و فعلا از راهحل خودتان دفاع نمکنید که ان موضوع هترن است.

 

3. تماز راهحل خودمان
در قسـمت سـوم تمـاز راهحـل خودتـان را نسـبت بـه تمـام راهحلهـای ممکـن نشـان
مدهیـد. در واقـع توضـح مدهیـد کـه چـرا محصـول یـا خـدمات مـن ـن تمـام

راهحلهای که ارائه کردهام هترن راهحل ممکن است.

بناران متوانید با یک فرمول سه مرحلهای یک ادعای خوب و حرفهای طراح کنید:
در مرحلـه اول مشکـل را مطـرح مکنیـد، در مرحلـه دوم تمـام راهحلهـای ممکـن را
مگویید و در مرحله سوم توضح مدهید که چگونه راهحل ما از تمام راهحلها

متماز است.

اگر در طراح ادعا دقیقا از ان مدل استفاده کنید، مطمئن باشید که متوانید با
ـغ، فروشهـای بسـیار بیشتـری را داشتـه باشیـد و بـه موفقیتهـای خیلـیـک تبل

زرگتری رسید.
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