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8 مرحله قل از راهاندازی کسبوکار
اغلب کارها مانند رانندگ و سخنرانی، در زندگ ما وجود دارند که باتجربه و در طول
زمان، ر آنها مسلط مشویم؛ اما گاهی آنقدر فرصت نداریم تا زمان زیادی را به کاری
اختصاص دهیم که هر ثانیه آن ارزش طلای رای ما داشته باشد. کاف است رای
انجام چنن کاری یک چکلیست داشته باشید تا با ررسی دقق آن بتوانید به

نتیجهای موفقیتآمز دست پیدا کنید!

علاقهمندان به کارآفرینی، ایدههای بسیاری در ذهن دارند اما سوال مهم ان است که
از ن ان ایدهها کدامیک متواند مبنای یک استارتآپ و کسبوکار جدید با
سودآوری پایدار باشد. اغلب افراد بهطور دقق و مشخص نمدانند که باید از کدام

نقطه شروع کنند تا در ان مسر رچوخم با نبست روبهرو نشوند.

شروع یک شرکت عال، بسیار فراتر از یک ایده عال است. هزار چز وجود دارد که
ممکن است آن را انجام دهید و بهطور ناخواسته موفقیت شما را کاهش دهد.
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قل از شروع، خودت را آموزش بده!
همانطور که نمتوانید بدون خواندن اکتشاف قطب شمال رای تازهواردان، به آنجا

روید، باید سفر کارآفرینی خود را با شناخت اصول اولیه شروع کنید.

 

1. ایده خود را به یک مدل کسبوکار قانعکننده تبدل کنید
یک کسبوکار رای به اجرا درآوردن یک ایده ایجاد مشود. عدم داشتن یک تصور
واضح از ان ایده، بدون شک منجر به سردرگم خواهد شد. وقتی عمده فعالیتهای
زینسی خودتان را رای تصحح ایدهتان صرف مکنید، باید چزی بهعنوان هسته

اصل وجود داشته باشد؛ در غر ان صورت چزی رای اصلاح نخواهید داشت.

در ابتـدا ضـروری اسـت کـه تمـاز مفهـوم کسـبوکار را از مفهـوم محصـول تشخیـص
دهیم. خوب است که یک ایده جدید و جذاب رای یک وبسایت داشته باشیم، اما
مهمتر ان است که بدانید که محصول چه ارزشی را به کدام مشتری ارائه مکند و

چه کسی مال است رای توسعه کار شما ول رداخت کند.

در ان مرحله نیازی به طرح کسبوکار کامل ندارید؛ اما باید توانای توضح دادن در
مورد آنچه انجام مدهید و چرای آن را داشته باشید. ان همان مفهوم کسبوکار

شما است.

 

ر اصل2. یک طرح کسبوکار ناب بهعنوان نقشه مس
سازمانتان بسازید

طرح کسبوکار ناب، یک سند طولانی و سنگن نیست، بلکه چارچوی ضروری رای
تمام چزهای است که باید در ان مسر انجام دهید و زمینهای را فراهم مکند که
هر فرصت، محصول، گزینه و حتی کارمند جدیدی را در راستای هدف و چشماندازتان،

ررسی و ارزیای کنید.
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3. رقبای خود را پیدا کنید، آنها را بشناسید و چشمانداز
استراژیک را تجزیهوتحلل کنید

با داشتن ایدهای که امیدوارکننده به نظر مرسد، به اطراف نگاهی بیندازید تا ببینید
که چه کسی در همان زمینه کار مکند. با توجه به وجود رقبا، دلل نمشود که
آنها موفق خواهند شد و شما خر. در مقال، تجربه نشان داده است کسبوکاری
که در آن رقی وجود ندارد به مقدار قالتوجهی سختتر از زمانی است که دیگران

راه را رای شما بازکردهاند.

 

4. قالب و ساختار تیم رویای خود را بسازید
اگرچه ممکن است واقعا فرد بااستعدادی باشید، اما بعید است که تمام مهارتهای
موردنیاز رای راهاندازی و ساخت یک کسبوکار موفق را بهتنهای داشته باشید. حتی
اگر هم داشته باشید، بهخصوص وقتیکه شرکت شما شروع به رشد مکند، وقت و

انرژی رای انجام ان کار را ندارید.

پیـش از شـروع، شمـا نیـاز بـه شناسـای افـراد دیگـری خواهیـد داشـت کـه بتواننـد
استعدادهای شما را تکمل کنند. یک تیم پایهای ایجاد کنید که متواند به شما
کمک کند تا سرمایهگذاری خود را در یک مسر سودآور و با رشد سرع راهاندازی

کنید.

 

5. یک حداقل محصول پذرفتنی تولید کنید و توسط مشتریان
آن را اعتبارسنج کنید

تا ان نقطه، مفهوم کسبوکار شما تنها در تئوری وجود دارد. شما در حال حاضر
تلاشی رای فروش محصولات یا خدمات به مشتریان واقع نکردهاید. اکنون زمان
عمل است که ببینید آیا هچیک از کارران بالقوهتان، مالاند رای آنچه مخواهید
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بفروشید، ول ردازند.

 

6. نام تجاری خود را با روفالهای عموم آنلان ایجاد کنید
ازارهای ارتباط امروزه بسیار سادهتر و مقرونبهصرفهتر از هر زمان، رای ایجاد یک
تصـور و حضـور عمـوم کسـبوکار شمـا عمـل مکنـد. اـن کـار را در اواـل مرحلـه
راهانـدازی کسـبوکار خـود شـروع کنیـد تـا بتوانیـد در بسـیاری جهـات از آن هرهمنـد
شویـد. افـراد و شرکتهـای کـه ممکـن اسـت بخواهنـد بـا شمـا کـار کننـد (کارکنـان
بااستعداد، شرکای استراژیک، حتی سرمایهگذاران) هنگامکه شروع به گفتگو در

مورد راهاندازی مکنید، راهی رای پیدا کردن شما خواهند داشت.

 

7. شبکه موثر در محیط کارآفرینی
امروزه کارآفرینان بهشدت موردتوجه قرار مگرند و جهانی که در آن کسبوکار خود
را شروع مکنید، ر از افراد و سازمانهای است که متوانند به شما کمک کنند تا
شما استعداد خود را رورش دهید. شرکت در گردهمایها، شرکت در مسابقات

کسبوکار و... باعث مشود در بلندمدت بیش از تصورتان از آنها هره رید.

 

8. شرکت خود را بسازید
ل از وجود یک کسبوکار واقعتواند قی که تاکنون انجام دادهاید مزهاهمه چ
وجود داشته باشد؛ اما بهمحض اینکه آمادگ آوردن همکاران، استخدام کارکنان،
توسعه دادن مالکیت معنوی، افزایش سرمایه یا تولید درآمد و بهطور خلاصه، هر
شود یا ارزش هر نوع سهام را داشته باشد، باید یک نهاد رسمزی که تولید مچ

کسبوکار ایجاد کنید تا صاحب آن ارزش باشید.
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