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رورش مشتریان بالقوه بهوسیله شبکههای اجتماع
اگر مخواهید با داشتن تعدادی مشتری غر راغب، مسقیم مشغول فروش شوید،
ول زیادی به دست نمآورید. چرا؟ چون مسقیم سراغ فروش رفتن یعنی فقط
متوانید محصولاتان را به افرادی بفروشید که آمادهاند همن حالا از شما خرید

کنند.

مردم دو دستهاند: شرجه زنندگان و ررسیکنندگان. شرجه زنندگان وقتی چزی را
مبینند که دوست دارند، مسقیم به سمت آن مروند. ررسیکنندگان اول همه
جوانب را مسنجند، با دوستانشان در موردش صحبت مکنند و به آهستگ وارد
عمل مشوند. متاسفانه فقط 15 درصد از مردم شرجه زنندهاند. با بازاریای و ساخت
قیف فروش متوانید مشتریان بالقوه واجد صلاحیت را به هر مرحله تصمیمگری

وارد کنید و آنها را به دادن پاسخ مثبت تشوق کنید.

مشکلـ کـه پیـش مآیـد اـن اسـت کـه درصـورتیکه مشتریـان بـالقوه بـا دریـافت
ایملهای تبلیغاتی موافقت نکنند و به هر دلل آدرس ایمیلشان را در اختیارتان
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نگذارند، چه باید بکنید. شاید به نظر رسد تشوق آنها و انجام فروش، غرممکن
است. ان مشتریان راغب رای همیشه ازدسترفتهاند.

با استفاده از هدفگذاری مجدد در وبسایت متوانید بدون ارسال ایمل، مشتریان
بالقوه را ترغیب کنید تا از مشتریان غر راغب به خریدار تبدل شوند.

 

1. تدون پیامهای دوگانه
بعد از آنکه مردم با دریافت ایملهای تبلیغاتی موافقت کردند و به فهرستان وارد
شدند، متوانید محتوای ارزشمند را در سرویس خری آنها قرار دهید تا قل از
انجام فروش تشویقشان کرده باشید. یا متوانید بلافاصله بعد از اعلام موافقت
آنها یک پیشنهاد وژه، محصول، رنامه یا خدمتی به آنها ارائه دهید و پیام آن را از

طرق ایمل و سرویس خریشان ارسال کنید.

پیـام دادن در بیـش از یـک کانـال، عمـق هـدفگذاریتان را بیشتـر مکنـد و احتمـال
دریافت پاسخ را بالا خواهد رد. ان موضوع را به منزله قیف فروش در نظر بگرید.
آنها را دلگرم کنید تا در طول زمان به شما اعتماد پیدا کنند و احتمال خریدشان از

شما بیشتر شود.

تبلیغ تولید کنید که مردم را به گزارش رایگانتان هدایت کند. .1

رد که از صفحه فرود بازدید کردند؛ ولتولید کنید که افرادی را هدف بگ تبلیغ .2
با دریافت پیامهای تبلیغاتی موافقت نکردند.

تبلیغ تولید کنید که افرادی را هدف بگرد که با دریافت پیامهای تبلیغاتی .3
موافقت کردهاند.

رد که امروز از صفحه فرود بازدید کردهاند، ولگآگهی دوم فقط افرادی را هدف م
مشتاق نشدهاند. پیام آگهی دوم با درک ان مطلب که کارران هدف مدانند گزارش
رایگان چیست، ول ممکن است به ترغیب بیشتر نیاز داشته باشند، تولید مشود.
بناران آنها را ترغیب کنید که در بخش اظهارنظر هر سوال را که در مورد ان گزارش
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دارند، مطرح کنند. هنگام انجام آزمایش رای مورد سوم، اگر قل از درخواست فروش،
یک یا دو نکته ارزشمند را مطرح کنیم، فروش بیشتر با سود بالاتر به دست خواهیم
آورد. مسلم است که باید آزمایشهای خاص خودتان را انجام دهید تا متوجه شوید

چه چزی رای بازار شما از همه کارسازتر است.

 

 .2رای هر صفحه یک وبسایت، مخاطبان هدف بسازید
رای هر صفحه فرود موجود در بخشبندیتان یک محتوای سفارشی تولید کنید.
بهانترتیب، رای مثال متوانید آگهی شماره ۲ را تولید کنید تا به نظر هرکسی رسد
که صفحه فرود شماره ۱ را دیده است و بعد، آگهی شماره  ۳رای آن است که به نظر

هرکسی رسد که صفحه فرود شماره دو را مشاهده کرده است.

مثلا اگر خانهها را بازسازی مکنید، متوانید حواله هدیه به افرادی که از صفحه
گالری شما از خانههای قل و بعد از نوسازی بازدید کردهاند، ارسال کنید. یا اگر
محصولاتی مفروشید، از محصول که بهعنوان هدیه در نظر گرفته شده است، ارسال

کنید.

اگر یک کسبوکار خدماتی دارید ارسال یک گزارش رسم رایگان به افرادی را امتحان
کنید که از صفحه «درباره ما» یا صفحه «خدمات» بازدید کردهاند.

 

3. قل از آنکه لایک بگرید، به تبدیلشان به مشتری فکر کنید
با بیشتر شدن روند اعتماد نداشتن به رندهای آنلان، رتبهبندی مرتبط ودن آگهی
روی هزینـه و توزـع دسترسـی آگهـی شمـا تـاثر مگـذارد. بهوسـیله ایجـاد ونـد و

ثبیت موقعیت بهعنوان افراد مشهور، ن خودتان و روانتان اعتماد ایجاد کنید.

مخاطبان را شرط کنید. اگر مخاطبان متعهدی دارید که به آنچه مگویید توجه
مکنند و با شما تعامل دارند، پس آنها بهمحض اینکه درخواست کنید، رای فروش
آمادهانـد. هرقـدر شبکههـای شمـا متعهـدتر باشـد، احتمـال پاسـخ دادن آنهـا بـه
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فراخوانهای شما و بعد، خرید در مراحل بعدی، بیشتر است. اگر آنها به خاطر
محتوای نامرتبط یا لحن فروش بسیار سنگن از دست روند، ممکن است رای

همیشه ازدسترفته باشند.

ارتباطات رایگانتان را بیشتر کنید. وقتی نوبت به شبکه‌های اجتماع مرسد،
هرقدر تعداد اظهارنظرها، لایکها و به اشتراگذاریهای که دریافت مکنید بیشتر
باشد، سطح مشارکت شما بالاتر است و شبکههای اجتماع بیشتر پستهای شما را
بهصورت رایگان رای شبکه مخاطبانتان نمایش مدهند. اگر بتوانید وقتی هچ
تبلیغاتی را انجام نمدهید سطح ان مشارکت را بالا نگه دارید، دسترسی بیشتری به

سرویس خری مخاطبانتان خواهید داشت.

رسـید. عمـل سـاده مطـرح کـردن سوالهـا در شبکههـای اجتمـاع یسوالهـا
سرعترن و سادهترن راهی است که نشان دهید دنبال ورودی هستید. تمال به
درخواست بازخورد و گوش دادن به آنچه موثر است یا موثر نیست، نهتنها به رشد

کسبوکارتان کمک مکند، بلکه وفاداری به وجود مآورد.

ر کردن جاهای خال استفاده کنید. پستهای ر کردن جاهای خال از پستهای
شوهای عال رای بیشتر کردن مشارکت است.
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