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6 نکته درباره ساخت هویت رند
از هـر راهـی کـه شـده، بکوشیـد تـا هـویت و شناسـای نـام رنـد را ـرای خودتـان و
کسبوکار کوچکتان ایجاد کنید، ول آن را در جای مفید انجام دهید. مثلا در بازار
هدف، گوشهای یا خردهفرهنگ که بهدقت انتخاب شده است و آنقدر کوچک است
که متوانید با مناع موجود روی آن تاثر بگذارید و آنقدر بهدقت تعریف شده
است که متوانید پیامهای مقاعدکنندهای رای آن به وجود آورید. یک بازار عظیم
فقط رای افرادی که ول زیادی دارند، مفید است. شما نباید عمرتان را تلف کنید.
کسبوکار شما هرچه باشد، چه محل، چه مل همیشه یک بازار اصل و مخاطبان

اصل خواهد داشت، هویت رندتان را نزد آنها بسازید.

 

 .1رند یا هویت رند، اساسا یک نوع نماد شناخته شده است که
معرف شما و کسبوکار شماست و آن را به خاطر مآورد

ان رند باید طوری طراح شود که به مزاج افرادی خوش بیاید که کسبوکار شما با

https://modiresabz.com


2

آنها در ارتباط است. خیل از بازاریابان در مورد چگونگ کار بهاندازه کاف اطلاعات
دارند، ول در مورد افرادی که کار به آنها مروط است، اطلاعات کاف ندارند و

بناران کار را غلط انجام مدهند.

 

2. به هر طریق بکوشید تا هویت و شناسای نام رند را رای
خودتان و کسبوکارتان ایجاد کنید

کسبوکارتان را بهعنوان یک محصول جانی و مزیت اضاف از بازاریای و تبلیغات
پاسخ مسقیم که یکپارچه، پاسخگو و سودآور است، انجام دهید. از ول خرج کردن

مسقیم روی آن مثل تبلیغات تصورسازی ذهنیت رند رای شرکت خودداری کنید.

 

3. هویت رند را با لوگوها و شعارها اشتباه نگرید
لوگوها، شعارها، طرحهای رنگ و بقیه تصاور صرفا وسال هستند که رای انقال یا
حمایت از هویت رند به کار گرفته مشوند، درست مثل حروف چای که وسیلهای

رای انقال واژگان هستند.

 

4. اگر هویت رند ایجاد کردید، یک نوع «فرهنگ مشتری» هم با
آن ایجاد کنید، تا رند شما به آنها تعلق پیدا کند

مشتریان بخشی از چزی هستند و تنها افرادی نیستند که فروش به آنها صورت
مگرد، ول هر کاری که انجام مدهید، کورکورانه از شوههای تبلیغاتی شرکتهای
زرگ قلید نکنید. از بعض شرکتهای هوشمند مثل دیسنی، بهدقت مطالی را یاد
بگرید. در ضمن یادتان باشد که دنیا و شوههای ان شرکت با شما فرق زیادی دارد.
مثلا شما متوانید با کسب سود به نتایج دست پیدا کنید، ول آنها با قیمت
سهامشان، نتیجه دلخواه را به دست مآورند و اینکه آنها مناع بیشتری در اختیار

دارند.
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 .5رای اغلب کسبوکارهای کوچک، رندینگ شخص از
رندینگ شرکتی خیل هتر است

مردم ترجح مدهند بهجای موسسات ینامونشان و یروح با مردم دیگر سروکار
داشته باشند. خودتان را به دنیای رون عرضه کنید!

 

6. خلاصهای از پایهایترن نقطه شروع. کار خودتان را با
افرادی که کسبوکار شما به آنها مروط است، شروع کنید

مایلید نزد چه کسانی و به چه چزی شهرت پیدا کنید چگونه متوانید ان کار را
انجام دهید؟
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