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۵ ترفند رای انجام فروش سرع در لینکدن
ر اساس تحقیقات انجام شده بهوسیله «سال هاگزهد»، نویسنده کتاب «مجذوب
کردن» که در مورد رندینگ است، نهُ ثانیه وقت داریم که توجه کسی را جلب کنیم و

تاثرات بازاریای به وجود آوریم.

 

در زر 5 روش رای فروش در لینکدن آورده شده است:

1. از دیگران درخواست معرف کنید
رای آنکه فهرست مشتریان بالقوهتان را بهسرعت بسازید، با استفاده از توصیههای
لینکـدن از درخـت شبکـه خـود اسـتفاده کنیـد. اـن موضـوع تضمـن مکنـد کـه
اربابرجوعها یا مشتریان شما حقیقتا فردی را که مخواهید به او معرف شوید،

مشناسند. شوه انجام ان کار در ادامه بیان شده است:

فهرستی از مشتریان یا اربابرجوعهای رتر خود تهیه کنید. .1
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به روفال لینکدینشان مراجعه کنید. .2

ررسی کنید آیا آنها هچگونه توضیح ارائه مدهند یا نه. .3

فهرستی از افرادی که آنها را توصیه مکنند، تهیه کنید تا مشاهده کنید آیا .4
هچکدام از آنها ارزش دارند که با آنها وارد گفتگوی فروش شوید.

ایمیل رای مشتریتان بنویسید و از او بخواهید که شما را به ان فرد معرف کند. .5

مسلم است که اگر معرفنامه را بهدست آورید، باید از ان فرد تشکر کنید! منظور
ان نیست که فقط ایمیل رایش ارسال کنید. ارسال هدایای تشکر منحصربهفرد که

طرف مقال را غافلگر و خوشحال مکند.

 

2. گفتگو را شروع کنید
،ن شغلرات عناووط به تغری خود را مرور کنید تا پستهای مرسرویس خ
جابجای مشاغل و سالگردهای کار را مشاهده کنید. یک اظهارنامه مثبت را بهصورت
عموم پست کنید و بعد، با استفاده از سرویس پیام لینکدن گفتگوی خصوص را
شروع کنید. در مورد ان تغرات، نقش ان افراد در آن و رنامههای آتی، سوالهای
دیگری رسید. ایمل اول را فقط به رسیدن سوالهای از آنها اختصاص دهید.
بعدازآنکه ان افراد به شما پاسخ دادند، تلاش کنید تا فرصتهای را شناسای کنید
که متوانید با استفاده از آنها نیاز ان افراد را تامن کنید. با همه انها فروش را
در لینکدن انجام ندهید، بلکه درخواست کنید که گفتگوی آفلان داشته باشید و

گفتگوی فروش را از آنجا شروع کنید.

 

3. با افرادی که ممکن است بشناسید، تماس بگرید
فهرست تماسهای پیشنهادی را با «افرادی که ممکن است بشناسید» مرور کنید و
همانطور که آنها را به شبکهتان اضافه مکنید، نام افرادی را که مایلید در قیف
فروشتان باشند، یادداشت کنید. همهروزه به ۵ نفر از ان افراد جدید پیام دهید و از
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آنهـا ـرای ارتباطشـان بـا شمـا تشکـر کنیـد و در مـورد مـوقعیت یـا نقـش آنهـا در
شرکتشان سوال کنید. درست مثل مورد دو، فروش را در لینکدن انجام ندهید، بلکه
(مدریت  CRM  ن نوعن داشته باشید. لینکددرخواست کنید که گفتگوی آفلا

ارتباط با مشتری) درونی دارد که رای مدریت ان فرایند، ازاری قدرتمند است.

 

4. جنون ارسال پست داشته باشید
رای هود اقتدارتان در سرتاسر شبکهها از پستهای طولانی لینکدن استفاده کنید.
ان کار را بهسرعت انجام دهید تا بتوانید توجهتان را به فروش و نه به نگارش
معطوف کنید. بهسادگ روح جدیدی در یک محتوای قدیم بدمید. کار را با نگارش
مقدمهای روی یک از پستهای وبلاگ یا یک از مقالات شروع کنید و ان مقدمه را

به شکل پست طولانی ارسال کنید.

مـن وبلاگهایمـان را مجـددا در قـالب پسـتهای طـولانی لینکـدن ارسـال مکنـم و
وندهای موجود در مقاله را رای پذرش دریافت ایمل و تبلیغات اضافه مکنم.
ان موضوع باعث شده است که لینکدن به یک از ۱۰ منع رتر فهرست پستی

افرادی که با دریافت ایمل و تبلیغات موافقت کردهاند تبدل شود.

 

5. اگر مخواهید که تبلیغات انجام دهید: حام بهروزرسانی
شوید

استفاده از «بهروزرسانیهای تحت حمایت (اسپانسری)» در پلتفرم تبلیغات لینکدن
متواند بهسرعت پیامهای شما را به افراد کلیدی رساند. ان بهروزرسانیها از صفحه
شرکـت اجـرا مشونـد. متوانیـد رحسـب محـل جغرافیـای، صـنعت، عنـوان، کلیـد
واژگان و... روی بازار هدف متمرکز شوید. رای آنکه متوجه شوید آیا ان کار ارزش
سرمایهگذاری مداوم دارد یا نه، کارتان را از کم شروع کنید و قل از صرف هزینههای
زیاد، نتاج را تحلل کنید. گزارش تحلیل، ان ملاکها را در اختیارتان قرار مدهد:
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مشاهدات، کلیکها، تعاملات، فالوئرهای بهدستآمده و مشارکت.
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