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23 ایده استوری رای اینستاگرام
استوری اینستاگرام -  Instagram storyهترن راه ورود به حوزه بازاریای ویدوی
اسـت. سـاخت اسـتوریها فقـط چنـد دقیقـه طـول مکشـد، رنـد را بـه مخـاطب
مشناساند و چون دائم نیست متوانید انواع استراژیهای بازاریای را رایگان در
آنها امتحان کنید. حالا استوریهای اینستاگرام از همیشه محوبتر هستند. بیش از
70 درصد کارران اینستاگرام روزانه استوریها را تماشا مکنند و تماشای ویدوهای
موبایل هر سال دو رار مشود. پس اگر تاکنون از استوری اینستاگرام استفاده
نکردهاید، باید فورا ان کار را انجام دهید. اگر ایده استوری اینستاگرام ندارید در ان

مطلب با همراه باشید.

 

در زر ایدههای آزمون شده و موفق رای استوری اینستاگرام آورده شده
است:

با اینکه استوری های اینستاگرام بهراحتی ساخته مشوند، اما انتخاب استوری
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مناسب رای کسبوکارتان مانند رتاب تری در تاریک است و نتیجه آن مشخص
نیست. به همن دلل ما 23 ایده استوری اینستاگرام را گردآوردهایم که آزمون شده
هستند و باعث افزایش فالوئرها مشوند. پس تحقق و جستجو را متوقف کنید و

با استفاده از نکات زر، استوری های جذاب پست کنید.

 

1. به سوالات مخاطبان پاسخ دهید
با رسیدن سوالات مروط به کسبوکارتان از مخاطبان، تعامل آنها را افزایش دهید.
رسما متوانید هر چزی از آنها رسید. هترن روش، استفاده از استیکر «هرچه
مخواهی رس» است. بهانترتیب، مخاطب با استوری شما ارتباط رقرار مکند و
متوانید خود را بهعنوان مرجع موضوع معرف کنید که دربارهاش صحبت مکنید.
با ساخت ویدوی «پاسخ به سوالات» ان اقدام را یک قدم فراتر رده و آن را در

قسمت هایلایتها ذخره کنید.

 

2. سوال رسید
اگر مخواهید از نظرات مصرفکنندگان درباره یک محصول یا خدمت آگاه شوید،
رسیدن سوال در استوری ها، ایده بسیار خوی است. یک استیکر پاسخ در استوری
بگذارید تا مخاطبان بتوانند جوابهایشان را رایتان ارسال کنند. اگر ایده جدیدی رای
استوری بعدی ندارید، متوانید رای تعن محتوای جذاب بعدی از مخاطبان سوال
رسید و نظر بخواهید. با ان روش مشارکت آنها را رمانگزید و آنچه واقعا

دوست دارند را رایشان پست مکنید. پس ان یک روش ُرد-ُرد است.

 

3. نظرسنج و آزمون رگزار کنید
ق کنید، بهجای طرح سوال باز، نظرسنجران را به ارائه پاسخ تشوخواهید کاراگر م
یا آزمون انجام دهید. رای ان کار هم متوانید از استیکرها کمک بگرید. یک پاسخ
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چندگزینهای رای کارران قرار دهید تا با یک کلیک بتوانند با شما تعامل رقرار کنند و
نیازی به تایپ کردن پاسخ نداشته باشند. واکنش راحت و سرع با کشیدن نوار

اموج هم روشی بسیار ساده و موثر رای کارران است.

 

4. لوکیشن را مشخص کنید
ایده استوری دیگر آن است که با افزودن استیکر لوکیشن در استوری اینستاگرام
مخاطبان راحتتر متوانند شما را پیدا کنند. استوریهای که لوکیشن دارند رای
افرادی که در اطراف آن مکان هستند، نمایش داده مشوند و مخاطبان جدیدی را به
صفحه شما مکشانند که در غر ان صورت به آنها دسترسی نداشتید. هر وقت
فکر کردید که اعلام لوکیشن مناسب است، ان کار را انجام دهید و منتظر مخاطبان

جدید باشید.

 

5. سخنان افراد مختلف را استوری کنید
نقلقولهـا کوتـاه، واضـح و مهـمتر از همـه قاـل اشتـراک هسـتند. اـن نقلقولهـا
متوانند انگزشی، جالب، الهامبخش، خندهدار، مروط به کسبوکارتان یا درباره هر
موضوع باشند. نقلقولهای مناسب رای کسبوکار و رندتان را در اینترنت جستجو

کنید و سپس آن را در استوری به اشتراک بگذارید.

 

6. محصول را تبلغ کنید
تبلغ محصول یا خدماتان در استوری اینستاگرام راهی مطمئن رای ایجاد هیجان و
شناساندن رند به مخاطبان است و به شما ان امکان را مدهد که بدون صرف
هزینه رای آگهی و تبلیغات، فالوئرهایتان را بازاریای کنید. با استفاده از استیکرهای
محصول مخاطبان خود را به یک صفحه خرید هدایت کنید. توجه داشته باشید که
فقـط کسـبوکارهای تاییدشـده در اینسـتاگرام بـه اسـتیکر محصـول دسترسـی دارنـد.
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همچنن متوانید از وژگ قدیمتر «بالا بکشید» استفاده کرده و بینندگان استوری
را به سایت خود هدایت کنید.

 

7. محصول که قرار است بهزودی توزع شود را معرف کنید
یک ایده استوری خوب ان است که با تبلغ گذرا و جذاب محصول که قرار است
بهزودی توزع شود، فالوئرها را هیجانزده کنید. ان کار نهتنها باعث ایجاد هیجان
قل از توزع محصول مشود، بلکه ارائه اطلاعات زودهنگام به افراد، آنها را به فالو

کردنتان ترغیب مکند.

 

8. شمارش معکوس بگذارید
همه عاشق یک شمارش معکوس خوب هستند، مثل شمارش معکوس رای راهاندازی
یک کسبوکار، فروش وژه، شب سال نو، یک روز خاص مانند جمعه سیاه یا
کریسمس، اکران آخرن فیلم مارول یا رتاب سفینه ناسا. از ان ایده استوری حتما
استفاده کنید، یک استیکر شمارش معکوس روی ویدوی خود بچسبانید تا فورا

توجه مخاطب را جلب کند.

 

9. یک رویداد زنده را نمایش دهید
اگر در حال پخش یک رویداد زنده در اینستاگرام هستید، با گذاشتن تبلغ در استوری
از ان امکان تبلغ رایگان هرهمند شوید. ان روشی عال رای حفظ توجه فالوئرها و
تماشای لاوتان توسط افراد بیشتر است. همچنن متوانید بعد از تمام شدن لاو،
و بعدی درباره چه موضوعرسید که دوست دارند لا مطرح کنید و از آنها سوال

باشد.
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10. وبلاگ یا پست اینستاگرام خود را تبلغ کنید
با نمایش یک ویدوی تبلیغاتی جذاب در استوری آخرن پست اینستاگرام و مقاله
وبلاگ خود را معرف کنید. همچنن متوانید چند دلار هزینه کنید تا ان ویدو
بهعنـوان یـک آگهـی هدفمنـد پخـش شـود، بیننـدگان بیشتـری را جـذب کنـد و حتـی

فالوئرهایتان را افزایش دهد!

 

11. صفحههای دیگر را تبلغ کنید
اگر شما و رند دیگری در اینستاگرام مخاطبان مشاهی دارید، با معرف آن رند یک
جامعه زرگتر از مخاطبان رای خود بسازید. اگر بتوانید تبلیغات مقابل با آن رند
انجـام دهیـد، خودتـان و مخاطبـان نفـع زیـادی مریـد. بهانترتیـب، مخاطبـان بـا
محصول جالب دیگری آشنا مشوند و آن رند هم در معرض توجه قرار مگرد و رند

شما را در صفحه‌اش تبلغ مکند.

 

12. موفقیتهای زرگ و کوچک خود را رجسته کنید
همـه عـاشق داسـتانهای مـوفقیت هسـتند. خیلـ راحـت متوانیـد ویـدوی از
تعریفها و تاییدهای مشتریان تهیه کنید یا مطالعات موردی کوچک را در استوری
منتشر کنید. عکسهای قل و بعد نز همیشه جذاب هستند و توجه مخاطبان را
جلب مکنند. باید مزیت رقابتی و نقطه رتری رندتان را به نمایش بگذارید و به

منافع آن رای مخاطبان اشاره کنید.

 

13. مسابقه رگزار کنید
مسابقات راهی عال رای ایجاد تعامل هستند. از فالوئرها بخواهید درباره استوری
نظر دهند، خودشان استوری بگذارند و صفحه شما را تگ کنند یا جدیدترن پست
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شمـا را لایـک کننـد. بایـد حواسـتان بـه کامنتهـا باشـد و ظـرف 24 سـاعت رنـده را
انتخاب کنید. اپهای وجود دارند که متوانند رنده را رای شما انتخاب کنند.
متوانید هنگام استفاده از ان اپها و انتخاب رندگان، از صفحه گوشی فیلمرداری

کنید. سپس، ان ویدو را استوری کنید و رنده را تگ کنید.

 

14. پشتصحنهها را نشان دهید
همه عاشق دیدن ماجراهای پشت رده هستند. اینکه چگونه محصولتان را تولید
تان چیست؟ جنبه اجتماعتان چگونه است؟ روند خلاق شرککنید؟ فضای شرکم
کسبوکارتان را در رسانههای اجتماع نمایش دهید و از افراد پشتصحنه ویدو
بگذارید. مثلا اگر رستوران دارید، یک ایده استوری خوب ان است که مراحل پخت

غذاها را در شبکههای اجتماع منتشر کنید.

 

15. مسئولیت استوری را به کارمندان بسپارید
به یک از کارمندان اجازه دهید که رای یک روز مسئولیت استوری گذاشتن در صفحه
اینستاگرام شرکت را به عهده بگرد. با ان کار جنبه انسانیتری به رند خود مدهید
و مخاطبـان بیشتـر بـا شمـا ارتبـاط رقـرار مکننـد، زـرا بههرحـال، هـر کسـبوکاری از
مجموعهای از افراد تشکل شده و باید ان جنبه از کار را هم نمایش دهید. مثلا یک
ایده استوری آن است که تور بازدید از قسمتهای مختلف شرکت رگزار کرده و آن را
استوری کنید یا یک روز از زندگیتان در شرکت را با عکسها و ویدوهای سرع نشان

دهید.

 

16. به مشتریان توجه کنید
به مشتریان خود توجه کرده و آنها را رجسته کنید تا افراد بیشتری از صفحه رندتان
بازدیـد کننـد. مثلا متوانیـد تاییـدیههای مشتریـان یـا نظـرات آنهـا دربـاره نقـش
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تحولسـاز کسـبوکار، محصـول یـا خـدمتان در زنـدگیشان را نمـایش دهیـد. مثلا
متوانید محصولتان را در یک فضای طبیع نمایش دهید، از مشتریان همراه با
جعبههای زرگ سفارششان از رندتان عکس بگرید یا از مشتریانی که مدتها از

رندتان حمایت کردهاند، تشکر کنید.

 

17. مسئولیت استوری ها را به مشتریان بسپارید
اگر مسئولیت تهیه استوری رای اینستاگرام شرکت را به وفادارترن مشتریان بسپارید،
با ان روش عال اعتماد مخاطبان را جلب مکنید. با ان کار نهتنها رابطه قوی خود
با مشتریان را به مخاطبان نشان مدهید، بلکه از ان ازار عال فروش هم هرهرداری
مکنیـد، زـرا مشتریـان بیشتـر بـه حرفهـای مشتریـان دیگـر گـوش مدهنـد نـه بـه

تبلیغات رند.

 

18. پیشنهاد وژه و تخفیف ارائه دهید
همچنـن متوانیـد پیشنهـادات وـژه بـا فرصـت اقـدام محـدود را در اسـتوریها بـه
نمایش بگذارید. ان کار باعث افزایش بازدیدها و افزایش تعداد فالوئرها مشود،
زرا مردم نمخواهند پیشنهادهای منحصربهفردی که هچ رند دیگری ارائه نمدهد

را از دست بدهند. کمیای باعث فروش بیشتر مشود.

 

19. یک مجموعه استوری را به اشتراک بگذارید
اگر مخواهید مجموعهای از مطالب دنبالهدار را با مخاطبان به اشتراک بگذارید،
استوری اینستاگرام هترن مکان رای ان کار است. مثلا متوانید مجموعهای از
دستورهای غذا، آموزش گامبهگام مروط به کسبوکارتان یا هر چز دیگری را به
اشتراک بگذارید. به ان فکر کنید که دوست دارید در صفحات مشابه صفحه خودتان
چه مطالی ببینید و سپس همان مطالب را به استوریهای کوتاه قسیم کرده و
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منتشر کنید. متوانید هر نوع محتوا را به ازودها و بخشهای کوچک قسیم کنید
و با انتشار آنها در طول زمان، مخاطبان بیشتری جذب کنید. ان مطالب مجموعهوار
را در قسمت هایلایتها ذخره کنید تا مخاطبان بتوانند بعد از تمام شدن 24 ساعت،

همچنان نتیجه تلاش شما را ببینند.

 

20. هشتگ مخصوص خود را درست کنید
شوند. یک وبیت کسبوکارها در شبکههای اجتماعتوانند باعث محهشتگها م
از هترن نمونههای هشتگ اینستاگرام ، هشتگ «کلوپ 60 ثانیهایها» ود که توسط
کارآفرینی به نام گری واینرچاک ارائه شد. او به افرادی که در 60 ثانیه اول زر هر
پستی کامنت مگذاشتند جازه مداد. با ان روش، نرخ تعامل صفحهاش بهشدت
افزایش یافت. هشتگ کوتاه، جذاب و بهیادماندنی خلق کنید و آن را در استوری

اینستاگرام تبلغ کنید.

 

21. لاو رگزار کنید
ان کار هترن روش ایجاد تعامل در صفحه است. اول، به ان دلل که اینستاگرام
رای لاوها رتری قائل مشود و آنها را قل از مطالب دیگر رای مخاطبان نمایش
مدهد. دوم اینکه متوانید بلافاصله و مسقیم با مخاطبان ارتباط رقرار کنید.
همچنن، هر لایک و کامنت مخاطبان را بلافاصله مبینید و متوانید به آن واکنش
نشان دهید. یک مزیت دیگر لاوها ان است که بعد از تمام شدن، در قالب استوری
رای مخاطبان نمایش داده مشوند. بیشتر ایدههای استوری که در بالا توضح

دادیم بهراحتی متوانند رای لاو هم استفاده شوند.

 

22. از محتوای قدیم دوباره و در قالب جدید استفاده کنید
فقط نباید از ویدوهای مخصوص که رای اینستاگرام ساختهاید استفاده کنید، بلکه

https://modiresabz.com/%d9%87%d8%b4%d8%aa%da%af-%d8%a7%db%8c%d9%86%d8%b3%d8%aa%d8%a7%da%af%d8%b1%d8%a7%d9%85/
https://modiresabz.com
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متوانید از هر اینفوگرافیک، فیلم رویدادها یا بخشهای از استوریهای قبل که
مخاطبان دوست داشتهاند، استفاده کنید. هر آنچه در جای دیگری تولید کردهاید را
متوانید دوباره در قالب یک ویدوی جذاب رای مخاطبان اینستاگرام نمایش دهید

و ساخت آنها فقط چند ثانیه طول مکشد.

 

23. مهارتهای خود را نمایش دهید
بهاحتمالزیاد در کسبوکار خود خره هستید، پس استوریهای رای اینستاگرام
بسازید که شما را بهعنوان یک مرجع معتر در زمینه فعالیتان مطرح کند؛ چه پخت
ساندوچهای خوشطعم باشد، چه باز کردن گرفتگ لوله یا هر مشکل دیگری که
کسبوکارتان حل مکند. کسبوکارتان را به مخاطبان معرف کنید تا تعامل هتری با

شما رقرار کنند، صفحهتان را فالو کنند و از شما خرید کنند.

 

["message_box text_color="light]

چند نکته مهم دیگر رای استفاده از استوری اینستاگرام

از هایلایتها استفاده کنید
هچ دلیل وجود ندارد که اجازه دهید هترن استوریهایتان رای همیشه پاک
شوند. اگر فکر مکنید ان استوریها حتی بعد از گذشت شش ماه هم رای

مخاطبان مفید است، حتما آنها را در هایلایتها ذخره کنید.

از وژگهای جدید استفاده کنید
اینستاگرام همیشه چزهای جدید مثل استیکرهای جدید، وژگهای جدید و
فناوری جدید را امتحان مکند و دوست دارد هر وقت وژگ جدیدی ارائه کرد،
مردم تا حد امکان آن را امتحان کنند. پس رای هرکسی که از ان قابلیتهای
جدید استفاده کند، امکان تعامل بیشتر با مخاطبان را فراهم مکند. لاو یک
نمـونه عـال از اـن قـانون مهـم در اینسـتاگرام اسـت و همـانطور کـه مدانیـد

https://www.instagram.com/
https://modiresabz.com
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اینستاگرام لاوها را قل از استوریها نمایش مدهد. بههرحال، ان پلتفرم مدام
وژگهای جدید رای افزایش تعامل ارائه مکند، پس حواستان را حسای جمع

کنید تا ان فرصتها را از دست ندهید.

اصالت رندتان را حفظ کنید
اگر همیشه نگران هستید که ویدوی شما بهاندازه کاف عال نیست، ان
وسواس را کنار بگذارید. استوریهای اینستاگرام فقط 24 ساعت نمایش داده
ل و بدون آمادگاص ،ن بینندگان انتظار دارند محتوای شخصراشوند، بنام
قبلـ از شمـا ببیننـد. ویـدوهای عـال و ورایـش شـده خـود را ـرای پسـتهای

اینستاگرام نگه دارید و فقط سع کنید واقع و باورپذر باشید.

از هشتگها استفاده کنید
هشتگها عامل کلیدی رای دیده شدن استوریها توسط افرادی است که شما را
دنبال نمکنند. اگر هشتگ دارید که مخاطبان احتمال شما را جذب مکند، آن
را در قالب استیکر به استوری اضافه کنید. همچنن از هشتگهای استفاده کنید
که بهطور غرمسقیم به کسب‌وکارتان مروط هستند و متوانید آنها را پشت
استیکرها و گیفهای جذاب دیگر پنهان کنید. با ان کار استوریهایتان شلوغ
نمشوند، تمز و چشمنواز باق ممانند و همزمان دسترسی آنها به مخاطبان

بیشتر مشود.

[message_box/]

 

اگر شما ایده استوری چذای دارید، لطفا با ما به اشتراک بگذارید.

https://modiresabz.com

