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بازاریای در لینکدن روشی رای تبلغ رایگان کسبوکار
مشتریان ایدهآل و کارمندانی که در آینده استخدام خواهید کرد، در لینکدن حضور
دارند و حتما دوست دارید به آنها دسترسی پیدا کنید. فقط مشکل ان است که
ودجه لازم رای اجرای یک کارزار تبلیغاتی موثر در لینکدن ندارید یا هنوز تبلیغات
ویدوی در لینکدن را تجربه نکردهاید. به همن دلل مخواهیم روش رایگان تبلغ

و بازاریای کسبوکار در لینکدن را به شما نشان دهیم.

 

در زر روشهای تبلغ رایگان کسبوکار در لینکدن آورده شده است:

لینکدن بهعنوان یک رسانه اجتماع، کم عجیب است. لینکدن همزمان یک
ســایت جســتجوی کــار، یــک اپ اســتخدام، یــک رســانه اجتمــاع و یــک ســایت
شبکهسازی رای کسبوکارهای تخصص است و بیش از هر رسانه دیگری اطلاعات
شخص شما را ثبت مکند. بهندرت کسی در توییتر یا اینستاگرام مداند که شما به
کـدام مدرسـه رفتهایـد یـا در چـه سازمانهـای کـار کردهایـد، امـا در لینکـدن، همـه
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همراهـان شمـا بـه اـن اطلاعـات دسترسـی دارنـد. بـه همـن دلـل، تبلـغ خـود و
کسبوکارتان در لینکدن کم با رسانههای دیگر متفاوت است. با اینکه گذاشتن
پسـتهای جدیـد، تعامـل بـا افـراد و نـوشتن نظـر ـرای اعضـای شبکـه کاریتـان هنـوز

استراژیهای بازاریای خوی هستند، اما باید به موارد دیگری هم توجه کنید.

 

 .1روفال شخص خود را هینه کنید
صرفنظر از اینکه مخواهید چه نوع کسبوکاری را در لینکدن تبلغ کنید، یادتان
باشد که همهچز از روفال شخصیتان شروع مشود. رای جذب شرکا و مشتریان
احتمال، باید روفال جذای داشته باشید که دقیقا به مخاطبان بگوید کارتان

چیست و دلیل رای ارتباط با شما به آنها بدهد.

انیماتوری بهنام آنِکه کامسترا از چند روش موثر رای بازاریای موفق کسبوکارش در
لینکدن و جذب مشتریان استفاده مکند. روفال قوی او نقش کلیدی در ان
موفقیت داشته است. بنر، عنوان و خلاصه روفال او دقیقا به ما مگوید که کارش
چیسـت. شمـا هـم بایـد از روفاـل لینکـدن ـرای معرفـ شفـاف و دقـق خودتـان
استفاده کنید. به مخاطبان بگویید که هستید، چه مکنید و چرا کارتان مهم است.
روفال شما سنگ بنای است که ادامه استراژی بازاریای در لینکدن را روی آن بنا
مکنید. اگر الان زمانی را به اصلاح روفایلتان اختصاص دهید، در آینده موقعیت

بسیار هتری پیدا مکنید.

 

2. یک صفحه رای شرکتان ایجاد کنید
اگر بازاریاب، صاحب کسبوکار یا کارآفرن هستید، به یک صفحه لینکدن نیاز دارید.
ان صفحه به شما امکان مدهد تا مطالب بیشتری درباره کسبوکارتان به مشتریان،
شرکای احتمال و غریبهها بگویید. عملکرد صفحه شرکت مانند صفحه شخصیتان
است. نام و لوگوی شرکت در بالای صفحه و در کنار دکمه فالو نمایش داده مشود.
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زر آن، در بخش «درباره ما»، اطلاعات بیشتری درباره اینکه چه شرکتی هستید و چه
کاری انجام مدهید نوشته مشود و لینک هم رای دسترسی به سایتان اضافه

مکنید.

هنگام نوشتن بخش«درباره ما»، ر مشکلاتی که حل مکنید و مزایای که ارائه
مدهید تمرکز کنید. گوگل، 156 حرف اول توضیحات شما را در فهرست نتاج خود
مآورد، پس موارد مهم را در ابتدای توضیحات بنویسید تا صفحه لینکدن شرکتان
رای سئو مناسب باشد و پیدا کردن آن در نتاج جستجو آسان شود. همچنن ان

کار باعث مشود که در نتاج جستجوها در لینکدن هم راحتتر پیدا شوید.

صفحه شرکتان، خانه شما در  لینکدن است. اگر مخواهید افراد جذبتان شوند،
شما را فالو کنند و در نهایت از شما خرید کنند، باید مدام پستهای جدید و جذاب

بگذارید. شاید از خود رسید ان نوع پستها چه شکل هستند؟

رویـدادهای پشتصـحنه را بـه مخاطبـان نشـان بدهیـد. روی چـه موضـوع کـار
مکنید؟ اگر کسی شرکت شما را در لینکدن فالو کند، بهاحتمالزیاد دوست دارد
از ان پشتصحنهها آگاه شود. چند عکس بگرید، یک پست جدید بگذارید و

یک فیلم کوتاه و سرع آپلود کنید.

اخبار صنعت را به اشتراک بگذارید.چه چزهای جدید و هیجانانگزی در حوزه
کاریتان وجود دارد؟ مردم باید  چه چزی از آن بدانند؟ به آنها بگویید!

سوال رسید.تعامل موفق در شبکههای اجتماع فقط ر پایه گفتگو شکل
مگرد. با طرح سوالات دقق و هوشمندانه، مخاطبان خود، نیازها، چالشها و
علاق آنها را بشناسید. با ان روش متوانید محتوای قویتری تولید کنید و
خود را بهعنوان شخص دانا و دلسوز معرف کنید که باعث ایجاد اعتماد در

مخاطبان مشود.
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3. پستهای مخصوص لینکدن بسازید
گرچه بارها به ان نکته اشاره شده است، اما هنر نوشتن یک پست وبلاگ که رای
مخاطبان جذاب باشد، مشکل را حل کند و مطلب هیجانانگزی به آنها آموزش
دهـد، نقـش مهمـ در بازاریـای محتـوا دارد. هـچ کـاری هتـر از سـاخت پسـتهای
لینکدن درباره موضوعات مهم رای مخاطبان ایدهآل، نمتواند جایگاه شما بهعنوان

متخصص را ثبیت کند.

وقتی نوبت به ساخت پست مرسد، متوانید از دو روش اصل استفاده کنید.
متوانید یک پست را از وبلاگ فعل خودتان ردارید و در لینکدن منتشر کنید یا
اینکه یک پست جدید بنویسید که به سوال پاسخ دهد یا مشکل مخاطب ایدهآلتان
ل شخصروفا ن را ازتوانید پستهای لینکدرا حل کند. در حال حاضر، فقط م
خود ردارید، نه از صفحه شرکتان. همن باعث مشود که ان پستها رای

مشاوران، فریلنسرها و رندهای شخص کاملا مناسب باشد.

 

4. در گروههای لینکدن فعال باشید
خودتان را معرف کنید، آگاهی افراد درباره کسبوکارتان را افزایش دهید و با وستن
به یک گروه مرتبط در لینکدن، شبکهای خوب به شوه  قدیم درست کنید. ان
گروهها که قریبا شبیه گروههای فیسوک هستند، رای همه نفع دارند. از دکمه
جستجوی لینکدن استفاده کرده و گروه مناسب خود را پیدا کنید. جستجوی سرع

واژه «بازاریای ویدوی» به من نشان داد که 769 گروه با ان عنوان وجود دارد.

کسب شهرت و ایجاد روابط قوی به زمان و تلاش نیاز دارد. بناران هنگام انتخاب
محتاط باشید. به گروههای فعال خواهید در آن عضو شوید، کمگروهی که م
وندید که گفتگوهای واقع و کارردی دارند. اگر 10 پست آخر ان گروه تعامل
کم ایجاد کرده باشد، احتمالا ان گروه نمتواند کمک به شما بکند. اگر هم
نتوانسـتید آنچـه واقعـا مـدنظرتان هسـت را پیـدا کنیـد، دسـتبهکار شویـد، انجمـن

خودتان را تشکل دهید و گروه اختصاص خودتان در لینکدن را بسازید.

https://translate.google.com/translate?hl=en&prev=_t&sl=auto&tl=fa&u=https://blogpros.com/blog/2017/02/syndicate-posts-linkedin-traffic
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5. پستهای جذاب بگذارید
پستهای جدید، قهرمانان گمنام شبکههای اجتماع هستند و از طرق آنها با
همراهان خود ارتباط رقرار مکنیم. بناران، یک از کلیشهایترن و راجترن نکات
رای تبلغ رند، نوشتن پستهای جدید جذاب و اخبار غافلگرکننده است. ان روش

جواب مدهد.

هترـن پسـتهای جدیـد، داسـتان یـا اخبـاری جـالب را بـه اشتراک مگذارنـد. اـن
پستها بیشازحد جنبه تبلیغات شخص ندارند و کم گفتگو را هم ن مخاطبان
رمانگزند. الگوریتم لینکدن به محتوای که لایکهای زیادی بگرد، بسیار اهمیت
زد، خیلرانگ نی که مشارکت و توجه زیادی در مخاطبان لینکددهد و محتوام
طولانیتر از محتوای تولیدشده رای سار رسانههای اجتماع، در معرض دید خواهد
ماند. پس، هنگام تولید محتوا، ر جلب مشارکت تمرکز کنید. یک داستان جالب

بگویید، یک ماجرای جذاب را به اشتراک بگذارید یا یک سوال رسید.

 

["message_box text_color="light]

موفقیت در بازاریای لینکدن
ساخت روفال، نوشتن منظم پستها و وستن به گروهها نیم از تلاش رای
موفقیت در لینکدن است. سپس، ازار واقع قدرت و عوامل تعنکننده موفقیت
خودبهخود ظاهر خواهند شد. پس به ان چند نکته کوچک رای رجسته کردن

محتوا توجه کنید:

فقط یک شخص باشید. پیامهای انوه ارسال نکنید، همیشه فقط موارد مروط به
خودتان را تبلغ نکنید و با دیگران ارتباط رقرار کنید. به اصل «اجتماع ودن» در

رسانه‌های اجتماع خیل توجه کنید.

قل از اینکه چزی از دیگران بخواهید، چز ارزشمندی به آنها ارائه دهید. اگر
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مخواهید رای ایجاد شراکت به شخص یا کسبوکاری نزدیک شوید، اول ر
کارهای تمرکز کنید که شما متوانید رای آنها انجام دهید. همچنن هرگاه رای

شخصInMail  (پیام خصوص لینکدن) ارسال مکنید، به نام او اشاره کنید!

از مخاطبان بخواهید رایتان توصیهنامه بنویسند. تایید اجتماع در لینکدن هم
مهم است! از همکاران و مشتریان قدیم بخواهید توصیهنامهای رای روفال
شما بنویسند. ان کار به ایجاد اعتماد کمک مکند و به همراهان آینده صفحه

شما نشان مدهد که بامزه و جذاب هستید.

شبکهسازی کنید. از نزدیک شدن به مردم و شروع یک ارتباط واقع نترسید. فقط
مطمئن شوید که ان ارتباط واقع و صادقانه باشد.

خودتان باشید. ان یک از توصیههای است که خیل تکراری به نظر مرسد، اما
کاملا درست است. لینکدن رای ان طراح شده که ماهیت واقع شما را به
مشتریان احتمال نشان دهد. پس روفال، پستها و تعاملهایتان باید در

راستای ان هدف باشد.

در نهایت، با پیگری ان روشها متوانید رای جذب مشتریان جدید، افزایش
آگاهی مردم در مورد کسبوکارتان و پیدا کردن شرکای جدید از لینکدن استفاده

کنید. البته بدون اینکه حتی یک ریال خرج کنید!
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