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خلاصه کتاب: حقیقت فروش
آنچه در چکیده کتاب «حقیقت فروش، نوشته مایک واینرگ» مآموزید
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استادان معروف فروش ادعا مکنند که قوانن فروش تغر کرده و فروشندگان دیگر
نیازی به تماس تلفنی ندارند.

درعـوض، بـه افـراد بخـش فـروش مگوینـد کـه بهجـای تلاش ـرای جـذب خریـداران
احتمال توئیت کنند، با همه ارتباط رقرار کنند، رایشان کامنت بگذارند و فقط

بازاریای انجام دهند، نه فروش.

مایک واینرگ، کارشناس فروش به فروشندگان پیشنهاد مکند که از ان روشهای
جدید و مرسوم عور کنند، به اصول بچسبند و در قوانن اساسی فروش استاد شوند.

او رنــامهای گامبهگــام ــرای جــذب مشتریــان متناســبتر و فروشهــای بیشتــر بــه
فروشندگان ارائه مدهد.

مدرسز مطالعه ان کتاب را به همه فروشندگان و مدران فروش پیشنهاد مکند.
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