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ونرهای کلیکخلاصه کتاب میل
آنچه در ان چکيده مآموزيد

آيا کار خود را دوست داريد؟ اگر پاسخ منف است، کارآفرن موفق در زمينه تجارت
الکترونيک، آقاي اسکات فاکس پيشنهادي دارد که ادعا مکند بهراحتی در دسترس
تمام افرادي است که ايدههاي خوي دارند و مال به رفع ان مشکل هستند:
کسبوکار آنلان. با وجود اصطلاحات تخصص که چاشني متن است، راهنماي بسيار
ساده و عمل آقاي فاکس هديهاي است راي هرکسي که مخواهد کسبوکاري
آنلان راهاندازي کند. مدرسز، فکر مکند خوانندگاني که راي اولن بار به فکر شروع
يک کسبوکار اينترنتي هستند با خواندن تشوقها، تجربهها و توصيههاي عملاش

اطمينان لازم را راي شروع بهدست مآورند.

 

وه زندگکسبوکار متناسب با ش
امروزه اکثر مردم نگران زمان رفتوآمد به محل کار، محيط کاري نامناسب و تهديد
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دائمِ از دست دادن شغل هستند. علاوه ر ان ول کاف راي اموري که دوست
دارند در خارج از محيطِ کار انجام دهند را ندارند. ايجاد و ساخت يک کسبوکار
آنلاـن بـاعث ايجـاد رضايتمنـدي از کـار مشـود و آزادي کـاف مدهـد تـا دنبـال

سرگرمها و علاق خود رويد.

اينترنــت، روشهــاي ســنتي مــدريت و انجــام کســبوکار را بــه چــالش مکشــد.
فناوریهاي جديد، روشهاي که مردم اطلاعات منتشر مکنند، کسبوکار خودشان
را تبلغ مکنند و به توزع محصولات و خدمات مردازند را تغر داده است. اکنون
شرکتهـا بهراحتـی متواننـد کارهـاي کـه زمـاني نيازمنـدِ کارمنـدان و کارکنـان ـود را
بهصورت خودکار انجام دهند و يا به شرکتهاي ديگري بسپارند، از جمله وظايف از
قـل دريـافت سـفارش، کنتـرل موجـودي، صـدور صورتحسـاب، مکاتبـات و غـره.

محدوديتهاي جغرافياي و ودجهاي ديگر شرکتهاي کوچک را محدود نمکند.

بـا تـوجه بـه اينکـه هـر کسـبوکاري ممکـن اسـت شکسـت بخـورد، در روش آنلاـن
متوانيد دوباره رنامهرزي کرده و از نو شروع کنيد. همانطور که يک وبلاگ نویس
به نام کريس گويلا بياو مگويد: «اگر طرح الف با شکست مواجه شد، طرح ب و بعد
طـرح پ و بيشتـر از تعـداد حـروف الفبـا هنـوز فرصـت ِباقمانـده داريـد.» کارآفرينـان
موفق که راي آغازِ يک کسبوکار آنلان دورنگري و همتي بلند دارند متوانند

مزاياي از قل امنيت مال، اسقلال و رضايت شغل کسب کنند.

«ميلونرهـاي کليکـ» از وبسايتهـا، تجـارت الکترونيـک، چـاپ و نشـر ديجيتـال و
رسانههاي اجتماع راي ايجاد کسبوکارهاي استفاده مکنند تا با آن ايدهها و
محصولاتشان را طق رنامه و قوانن خودشان به دنيا ارائه کنند. بهعنوان يک ميلونر

کليک، متوانيد با انجام کاري که از آن لذت مريد کسب درآمد کنيد.

 

راي زندگ مزاياي آن
شغل جديد آنلانِ خود را حول محور منافع و مسائل طراح کنيد که به نظرتان
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ول کاف ،ريت کنيدن خود را بهدرستی مدجذابيت دارند. اگر کسبوکار آنلا
رايتان به ارمغان خواهد آورد و به شما اجازه مدهد تا از منزل و بدون اتلاف انرژي و

وقت رفتوآمد، کار کنيد.

متوانيد رنامه انعطافپذري داشته باشيد، با افراد دلخواهتان کار کنيد، هر جاي
که راحتتر هستيد زندگ کنيد و وقت کاف راي لذت ردن از علاق خود را هم
داشته باشيد. قل از آغاز يک کسبوکار آنلان، تصميم بگريد که مخواهيد چه
نوع زندگاي را دنبال کنيد. مخواهيد روزهايتان را چگونه سري کنيد؟ چه کاري را
بيشتر از همه دوست داريد؟ از چه فعاليتهاي بيشتر لذت مريد؟ مخواهيد چه

سهم در ان دنيا داشته باشيد؟ و مخواهيد چه نقشي در دنيا ايفا کنيد؟

رون از محل کار از وقتان راي تحقق استفاده کنيد. به ررسي وبسايتها،
وبلاگها، پادکستها، انجمنها، فيلمها و رسانههاي اجتماع در زمينه کاريِ خودتان

ردازيد و در انجمنهاي آنلان مرتبط فعال باشيد.

فرض کنيد در تگزاس زندگ مکنيد اما شيفته زبان فرانسه هستيد. هر روز وقت
خود را صرف تماشاي آنلان شبکههاي فرانسویزبان مکنيد، زبان فرانسوي را در
انجمنهاي آنلان تمرن مکنيد و با افراد ديگري که به زبان فرانسوي علاقهمند
هستند ارتباط رقرار مکنيد. يک وبلاگ راهاندازي کنيد يا يک مجموعهي ويدوي
بسازيد که در آن جزئيات مروط به تجربياتان در زمينه يادگري ان زبان را ارائه کنيد.
شبکه خود را از طرق ارتباط با علاقهمندان به زبان فرانسه گسترش دهيد. دادهها،
خدمات و محصولات موردنياز آنها را ارائه دهيد. حتي لازم نيست محصولات، توليد
خودتان باشد متوانيد محصولات ديگران را تبلغ و عرضه کنيد. در حوزه آنلان
تبدل به يک متخصص آموزش فرانسوي شويد. تبدل به شخص شويد که مردم

راي زبان فرانسوي به شما مراجعه کنند.
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ونر کليکمدل کسبوکارِ ميل
هدف مدل کسبوکار ميلونر کليک، راهاندازيِ چرخهاي دائم راي رشد کسبوکار
است. درحالکه که مشترياني بهدست مآوريد، کسب درآمدتان نز شروع مشود.
آن ـول را صـرفِ هـود خـدمات، محصـولات، توسـعه و بازاريـاي کنيـد. درحـالکه
خدماتِ شما جذابتر مشود، مشتريهاي بيشتري پيدا خواهيد کرد. هر چه ان
چرخه رشد کند و به حرکتِ خود ادامه دهد، با تلاش کمتري، ول بيشتري بهدست
خواهيد آوريد. اولازهمه، بخشي از بازار را شناساي کنيد که محصولات و خدمات
فعل قادر به تأمن کامل نيازهاي آن نيستند. از «اصول هفتگانه موفقيت» راي

تهيه طرح کسبوکارتان استفاده کنيد:

به مردم کمک کنيد: چزي ارائه کنيد که زندگ افراد را هود دهد. .1

يک کارشناس معتر باشيد: در زمينه کاريِ خودتان يک کارشناس شويد. .2

اتوماسون: از نرمافزارها راي مکانزه کردنِ فعاليتهاي کسبوکارتان، مانند .3
«سـفارش و تحوـل، توليـد محتـوا و محصـول، پاسـخگوي بـه مشتريـان، صـدور

صورتحساب و بازارياي» استفاده کنيد.

رونسپاري: راي روژههاي خاص از پيمانکاران، کمک پارهوقت يا افرادي که .4
بهصورت انفرادي و مسقل کار مکنند کمک بگريد.

از مخاطبان راي ايجاد محتوا استفاده کنيد: کارران را تشوق کنيد که با نظر .5
دادن، نوشتن ررسيهاي عموم، شرکت در بحثها و به اشتراکگذاري عکس و

فيلم در توليد محتوا مشارکت کنند.

قابليت رشد و توسعه: کسبوکارتان را طوري طراح کنيد که بتوانيد از عهده .6
رشد و زياد شدن حجم مشتريان ر بياييد.

درآمد دنبالهدار: بهجای تمرکز ر فروشهاي یکباره، کسبوکارتان را با استفاده .7
از «اشتراک و عضويت» راي فروشهاي چندباره طراح کنيد.

ن، از 4 روش اصلق تبليغات مجازي در يک کسبوکار آنلاراي کسب درآمد از طر
استفاده کنيد. اولن شوه، تبليغات از نوع «رداخت به ازاي هر کليک» است، همان
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کاري که گوگل انجام مدهد. در سايت خودتان تبليغات قرار دهيد و وقتي يک
بازديدکننده ر آنها کليک مکند، ول دريافت کنيد. اگرچه به ازاي هر کليک ول
اندک دريافت مکنيد، اما نتاج بهسرعت افزايش ميابد و بهطور بالقوه قادر

خواهيد ود هزاران دلار در ماه درآمد کسب کنيد.

روش دوم شرکت کردن در يک رنامه تبليغات راي فروش است، که در آن محصولات
شرکتهاي ديگر را در وبسايت خود تبلغ مکنيد و وقتي خريداري از طرق سايت
شما از آن شرکت خريد کرد، ول دريافت مکنيد. راه سوم شناساي شرکتهاي
است که محصولاتي متناسب با مخاطبان شما را مفروشند و از طرق فروش فضاي
تبليغاتي به آنها درآمد کسب کنيد. روش چهارم نز ايجاد محصولات و خدمات

فزيک و مجازي جذاب راي مخاطب و فروش آنها است.

 

شناساي حوزه بازار مناسب
پس از دو دهه رشد در زمينه کسبوکار اينترنتي، وبسايتهاي که تاکنون ايجاد
شدهاند، فرصتهاي بارز و مشخص را رودهاند، اما حوزههاي کوچک و مناسب کشف

نشده، هنوز هم وجود دارند. از سيستم هفت قدمِ ميلونرهاي کليک روي کنيد:

کسبوکارتان را ر اساس يک از چهار واژه پايهگذاري کنيد: اشتياق، افراد، مسئله، .1
محصول.

روشهاي را پيدا کنيد که بتوانيد به بازار هدف موردنظر خدماترساني کنيد. .2

اندازه بازار هدف و همچنن قدرت خريد آن را ارزياي کنيد. دقت کنيد که، آنقدر .3
که علاقه در آن حوزه اهميت دارد زرگ خود حوزه مهم نيست. رآوردهاي زر را
انجام دهيد، تعداد مخاطبان، مهمتر از آن تعداد دفعاتي که هر مشتري از شما

خريد خواهد کرد، مزان درآمد بالقوهاي که متوان به دست آورد.

قدرت و تعداد رقباي که در حوزه شما يا حوزههاي مشابه خدماترساني مکنند .4
را ارزياي کنيد.
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فکـر کنيـد کـه کـدام فرمتهـاي ديجيتـال ـراي دسترسـي و کمـک بـه مخاطبـان .5
مناسبترن هستند.

محصول خود را اصلاح کنيد و راي تجزيهوتحلل قابليت بالقوه ولسازي، آن را .6
آزمايش کنيد.

هزينههاي عملياتي و توليدي را رآورد کنيد و همچنن يک ارزياي بازار نز انجام .7
دهيد.

 

تخصص مدرن
ودنـد کـه در زمينـهاي خـاص مـدرک در گذشتـه متخصـصان، دکترهـا يـا مهنـدساني
تحصيل و يا کولهباري از تجربه  داشتند. مسقيم و يواسطه ودن اطلاعات در
اينترنت ان شرايط را تغر داده است. رنامه 10 قدم زر به شما کمک مکند که

تبدل به يک متخصص اينترنتي معتر شويد:

حوزهاي از علاق شخص خودتان را انتخاب کنيد. .1

نام دامنه اينترنتياي بخريد که ان علاقه را منعکس کند. .2

وبلاگ راهاندازي کنيد و ر ان کار متمرکز شويد. .3

در رسانههـاي اجتمـاع تخصصـ مثـل LinkedIn حسـاب کـارري ايجـاد کنيـد و .4
فعاليت کنيد.

از Google Alerts اسـتفاده کنيـد تـا در جريـان آخرـن اطلاعـات مرتبـط بـا زمينـه .5
کاريتان قرار بگريد.

مطالي در وبلاگ بنويسيد و مقالات، عکسها و ويدوهاي مرتبط با موضوعتان را .6
آنجا به اشتراک بگذاريد.

پيشنهاد و راهکار ارائه دهيد و از کارران بخواهيد نظر بدهند و بازخوردهاي در .7
مورد آن بنويسند.

متخصصان آنلان ديگري که در زمينه کاري شما خره هستند را شناساي کنيد و از .8
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آنها دعوت کنيد وارد شبکه شما شوند.

از طرــق اشتــراک در کمنهــاي تبليغــاتي آنلاــن، ماننــد گوگــل AdSense و .9
نمونههاي راج ديگر از وبلاگتان درآمد کسب کنيد.

مراحل 6 و 7 و 8 را ادامه دهيد تا چرخه رشد کند. .10

 

نشر ديجيتال
قريبا هر صنعت، سرگرم، علاقهمندي، ورزش، تفرح و فعاليتي هواداران خود را
دارد. اطلاعات ارزشمند جمعآوري کنيد و راي جذب مخاطبان حوزه کاريتان آنها را از
طرـق ازارهـاي ديجيتـال؛ ماننـد خرنامههـا، وبلاگهـا، پادکسـتها و مجموعههـاي
ويدوي منتشر کنيد. هم مشتريها و هم کسبوکارها را هدف قرار دهيد. با قرار
دادن اطلاعات مرتبط به موضوع، خدماتي را راي افرادي که علاقهمنديهاي مشترک
دارند، فراهم کنيد. بهمحض اينکه موفق به جذبِ يک مخاطب شديد، تبليغات کنيد

و محصولاتِ خودتان را بفروشيد.

هچگاه در زمينه محتوا کمودي نخواهيد داشت. از دسترسي به «محتواي رايگان»،
يعني محتواي که از ديگر وبسايتهاي حرفهاي گرفته مشوند، استفاده کنيد. به
سايتهـاي ديگـر و وبلاگهـا لينـک بدهيـد، موضوعـات خـريِ مرتبـط را بـه اشتـراک
بگذاريد، مطالب مطوعاتي منتشر کنيد، از کارران بخواهيد نظر بدهند و محتوا توليد
کنند، با کارشناسان و افراد متخصص در ان زمينه مصاحبه کنيد و فيلم و عکس قرار
دهيد. در ان قسمت نگاهي دققتر به بعض از ان ازارهاي نشر ديجيتال خواهيم

انداخت.

ري در يک ارائهدهنده سرويس ايميلرايگان: يک حساب کار رنامههاي ايميلخ
باز کنيد. با هزينهاي کم متوانيد سيستم خرنامه خود را مدريت کنيد. خرنامه
ايميل رايگان خود را با محتوايِ مرتبط با مخاطب خاص که داريد ُر کنيد. وقتي
تعداد مشترکها بهاندازه کاف زياد شد، با فروش تبليغات از خرنامه درآمد کسب
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کنيد. درصورتیکه خرنامه ديجيتالِ شما محوب شد، از مشترکن هزينه اشتراک
دريافت کنيد.

وبلاگها: وبلاگها که در اصل بهعنوان دفترچه خاطراتِ شخص آنلان شروع به کار
کردند، سايتهاي هستند که در مورد موضوع خاص مطلب قرار مدهند، که ان
مطالب و مقالات بهصورت پشت سر هم قرار مگرند، انگونه که ابتدا مطالبِ

جديدتر نمايش داده مشوند.

پادکستها: پادکستها يا فالهاي ضبطشده صوتي شامل موسيق، سخنرانيها،
ارائهها، مصاحبهها و چزهاي مشابه هستند. درحالکه با ان پادکستها، راي بازارِ
هدف اطلاعات مهيا مکنيد، از آنها راي تروج و تبلغ محصولات استفاده کنيد. 

همچنن متوانيد راي رنامههاي صوتيتان حاميان مال جذب کنيد.

شبکههاي تلوزوني تحت وب: توليدکنندههاي ويدوهاي رطرفدار و جذاب در
سايتهاي اشتراکگذاري ويدو متوانند از ان طرق به جذب مشتري و کسب
درآمد ردازند. راي مثال ويدوهاي آقاي «دِو پاور» در زمينه هواپيماهاي کنترل از
راه دور، روزانه بيش از 100 هزار بازديدکننده دارد. ان راي آقاي پاور يک منع درآمد
زياد محسوب مشود. زرا روزانه سل زيادي از بازديدکنندگاني را به وبسايتش،

جاي که محصولاتش را مفروشد هدايت مکند.

شبکههاي اجتماع: فعاليت در «يک شبکه اجتماع، تالار گفتگو، تابلو اعلانات
الکترونيک و عضويت در انجمن» با ايجاد فضاي که در مورد علایقتان با ديگران
Backyard» ــراي مثــال .کنــدــن شمــا و مــردم ارتبــاط ايجــاد م ،تعامــل کنيــد
که يک انجمن مجازي متمرکز در زمينه رورش مرغ است، بيش از 100  «Chickens

هزار عضو ثبتشده دارد!

 

فرصتهاي بيشتر
راي کسب درآمد از اينترنت نيازي نيست که ايده منحصربهفردی داشته باشيد يا
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بخواهيد محصول يا خدمات متحولکنندهاي ارائه کنيد. متوانيد محصولاتِ ديگران
را با استفاده از همان کانالهاي ديجيتال ذکرشده به فروش رسانيد. بسياري از
بازاريابان اينترنتي از فروش محصولات شرکتهاي ديگر در وبسايتشان سود خيل

خوي به دست مآورند.

انتشارِ نقد و ررسيها راي محصولات و خدمات  مخصوص يک حوزه خاص هم
متواند بسيار ُرسود باشد. بعض از سايتهاي نقد و ررسيِ فيلم هر ماه بيش از

20 ميلون بازديدکننده دارند!

فروش مجازي محصولاتِ قال دانلود متواند درآمد ثابتي به همراه داشته باشد.
فالهايِ ديجيتالاي که احتمال دانلود آنها وجود دارد شامل «موسيق، دستور
آشـزي، ويـدوها، عکسهـا، نرمافزارهـا، کتابهـاي الکترونيکـ و اسـناد» مشـود.

همنطور متوانيد تخفيف يا معاملات روزانه ارائه کنيد.

افرادي که بهصورت انفرادي و مسقل کار مکنند هم فرصتهاي شگفتانگزي را در
اينترنت ميابند. مثل يک پيمانکارِ مسقل متوانيد روژههاي را که مخواهيد
انتخاب کنيد و با افرادي که دوست داريد کار کنيد. متوانيد از يک کسبوکار

اينترنتي که از قل موفق وده است کيرداري کنيد.

 

تغر مسر
راي اينکه به شوه ميلونر کليک زندگ کنيد، چند ساعت را در هفته به تحقق
آنلاــن و رنــامهرزي و يــادگري اختصــاص دهيــد. مقــدار کمــ ــول از چکهــاي
حقوقيتان را پسانداز کنيد و از آن راي راهاندازي بنگاه اقتصادي خود استفاده کنيد.
به ايدههاي کسبوکار اينترنتي که بتوانند مناسب با سود و اهداف شما در زندگ
باشند فکر کنيد. در زمينه کارتان تحقق کنيد، به دنبال حوزههاي ناشناخته بگرديد،
ايدههايتان را امتحان کنيد، وبسايت خودتان را بسازيد و يک نام راي دامنهاش
انتخاب کنيد. سپس ان آمادگ را خواهيد داشت که ر ايجادِ رند يا مارک خودتان
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متمرکز شويد.

["message_box text_color="light]

نکات کليدي کتاب

ميلونرهاي کليک با انجام کاري که دوست دارند، به روش آنلان ول درمآورند.

«کسبوکار متناسب با شوه زندگ» يعني انجام کار موردعلاقه درحالکه وقت
کاف راي دنبال کردن علاق ديگر داريد.

زندگِ کاري را حول موضوعات و کارهاي که جذاب هستند طراح کنيد.

بخشي از بازار را شناساي کنيد که محصولات و خدمات فعل قادر به تأمن
نيازهاي آن نيستند.

بــا اســتفاده از رسانههــاي ديجيتــال مثــل خرنامههــا، وبلاگهــا، پادکســتها و
مجموعههاي ويدوي به بازار خدمات بدهيد.

به يک کارشناس آنلان معتر تبدل شويد.

مطالب و محتويات دستاول در سايت قرار دهيد، همچنن از «محتواي رايگان
ديگر وبسايتهاي حرفهاي» هم استفاده کنيد.

به وبسايتهاي ديگر لينک بدهيد، اخبار و مطالب مطوعاتي متناسب منتشر
کنيد، از کارران بخواهيد تا اطلاعات و نظراتشان را در اختيارتان بگذارند.

از طرق تبليغات، يافتن حاميان مال و فروش محصولات و خدماتي که ارائه
مکنيد از وبسايت درآمد کسب کنيد.

همچنن متوان به ارائه تخصص خودتان، استفاده از الگوهاي جديد تجاري
موفق و فروش محصولات يا فالهاي ديجيتال ديگران رداخت.
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