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خلاصه کتاب: فروش شفاف
آنچه در چکیده کتاب «فروش شفاف، نوشته تاد کاونی» مآموزید
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در کودک یاد گرفتهاید که صداقت هترن سیاست است.

متاسفانه، اثری از ان اخلاق در دنیای کاری خشن و ر فراز و نشیب فعل یافت
نمشود.

خیلـ از فروشنـدگان اعقـاد دارنـد گفتـن حقیقـت محـض، فرصـتهایشان را از ـن
مرد.

تـاد کـاونی، رهـر فـروش و رنـده جـواز مختلـف، عقیـده دارد اـن افـراد سـخت در
اشتباهند و نظرش را با دلال علم اثبات مکند.

او ر پایه تحقیقات انجامشده درباره تصمیمگری نشان مدهد که چطور صداقت،
رابطهای ر از اعتماد به وجود مآورد و مسر فروشهای موفق و روابط بیشتر را

هموار مکند.

اگرچه فروشندگان B2B هدف اصل ان کتاب هستند، اما مدرسز باور دارد که همه
متوانند از محتوای ارزشمند آن هره رند.
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