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شتاب دادن به رشد کسبوکار
رشد از زمانی آغاز مشود که کارآفرن، کارهای را شروع کرده و ر آنها پافشاری
مکند. اگر فقط کارهای را انجام دهید که موفقیت آن تضمن شده است، هچگاه

رشد پایدار نخواهید داشت.

رای داشتن رشد پایدار و شتاب دادن به رشد کسبوکار به موارد زر توجه کنید:

1. ساختن اهرمهای زیاد
مهمترن کار مدر، ساختن اهرم است. اهرم وسیلهای است که توسط آن متوان با
نروی کمتر، بارهای سنگن را جابهجا کرد. بناران نیاز به وقت و انرژی ندارد ول رای
آن بایـد ـول رداخـت کنیـد؛ مثلا تبلـغ دادن یـا محصـولاتی کـه در تولیـد آن هـچ

دخالتی ندارید و...  یک اهرم است.

بنـاران هتـر اسـت ببینیـد چـه اهرمهـای ساختهایـد کـه اگـر شمـا نباشیـد، رایتـان
ولهای ایجاد مکند. یک از قویترن اهرمهای که متوان ساخت، سایت و

تبلیغاتی که انجام مدهید است.
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اگر ان سیستم ساخته شود لزوم ندارد کاری انجام دهید، بلکه مرتب انتخاب
،Landing Page غ داده شود تا افراد به سایت بیایند، دری تبلکنید در چه جاهام

ایمل خود را وارد کنند و بعد از آن ایملمارکتینگ انجام شود و افراد خرید کنند.

 

2. افزایش حجم فعالیتها
ولسازتر و مفیدتر هستند؛ مثلا شما دو محصول دارید که یک از فعالیتها بعض
از آنها رفروش است. خیل از مدران وقتی مخواهند ودجهای رای بازاریای
اختصاص دهند، ول مدهند تا فروش محصول که کم است، بیشتر شود و به
محصول رفروش رسد. ول اگر همان ول را صرف رفروشترن محصولتان کنید

سودی که کسب مکنید خیل بیشتر است.

بنـاران بایـد چنـد محصـول کـمفروش را رهـا کنیـد و حجـم فعـالیت خـود را روی
محصولاتی زیاد کنید که الان رفروش هستند و متوانند رفروشتر شوند.

متوانید با تیمتان خوب ررسی و تحقق کنید که در کسبوکار چه فعالیت‌های
بازده خوی دارد و متوان حجم آن را بیشتر کرد، روی ان موارد بیشتر کار کنید.

 

3. انجام فعالیتهای جدید
فرض کنید شما در مجله تبلغ مکنید، که دارای سود مختصری است. اگر تعداد
تبلیغات را در مجلات بیشتر کنید، بعید است که فروشتان چندن رار شود. اگر
ری هستید باید یک فعالیت جدیدی را شروع کنید، مثلا خیلرا 100 دنبال فروش
حرفهای سراغ رسانههای اجتماع روید یا یک سایت قدرتمند بسازید و روشها و

فعالیتهای را که تاکنون انجام ندادهاید را تست کنید.
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4. سیستمسازی
سیستم، مجموعهای از عناصر بههموسته است که خروج مشخص دارد. اگر به
کسبوکار به دید یک سیستم نگاه کنید، مجموعهای است که خروج ایجاد مکند.
خروج که یک کسبوکار ایجاد مکند در نهایت سود است و منظور از سیستمسازی
ان است که فرایندها را در حدی هود دهید تا بدون حضور شما ان سود ایجاد
شود. بناران مدر باید ماهی یک بار از خود رسد که چطور متواند سیستمسازی

کند.
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