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طراح و تبدل بازدیدکننده به مشتری
همه آرزو داریم، بتوانیم محتوای تولید کنیم که خودبهخود رشد انفجاری داشته و
ن افراد شاع شود. محتوای عال چزی است که شما رای مخاطبانتان تولید
مکنید تا نظرشان را جلب کرده و آنها را تشوق به استفاده و به اشتراکگذاری آن

کند.

تمرکز روی تولید محتوای باکیفیت ارزش پیگری را دارد، چراکه شما را بهعنوان خره
ان کار مطرح مکند. بناران پیدا کردن روشی رای ایجاد تماز، به دیده شدنتان
کمـک مکنـد. اگـر قصـد داریـد از بازاریـای محتـوا بهعنـوان یـک اسـتراژی مهـم در
کسبوکارتان استفاده کنید، در ان صورت طراح و تبدل بازدیدکننده به مشتری،

مولفههای بسیار مهم هستند.

 

طراح
دهد. اگر شما بد طراحر قرار مدهید تحت تاثزی را که انجام مهر آن چ ،طراح
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کنید هرگز متوجه آن نخواهید شد. ان طراح بد هرگز در گوگل آنالیتیکس خودش
را نشان نمدهد. مردم هم هرگز دربارهاش چزی به شما نمگویند. آنها تنها به

دلل جدیت نداشتن شما یخیالتان مشوند.

چنانچه کسبوکاری رقرار و سرپا دارید، لطفا اهمیت طراح را دستکم نگرید. یک
طراح استخدام کنید یا رای یک نرمافزار طراح باکیفیت، هزینه کنید تا بدنوسیله

از طراح خوب هر محتوای که آماده مکنید اطمینان حاصل کنید.

اگر در ابتدای راه هستید به هفت قانون رای حلوفصل سرع طراح متوسل شوید:

از یک قالب زیبا استفاده کرده و به آن دست نزنید. .1

هر چزی را که چندان ضروری نیست حذف کنید. .2

تنظیمات همترازی و نوارهای کناری را مقارن کنید. .3

در مقیاس پیکسل به جزئیات ردازید. (رزترن جزئیات هم بهحساب مآیند. .4
یک پیکسل کموزیاد موجب مشود بازدیدکننده رداشت درستی از وبسایت

شما نداشته باشد.)

طراحیتان را با هترنها مقایسه کنید، اما هرگز کی نکنید. .5

به دنبال لوگو نباشید مگر اینکه بتوانید از پس هزینه یک لوگوی خوب ربیاید. .6

از متخصصن طراح مشورت بگرید. .7

 

تبدل
وبسایت شما باید رای تبدل بازدیدکننده به مشتری راهاندازی شده باشد. ان
مفهوم است که بهطور تنگاتنگ به طراح، گرهخورده است. یک وبسایت با
طراح خوب، یعنی وبسایتی خوش آب و رنگ که رای بازدیدکننده هدف کارکرده و

او را بهراحتی به مشتری تبدل مکند.

اکثر مردم فکر مکنند نرخ تبدل، بهسادگ قالسنجش است؛ درحالکه چنن
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نیست. متوانید تعداد افرادی را که در پاپآپ شما مشارکت مکنند اندازهگری
کنید؛ اما نمتوانید آن تعدادی را که به شما اعتماد نمکنند، بشمارید.

اگر شما روی کیفیت، رند با طراح خوب و اعتماد تمرکز کنید، رفتهرفته موفق به
تبدل بازدیدکنندگان به مشتری خواهید شد.
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