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چگونه یک بازاریاب محتوای کارآفرن باشیم؟
یک از زرگترن اشتباهات بازاریابان محتوای شکستخورده ، تمرکز ر نتیجه است نه
استراژی. وبلاگ نویس رای وبلاگ پست تولید مکند حال آنکه بازاریاب محتوا رای

یک کسبوکار بازاریای مکند.

رای آنکه یک بازاریاب محتوای عال باشید باید رویکردتان کارآفرینانه باشد. اکثر مردم
گمـان مکننـد کارآفرینـان بـه دنبـال خلاءهـای موجـود در بـازار گشتـه و آنهـا را ـر
مکنند. من معقدم موفقترن آنها سراغ بازارهای موجود رفته و پیشنهادهای

منحصربهفردی ارائه مکنند.

در بیشتر موارد، کارآفرینان با چزی هتر وارد فضای از قل موجود شده و با ایجاد
تماز لازم، جلبتوجه مکنند. ان دقیقا همان کاری است که هترن تولیدکنندگان

محتوای دنیا نز انجام مدهند.

آنها صرفا به تولید محتوا نمردازند. در عوض، رای گروه مشخص از مردم، با
رویکرد منحصربهفرد بهنحویکه جلبتوجه کند محتوا تولید مکنند. به خاطر داشته
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باشید، شما دنبال چزی هستید که با انجام متفاوت آن، محتوای تولید شود که
مشتریانتان به آن اهمیت داده و در موردش صحبت کنند.

ان وجه تماز رای بازاریابان محتوا هترن فرصت است.

 

در زر چند استراژی رای بازاریاب محتوا آورده شده است:

1. در مورد محتوا، شخص عمل کنید
ان، یک راهرد رای اعتمادسازی در بلندمدت است. محتوا را تحت نام خودتان
بنویسید، عکس خودتان را اضافه کرده و بیان خودمانی (بدون استفاده از اصطلاحات
و عبارات نامفهوم) به کار رید. مشتریان عاشق ان نکات هستند؛ چون ان حس را

در آنها ایجاد مکند که در حال گفتگوی مسقیم با صاحب کسبوکار هستند.

 

2. ان کار را با تحقر کردن رقبایتان انجام ندهید
دست‌ انداختن دیگران، اعتمادسازی نمکند. وظیفه آموزش مشتریها را به عهده
گرفتـه و بپذریـد کـه آنهـا هسـتند کـه دربـاره هتـر ـودن شمـا از رقبایتـان قضـاوت

مکنند.

 

 .3هترن محتوایتان را در قالب کتاب الکترونیک یا
مجموعهای از مناع قال دانلود رای ارائه به روش ثبتنام

ایمیل، گردآوری کند
چنن محتوای رای رقراری ارتباط با مشتریان از طرق ایمل، خیل خوب جواب
ل درخواست دریافت کتاب الکترونیکق ایمن وقتی مخاطبان از طررادهد. بنام

کردند، آن موقع است که متوانید ارتباطات منظم با آنها را شروع کنید.

در نتیجه، زمانی که آمادگاش را دارند شما اولن کسی خواهید ود که به ذهنشان
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خواهد رسید.

 

4. شخصا در جامعه مخاطبانتان، شبکههای اجتماع یا تالارهای
گفتگو فعال باشید

اـن نـوع محتـوا ـرای آغـاز، نیـاز بـه کمـ هـل دادن دارد. بایـد در جـامعه مخاطبـان
بهصورت یک فرد کمککننده -که ظاهر مشود تا اطلاعات بدهد- حضور یابید.

ان فرآیند واقعا با مفید ودن اتفاق مافتد. با گذشت زمان مردم ان را درک
خواهند کرد. متوانید آنها را به وبسایت ارجاع دهید و از آنها بخواهید اگر
محتوا به نظرشان مفید است آن را با دیگران به اشتراک بگذارند. بدن ترتیب گوگل

بهتدرج در خواهد یافت که وبسایت شما در آن موضوع، معتر است.

بهخاطر داشته باشید که ان پیشرفتهترن راهرد تولید محتوا نیست. اگر ان روش
رای شما جواب مدهد، بسیار خوب است؛ اما اگر رقابت بالا گرفت، رای نوآوری

بههوش و آماده باشید. ان استراژی پیشپاافتاده و قال کی کردن است.
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منع: کتاب «ماشن محتوا»
نویسنده: دن نوریس با پیشگفتاری از نل پاتل

ناشر: تهران
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