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خلاصه کتاب: مشترییای متعصبانه
آنچه در چکیده کتاب «مشترییای متعصبانه، نوشته جب بلانت» مآموزید
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در فروش هچچز مهمتر از جذب علاقهمندان نیست.

باانوجود، اکثر فروشندگان، علاقهمندان را جذب نمکنند، زرا ان فرایند ردردسر
است. حالا کمک در راه است.

جب بلانت، ستاره قدیم فروش و استاد زرگ جذب علاقهمندان، روش به حداقل
رساندن ان دردسرها و تبدل شدن به فروشندگان کارآمد و هرهور را به شما نشان

مدهد.

او سیستم تاییدشده و هرهورانه خود را توضح مدهد و همه کانالهای موجود
رای جذب علاقهمندان از جمله ایمل، تماس تلفنی، رسانههای اجتماع، شبکهسازی

و غره را ررسی مکند.

بلانت، درک درستی از جذب علاقهمندان و اطلاعات موثق زیادی در ان زمینه دارد.

مدرسز مطالعه ان کتاب را به همه فروشندگان و مدران فروش پیشنهاد مکند.

[membership_protected_content]

aud io ]
mp3="https://dle.modiresabz.com/downloads/downloads/dm/84.Fanati

[calProspecting.mp3"][/audio

[membership_protected_content/]

https://modiresabz.com

