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خلاصه کتاب: فروش بهروش خرید
آنچه در چکیده کتاب «فروش بهروش خرید، نوشته دوید ریمر» مآموزید
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فرض کنید باید از میان دو دستگاه که قیمت قریبا یکسانی دارند، یک را انتخاب
کنید.

فروشنده یک شرکت تماس مگرد و ایمل مزند، اما واضح است که هدفش فقط
فروش به شما است.

فروشنـده شرکـت دوم، بـاملاحظه، محتـرم و همـدل اسـت و ـر نیازهـای شمـا تمرکـز
مکند.

کدامیک متواند محصولش را بفروشد؟ کاملا واضح است.

پس چرا فروشندگان بهجای همدل، روش فشار زیاد ر مشتری را انتخاب مکنند؟

دوید ریمر، کارشناس فروش معقد است آنها راه هتری بلد نیستند و نشان
مدهد چرا همیشه همدل، دانش و اقدام از فشار زیاد موثرتر است.

مدرسز مطالعه ان کتاب جذاب را به همه فروشندگان و مدران فروش پیشنهاد
مکند.

[membership_protected_content]

aud io ]
mp3="https://dle.modiresabz.com/downloads/downloads/dm/83.SellTh

[eWayYouBuy.mp3"][/audio

[membership_protected_content/]

https://modiresabz.com

