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خلاصه کتاب: راهنمای تعال مدران فروش
آنچه در چکیده کتاب «راهنمای تعال مدران فروش، نوشته کون اف.
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دویس» مآموزید
فروش عال به عملکرد خوب تیم فروش بستگ دارد، اما اکثر مدران فروش هرگز یاد
نگرفتهاند معلم یا مری خوی باشند و نمدانند چطور ان تفکر را به واقعیت تبدل

کنند.

کون اف. دویس، مشاور فروش به ان مدران پیشنهاد مکند که در یک کلاس
آموزشی شرکت کنند تا شوه کمک به عملکرد موثرتر فروشندگان را یاد بگرند.

او 10 استراژی وژه، معرف کرده و آنها را به کمک نظریههای مفید، دیدگاههای
ارزشمند، گامهای عمل موثر و داستانهای روشنگرانه درباره مدریت فروش توضح

مدهد.

مدرسز مطالعه ان کتاب را به همه مدران فروش، بهخصوص تازهکارهای ان حوزه
پیشنهاد مدهد.
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