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خلاصه کتاب: فروش مجازی
آنچه در چکیده کتاب «فروش مجازی، نوشته جب بلانت» مآموزید
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بــا ظهــور کوویــد 19 و محــدود شــدن تعــاملات رودررو، فروشنــدگان و خریــداران،
خـانهنشن شدهانـد و متخصـصان فـروش بایـد فـروش مجـازی یـا راه دور را هـم بـه

مهارتهای خود اضافه کنند.

جـب بلانـت، مرـی فـروش، الزامـات فـروش مجـازی و روش مـوثر فـروش در انـواع
کانالهای مجازی را مشخص مکند.

همچنن، روش ترکیب فروش مجازی با فروش سنتی و حضوری را توضح مدهد تا
فروش، ورسانت و خدمات مشتریان را به حد عال رسانید.

مدرسز مطالعه ان راهنمای عمل را به همه فروشندگان و مدران فروش پیشنهاد
مکند.
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