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10 قانون طراح یک صفحه فرود جذاب
محتوا و چیدمان صفحه فرود باید نمایشی یکپارچه از رند شما باشد که مخاطب را
بـه اقـدام ترغیـب کنـد. صـفحه فـرود بایـد شامـل یـک فـرم عضـویت ـرای تولیـد
علاقهمندان باشد و رای هود ان صفحه باید با روش طراح و تولید محتوای
جذاب آشنا باشید تا مردم جذب محصولتان شوند و رای به دست آوردنش فرم
موردنظر را ر کنند. رای کسب هترن نتاج از صفحه فرود، از 10 قانون طراح زر

روی کنید:

 

1. فقط ر یک هدف خاص تمرکز کنید
صـفحه فـرود شمـا بایـد یـک هـدف خـاص داشتـه باشـد کـه مبنـای انتظارتـان از
بازدیدکنندگان است. مثلا اگر هدفتان تولید علاقهمندان است، ر کردن فرم عضویت
اقدام است که از بازدیدکنندگان انتظار دارید. قل از ایجاد صفحه فرود از خود
ن صفحه دارید و دوست دارید چه اقدامرسید چه انتظاری از بازدیدکنندگان ا
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انجام دهند. ان اقدام تنها موضوع است که باید در ان صفحه دربارهاش صحبت
کنید و تنها اقدام است که بازدیدکنندگان متوانند در صفحه شما انجام دهند.

 

2. پیامهای مهم را اول صفحه ارائه کنید
نباید صفحه را طوری طراح کنید که افراد رای خواندن وژگهای محصولات و
خدماتان مجور به اسکرول صفحه باشند. مهمترن پیامها باید بالای صفحه بیایند
تــا بازدیدکننــدگان بههچوجــه آنهــا را از دســت ندهنــد. در ادامــه صــفحه فــرود،
قدرتمنــدترن پیامهــا را بگذاریــد و در بخــش بعــدی آن اطلاعــات تکمیلــ مهــم را
بگنجانید. حتما پیامهای قدرتمندی که مشوق اقدام هستند را مدام تکرار کنید تا

بازدیدکنندگان را جذب کند.

 

3. یک عنوان خیل جذاب بنویسید
عنوان صفحه فرود باید به مهمترن سوال که در تبلیغات مطرح کردهاید، پاسخ
دهد. ان سوال است که هر مشتری احتمال هنگام ورود به صفحه فرود شما از
خود مرسد: «چه مزیتی رای من دارد؟» باید پاسخ واضح و کوتاه به ان سوال
بدهیـد. بازدیدکننـدگان بایـد فـورا بفهمنـد کـه اطلاعـات موجـود در صـفحه فـرود
مشکلشـان را حـل م‌کنـد و اگـر دعـوت شمـا را قـول کـرده و اقـدام کننـد (مثلا فـرم

عضویت را ر کنند) راهحل که مدتها در جستجویش ودهاند را به دست مآورند.

 

4. مزایای خاص رای مخاطبان هدف در نظر بگرید
مصرفکنندگان به رندها یا شرکتها اهمیتی نمدهند. آنها فقط به ان اهمیت
مدهند که رندها و شرکتها چگونه متوانند به آنها کمک کنند یا زندگیشان را
هتر و آسانتر کنند. با توجه به ان نکته، صفحه فرود باید بهوضوح به مزایای اشاره
کند که مشتریان احتمال با خرید محصول شما از آن هرهمند خواهند شد. آیا خرید
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ان محصول باعث صرفهجوی در وقت یا ولشان مشود؟ مزان اضطرابشان را کم و
آرامش ذهنیشان را بیشتر مکند؟ آیا با کمک آن متوانند مشتریان بیشتری به
دست آورند یا درآمد بیشتری کسب کنند؟ باید مطمئن شوید آنها بدون هچ

اهام از مزایای محصولات و خدمات شما آگاه مشوند.

 

5. وژگهای مطلوب محصول را توضح دهید
مطلوبترن وژگهای محصول شما چیست؟ فهرستی از ان وژگها تهیه کنید
که متواند شبیه فهرست مطالب یک کتاب الکترونیک یا فهرست موضوعات یک
وبینار باشد. اشاره به مزایا منجر به فروش مشود، اما اشاره به وژگ‌ها ثابت

مکند که محصول شما متواند ان مزایا را ارائه دهد.

 

6. بهطور شفاف دعوت به اقدام کرده و آن را تکرار کنید
وقتی افراد از صفحه فرود شما بازدید مکنند، دوست دارید چه اقدام انجام
دهند؟ احتمالا از آنها مخواهید فرم عضویت را ر کنند و آدرس ایمیلشان را به
شما بدهند. ان دعوت به اقدام باید شفاف و صرح باشد؛ یعنی باید اول صفحه
بیاید و دوباره در انتهای صفحه تکرار شود. (بهخصوص اگر رای مشاهده کل صفحه

به اسکرول نیاز باشد)

 

7. تصاور و ویدوهای مرتبط را در ان صفحه بگنجانید
تصاور و ویدوها به صفحه فرود شما رنگ و روح مبخشند و همچنن متوانند
پیامهای مهم را بهصورت تصوری منقل کنند. نمودارها، علامتها، اسکرنشاتها،
جلد کتابهای الکترونیک، اسلایدهای سخنرانی، تصور چکلیستها و موارد دیگر
متوانند اطلاعات بیشتری به مخاطب ارائه دهند، علاقه بازدیدکنندگان را به محصول
شما جلب کنند، اعتمادشان را افزایش دهند و نرخ تبدل آنها به خریدار را بیشتر
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کنند.

 

8. به منظور ایجاد تجربه عال رای کارر، از قالببندی مناسب
استفاده کنید

هچ موردی در صفحه فرود نباید حواس بازدیدکننده را از دعوت به اقدام شما رت
کند. پس نوار جستجوی بالای وبسایت و هر لینک، تصور یا متن غر مرتبط دیگر را
حذف کنید. طراح صفحه باید تکستونی با فضای سفید زیاد باشد تا پیامهای
اصل بهراحتی دیده شوند. رای اینکه بازدیدکنندگان بتوانند بهراحتی تبلیغات را
بخوانند از فهرستهای موردی و عنوانهای اصل و فرع استفاده کنید. همیشه یک
تصور قدرتمند بالای صفحه فرود قرار دهید. هتر است ان تصور مروط به محصول
وژهتان باشد تا بازدیدکنندگان ببینند که در ازای وارد کردن آدرس ایمل خود چه

چزی دریافت خواهند کرد.

 

9. تاییدیه اجتماع ارائه دهید
یک از هترن راههای ایجاد اعتماد در بازدیدکنندگان، ارائه تاییدیهها در صفحه فرود
است. ان تاییدیه اجتماع باعث مشود بازدیدکنندگان مطمئن شوند محصولتان
آنقدر ارزش دارد که در ازای آن آدرس ایمیلشان را به شما بدهند. بازدیدکنندگان فکر
مکنند اگر افراد دیگر با محصول شما به موفقیت رسیدهاند، پس احتمالا آنها هم
موفق خواهند شد. در نتیجه، دعوت به اقدام شما را قول کرده و فرم موردنظر را ر

مکنند.

 

10. فرم را در صفحه بگذارید که ر کردنش آسان باشد
پذرش دعوت به اقدام شما و عضو شدن در فهرست ایمیلیتان از طرق صفحه فرود
ل بازدیدکننده به خریدار، باید فرمرای افزایش نرخ تبد .باید بسیار آسان باشد
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بسیار ساده و مختصر طراح کنید. اگر در ان فرم فقط آدرس ایمل بخواهید،
هترن نتیجه را مگرید. با هر قسمتی که به ان فرم اضافه مکنید، نرخ ر کردن

آن کاهش میابد.
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