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استارتاپ چیست؟
واژه استارتاپ یا «استارتآپ» در اوال انقلاب فناوری در دهه 1970 ابداع شد و به
نوع جدیدی از شرکت‌های کوچک با قابلیت رشد حرتانگز اشاره داشت. سپس، با
رونق کسبوکارها و ظهور مایکروسافت و ال در دهه 1990 و اوال دهه 2000، واژه

استارتاپ بیشازپیش به اصطلاح راج تبدل شد.

با وجود ریشه قریبا واضح ان واژه، هرگز اتفاقنظر قطع درباره تعریف آن وجود
نداشته است. اولن تعاریف ان واژه رگرفته از معیارهای سرمایهگذاری خطرپذر ود
و به شرکتهای اشاره داشت که از هترن قابلیت رای سرمایهگذاری رخوردار ودند؛
اما اکنون شتابدهندهها، شرکتها و دانشگاهها هریک با دیدگاه خاص خود تعریف

متفاوتی از ان اصطلاح دارند.

در ابتدای ان مقاله به راجترن وژگ‌های یک استارتاپ مردازیم و سپس تعریف
دقیق از ان واژه ارائه مکنیم.
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در زر پنج وژگ کلیدی استارتاپ آورده شده است:

1. استارتاپها ر رشد تمرکز دارند
استارتاپها از یک نظر شبیه شرکتهای کوچک دیگر نیستند: استارتآپ نباید راکد
بماند و درآمد ثابتی داشته باشد؛ بلکه بنیانگذاران و تیم‌های استارتآپها باید فقط
و فقط یک هدف داشته باشند و آن رشد است. استارتآپ، شرکتی است که رای
رشد طراح شده است؛ اما نوع ان رشد به جایگاه هر استارتآپ در چرخه مال خود
بستگ دارد. معمولا استارتآپها در مراحل اولیه ضرر مکنند؛ اما مشتریان، تیمها
و ارزش خود را ارقا مدهند. در مراحل بعدی، رشد درآمد کلید اصل موفقیتشان

است.

مسر رشد یک استارتاپ 4 مرحله اصل دارد:

در ابتدا، استارتاپ به سرمایه اولیه جذبشده از شتابدهنده‌ها، سرمایهگذاری
عموم، سرمایهگذاران خصوص یا حتی دوستان و خانواده تکیه مکند و از ان
سرمایه رای ساخت محصول کارآمد و استخدام تیم رای درآمدزای استفاده

مکند.

پـس از جـذب سـرمایهگذاری، بیشتـر اسـتارتاپها بهاصـطلاح در دره مـرگ سـقوط
مکنند و درآمد کاف رای رگرداندن سرمایه اولیه را ندارند. مثلا اور در سال
2019 هنوز در ان مرحله ود. ان شرکت در حال رشد ود؛ اما هزینههایش بسیار
بیشتر از درآمدش ود، اما پیشبینی مکند که در سال 2021 به نقطه سربهسر

رسد. (هزینهها و درآمدها مساوی شود)

در حالت ایده آل، هر وقت استارتاپ درآمد کاف رای رگرداندن سرمایه اولیه را
کسب کند، متواند دیدگاه خود را از «درآمدزای کاف رای بازرداخت سرمایه»
به «ول بیشتری که متوانیم کسب کنیم» تغر دهد. در ان مرحله، بیشتر
استارتآپها با ائتلافهای استراژیک، کسب مالکیت یا کسب ودجه اضاف از
طرق سرمایهگذاری خطرپذر یا جمعآوری مناع از عموم مردم، سرعت رشدشان را

افزایش مدهند.
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وقتی استارتاپ در مسر ثابت رشد قرار گرفت، با ارائه سهام خصوص، ارائه سهام
اولیه و سپس ارائه سهام ثانویه، درهای شرکت را به روی عموم باز مکند.

 

2. استارتاپ از بیش از 1 نفر تشکل شده است
رای اینکه شرکتان را استارتاپ بنامید، باید یک تیم داشته باشید. کارآفرن یک فرد
است؛ اما استارتآپ یک تیم کارآفرن است. بهعلاوه، یک از دلال موفق نشدن
استارتآپها ان است که افراد مناسی استخدام نمکنند. متوانید کسبوکاری را
تنها شروع کنید؛ اما رای رشد به افراد مناسب ازجمله کارمندان، دور کارها یا چند

موسس دیگر نیاز دارید.

 

3. استارتاپها نمتوانند بیش از 500 نفر باشند
اندازه واقع یک تیم استارتاپ کم جای بحث دارد. اگر تعداد کارمندانتان بیشتر از
30 نفر شود، دیگر استارتآپ نیستید؟ یا تا 50 نفر جا دارید؟ رای 500 نفر چه؟
الکس ویلهلم تخمن زده که اکثر استارتآپهای رجسته با ارزش 1 میلون تا 2.5

میلیارد دلار، حدود 600 کارمند دارند.

 

4. استارتاپها با فناوری کار مکنند
اصطلاح استارتاپ در دوره انقلاب فناوری در اواخر قرن گذشته ابداع شد. امروزه
استارتآپ‌ها هنوز هم به کار با نرمافزارها تمال دارند؛ اما حالا استارتآپهای بیشتر
و بیشتری روی راهکارهای تمرکز مکنند که ارتباط کم یا قریبا هچ ارتباط با فناوری

ندارند.

ان استارتاپهای نسبتا یهره از فناوری، نسل بعدی استارتآپها هستند. مثلا
شرکت پلَِنِت نوسا، کارری خود را از تولید تور ماهیگری به تولید لباسهای ورزشی

https://modiresabz.com


4

زنانه تغر داد یا شرکت اِنتیس، جرجرک خوراک را به بازار مواد غذای شمال اروپا
وارد کرد. هچیک از ان استارتآپ‌ها بهطور مسقیم راهکارهای تکنولوژیک ارائه
نمکنند؛ اما حتما رای رسیدن به اهدف خود به فناوریهای جدید نیاز دارند. پس
متوان گفت که استارتآپها از فناوری استفاده مکنند، حتی اگر محصولشان

مروط به فناوری نباشد.

 

5. استارتاپ‌ها نوآور هستند
استارتاپها راهکارهای جدید و قال رشد رای مشکلات پیدا مکنند؛ مثل ارائه یک
محصول جدید، ارائه خدمت در یک مکان جدید، درآمدزای به شکل جدید یا تحول
کالا به روشی جدید. نوآوری به هر شکل رمز موفقیت استارتآپها است. مثلا
بعض استارتاپها جعبههای پلاستیک مانندی از چوب درست مکنند، سنسورهای
به تجهزات بدنسازی اضافه مکنند تا پیشرفت ورزشکار را ارزیای کنند یا حتی نسل

اول تحول بسته پستی با هواپیماهای بدون سرنشن در دانمارک ظهور کرده است.

 

تعریف استارتاپ
معمولا استارتاپها باید سه معیار تعهد، قابلیت رشد و نوآوری را داشته باشند.

تعهد
استارتاپ باید چزی فراتر از یک ایده ذهنی باشد و بهعنوان یک شرکت قانونی ثبت

شود. پس استارتاپها باید:

شماره سازمانی داشته باشند تا شاهدی ر ثبت شرکت باشد.

در هر کشوری که در آن فعالیت مکنند، یک شرکت ثبتشده باشند.

وبسایتی داشته باشند تا کارمندان مستعد و سرمایهگذاران بتوانند آنها را در
فضای دیجیتال پیدا کنند.
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قابلیت رشد
استارتاپ باید بلندروازی و توان رشد داشته باشد. پس باید:

تمال به استخدام افراد داشته باشد، نه اینکه شرکتی تکنفره باشد که علاقهای
به استخدام دیگران ندارد.

در بازههای از زمان، دنبال ودجه باشد. مثلا کسب ودجه از مناع خارج را تا 10
رار مقداری که در دهه هفتاد میلادی و هنگام ابداع ان واژه تعن شده ود،

افزایش دهد.

 

نوآوری و فناوریهای جدید
همـانطور کـه گفتیـم، اسـتارتاپها شرکتهـای جدیـدی در بـازار هسـتند و از فنـاوری

استفاده مکنند:

استارتاپ نباید بیش از 10 سال سن داشته باشند. استارتآپ‌ها کسبوکارهای
هستند که در مرحله ابتدای زندگ خود به سر مرند.

عناصر فناوری و نوآوری در آنها وجود داشته باشد. یک از وژگهای کلیدی
اسـتارتاپها اـن اسـت کـه فنـاوری، محـور فعـالیت آنهـا نیسـت. نمونه‌هـای از
اسـتارتآپهای قـوی بـدون فنـاوری، شرکتهـای هسـتند کـه خـدمات طراحـ و

کالاهای مصرف ارائه مدهند و اثرگذار و رشد پذر هستند.

 

["message_box text_color="light]

همانطور که مشاهده کردید، تعاریف استارتاپ، ذهنی و نسی هستند و هچ تعریف
رای همه ااستارتاپ وجود ندارد. پس باید راهکار نوآورانه و چرخه زندگ واحدی
استارتاپ خود را مشخص کرده و روی آن سرمایهگذاری کنید. داشتن وژگهای
مثل یافتن مشکل، ارائه راهکار و تشکل تیم، مواردی هستند که به سرمایهگذاران
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کمک مکنند تا یک استارتاپ خوب را تشخیص دهند و در آن سرمایهگذاری کنند.
[message_box/]
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