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خلاصه کتاب: روش خرید مشتریان
آنچه در چکیده کتاب «روش خرید مشتریان، نوشته تام مککِن، داگ فِلچِر»
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مآموزید
توسعه کسبوکار رای شرکتهای تخصص بهشدت چالشرانگز شده و دلل آن
افزایش یسابقه تعداد و تنوع چنن شرکتهای در سالهای اخر است؛ مثلا تعداد

وکلای ایالات متحده از دهه 1970 سه رار شده است.

رشد سار شرکتهای تخصص نز همن روند را داشته و موجب رقابت گستردهای
میان آنها شده است.

با ان وجود متخصصان کم مدانند چطور کارشان را با موفقیت، بازاریای کنند.

تام مکمکن و داگ فِلچِر، دو مشاور در حوزه توسعه کسبوکار، اصول بارانسازی را
توضح داده و روش موثرتر بازاریای و توسعه کسبوکار را به متخصصان آموزش

مدهند.

مدرسز مطالعه ان راهنمای سودمند را به همه متخصصان در حوزههای مختلف
پیشنهاد م‌کند.
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