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چرا وبسایتها فروش کاف ندارند؟
از وبسایتها با وجود داشتن ترافیک و بازدیدکننده، فروش بسیار کم چرا بعض

دارند؟

رای ررسی ان موضوع هتر است به چند واقعیت حرتآور توجه کنیم که خیل از
صاحبان سایت از آن اطلاع ندارند و همن موضوع باعث مشود که دیدگاه درستی

نسبت به کسبوکار اینترنتی نداشته باشند.

 

1. در اولن بازدید خریدی انجام نمشود
اولـن نکتـه اـن اسـت کـه بسـیاری از افـراد، در اولـن بازدیـد خـود خریـدی انجـام
نمدهند. اگر ان دیدگاه اشتباه را داشته باشیم که متوانیم تبلیغاتی انجام دهیم
که علاقهمندان به وبسایت ما بیایند و محصول را در همان لحظه ببینند و خرید
کننـد کـاملا در اشتبـاه هسـتیم. چنـن دیـدگاهی معمـولا بـه اتلاف ـودجه بازاریـای

مانجامد و نمتوانیم انتظار بازگشت سرمایه مناسی داشته باشیم.
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بناران اولن نکته کلیدی که باعث مشود کسبوکار اینترنتی خود را هود دهیم و
به سود رسانیم ان است که بدانیم در اولن بازدید تعداد خریدها بسیار کم است.
پس باید در اولن بازدید بهجای تلاش رای فروش، سع کنیم شخص علاقهمند

کنیم و اطلاعات تماسش را بگریم تا بعدا بتوانیم عملیات بازاریای را ادامه بدهیم.

 

2. 95 درصد افرادی که رای اولن بار به وبسایتمان مآیند
هچگاه رنمگردند

واقعیت تکاندهندهتر ان است که حدود 95 درصد بازدیدکنندگانی که رای اولن بار
به وبسایت ما مراجعه مکنند، دیگر هچگاه به وبسایت ما رنمگردند. بناران
اگر در روز 100 بازدیدکننده دارید و اطلاعات تماسشان را نمگرید، بهاحتمال زیاد
95 نفر از ان بازدیدکنندگان بعد از چند روز آدرس وبسایت شما را فراموش خواهند

کرد و دیگر رنخواهند گشت. بناران فروشی هم اتفاق نخواهد افتاد.

اگر تبلیغات مکنیم و افرادی را به وبسایتمان مآوریم، دقیقا مانند ان است که
افرادی را با تبلیغات به فروشگاه واقع دعوت مکنیم. فرض کنید در یک از هترن
نقاط تهران فروشگاه واقع دارید و افراد تا ویترن فروشگاه مآیند و رمگردند و
دیگر هچوقت به فروشگاه ما مراجعه نمکنند. پس باید راهحل پیدا کنیم تا فردی
که رای اولن بار به وبسایت ما مراجعه کرد به هر طرق ممکن اطلاعات تماسش را
به ما بدهد. هترن اطلاعات شماره موبال یا آدرس ایمل است. پس از دریافت

اطلاعات تماس، متوانیم خودمان پیشقدم شویم و پیامهای رایش بفرستیم.

 

3. اغلب بازدیدکنندگان هنگام دیدن صفحه محصول، به آن نیاز
ندارند

شاید شما به یک عینک شنا نیاز دارید و به وبسایتی مراجعه مکنید که عینک شنا
ارائه مکند؛ ول چون یک ماه به فصل تابستان مانده است و الان قصد شنا کردن
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نداریـد، بهاحتمالزیـاد در آن لحظـه خریـد را انجـام نخواهیـد داد. اـن هنـر صـاحب
وبسایت است که بتواند کاری کند تا بعدا در زمان مناسب با شما تماس بگرد.

ما متوانیم سیستم کاملا خودکاری درست کنیم که ترافیک ایجاد کنیم و افراد زیادی
به وبسایت ما مراجعه کنند و سایت ما طوری طراح شده باشد که بهصورت خودکار
اطلاعات تماس ان افراد را در خودش ذخره کند و در قدم بعد، وبسایت ما با
استفاده از سرویسهای ایمل مارکتینگ، بتواند بهصورت خودکار عملیات بازاریای را

ر ان علاقهمندان شروع کند.
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بناران با ساختن یک سیستم خودکار رای ایجاد ترافیک، سپس جذب اطلاعات
بازدیدکننــدگان و در نهــایت عملیــات ایمــل مارکتینــگ روی اــن بازدیدکننــدگان،

متوانیم درآمد قالتوجهی از وبسایت داشته باشیم.

[message_box/]

 

https://modiresabz.com

