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آیا وبسایت شما صفحه فرود دارد؟
صفحه فرود چیست؟

صفحه فرود نه صفحه اصل سایت، نه صفحه محصول و نه صفحه سفارش است.
صفحه فرود صفحهای از سایت است که تنها با یک هدف طراح شده است:
بازدیدکننده را مقاعد سازد که علاقه خود را به کسبوکار شما نشان دهد. صفحه
فرود صفحهای است که معمولا بازدیدکننده با کلیک ر تبلیغات شما و یا لینک شما

در سایتهای دیگر به آنجا رسیده است.

صفحه فرود معمولا به چندن نام معروف است:

Squeeze Page

Landing Page

Opt-in Page

ی به مشتریان احتمالرای خوشامدگو ن راهاستفاده از صفحه فرود، مناسبتر
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است. بازدیدکننده در صفحه فرود تصمیم مگرد که آیا مال به ادامه ارتباط با شما
است یا خر؟

صفحه فرود صفحهای بسیار ساده است. معمولا با حروف درشت عنوان جذای دارد و
در چند خط توضیحاتی داده شده است. در ان صفحه اعتبار خود را به مشتری ثابت
مکنید و او را آماده مکنید تا هدیهای کوچک از شما قول کند. در ازای هدیه از
آنان فقط مخواهید که خودشان را معرف کنند. هرچه افراد بیشتری را مقاعد
سازید که به صفحه فرود بیایند و هدیه را دریافت کنند، فروش بیشتری خواهید

داشت.

 

چرا از صفحه فرود استفاده کنیم؟

1. صفحه فرود جلبتوجه مکند
وبسایت بسیاری از شرکتها در واقع صرفا یک کاتالوگ آنلان است. تنها کاری که
کاتـالوگ آنلاـن انجـام مدهـد دادن اطلاعـات اسـت. یعنـی همـان اطلاعـاتی کـه ـر

روشور چاپ شده ارائه مشود به سایت منقل شده است.

ان سایتها از بازدیدکننده نمخواهند که کاری انجام دهد. ان نوع سایتها رای
توسعه کسبوکار مناسب نیستند. زمان شما رای جلبتوجه بازدیدکننده در سایت 3
تا 7 ثانیه است. صفحه فرود ان کار را بهخوی انجام مدهد و در ثانیههای اول از

بازدیدکننده دعوت مکند که قدم اول را در راه مشتری شدن ردارد.

2. اصل سادگ رعایت مشود
با توجه به اینکه صفحه فرود شما فقط رای افراد جدید طراح شده و نه دیگران،
متوانید تمام اطلاعات و توضیحات اضاف را حذف کرده و مسقیما پیشنهاد
مشخص بدهید. صفحه فرود بهسادگ توضح مدهد که چه مفروشید و چرا
باید به شما اعتماد کرد؟ افراد تازهوارد دوست دارند قدمهای کوچک ردارند و نه

آنکه در اولن رخورد درباره خرید تصمیم بگرند.
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3. صفحه فرود فهرست شما را مسازد
با ارزشترن کاری که صفحه فرود انجام مدهد، جمعآوری اطلاعات علاقهمندان
است. فهرستی که با معرف صفحه فرود ساخته مشود همواره قالاستفاده است و
در عملیات بازاریای آینده ارزش فراوانی دارد. اگر سایتی کاتالوگ مانند دارید، هچگاه

نمتوانید علاقهمندان را شناسای کنید.

 

بخشهای ضروری صفحه فرود بهصورت زر است:

1. عنوان مناسب
عنوان مهمترن بخش صفحه فرود است و نقش تعنکنندهای در ادامه ارتباط با
بازدیدکننده دارد. عنوان نباید نام کسبوکار شما باشد یا اعتبار شما را نشان دهد،
بلکه عنوان بهطور واضح توضح مدهد که خواندن بقیه متن چه سودی رای
بازدیدکننده دارد. عنوان معمولا نباید بیش از 30 کلمه باشد. از کمترن واژهها و

سادهترن دستور زبان ممکن استفاده کنید.

 

2. متن تبلیغاتی حرفهای
در متن صفحه فرود به بازدیدکننده توضح مدهید که چرا واقعا به هدیه شما نیاز
دارد. در اینجا درباره خودتان صحبت نکنید. هر مطلی که در ان صفحه منویسید

باید فقط به یک هدف کمک کند: بازدیدکننده را ترغیب به دادن اطلاعاتش کند.

 

3. پیشنهاد جذاب
در صفحه فرود از بازدیدکننده مخواهید که اطلاعات بسیار باارزشی را در اختیار شما
قرار دهد. رای دریافت ان اطلاعات باید پیشنهاد جذای داشته باشید که مقاومت
با آن بسیار مشکل باشد. پیشنهاد شما باید به ان سوال پاسخ مشخص بدهد: در
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ازای دادن آدرس ایمل و اطلاعات شخص دیگر چه چز باارزشی دریافت خواهم
کرد؟

هترن پاداش معمولا اطلاعات با ارزشی است که تخصص بالای شما را به نمایش
مگذارد و درعنحال مخاطب را به محصولات شما علاقهمند مکند.

 

انواع پاداشهای جذاب

گزارش رایگان
معمولا کتابهای الکترونیک با صفحات کم، گزارش نامیده مشوند. در گزارش
اطلاعـاتی ارائـه کنیـد کـه مخـاطب ـرای دریـافت اطلاعـات بیشتـر حـاضر بـه خریـد

محصولات و خدمات شما شود.
چرا از کتابهای الکترونیک با صفحات زیاد استفاده نکنیم؟ زرا معمولا فرایند خرید

را طولانی مسازند.

فال صوتی
علاقه به فالهای صوتی روز به روز بیشتر مشود، زرا مخاطب متواند آن را در

هنگام رانندگ یا انجام کارهای دیگر گوش کند.

ر الکترونیکهدایای غ
افراد از دریافت بسته پستی بسیار لذت مرند. شاید بتوانید یک دیویدی رایگان یا
کتابچه رنگ کوچک تدارک ببینید و از طرق پست در اختیار علاقهمندان قرار دهید.
عیب ان روش آن است که مخاطب رای دریافت بسته خود معمولا باید چندن روز
صر کند و شما هم مجور به رداخت هزینه بستهبندی و پست هستید. مزیت ان
روش آن است که مخاطبان آدرس پستی دقق خود را بهراحتی در اختیار شما قرار
مدهند. اگر محصولاتی که مفروشید گران هستند و معمولا به زمان زیادی رای

تصمیمگری نیاز است، ان روش متواند فوقالعاده باشد.
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اشتراک در خرنامه رایگان
استفاده از خرنامه ان مزیت را دارد که متوانید بارها با مخاطب در ارتباط باشید و
در کنار ارائه اطلاعات باارزش که باعث بیشتر شدن اعتبار شما مشود، به تبلغ

محصولات ردازید.

بیشترن انرژی را ر فروش رایگان هدیه خود بگذارید و از هر فرصتی رای ان کار
استفاده کنید.

 

4. دعوت به اقدام
در ان بخش با نهایت سادگ به بازدیدکننده توضح دهید که از او چه انتظاری
دارید. اگر محصولات گرانقیمت مفروشید شاید بخواهید علاوه ر آدرس ایمل و
نام شخص، اطلاعات دیگری مانند شماره همراه او را داشته باشید. حتی متوانید در
کنار فرم، فلش زرگ قرمزی قرار دهید که بلافاصله توجه را جلب کند و بازدیدکننده

بداند که چگونه متواند اقدام کند.

چگونه صفحه فرود بسازیم؟
اگر وبسایت رنامهنویس دارد، متوانیم از او بخواهیم یک فرم با دو فیلد نام و
ایمل بسازد و از آن استفاده کنیم. در غر ان صورت متوانیم از خدمات ایمل
مارکتینگ شرکتهای مختلف مانند mailerite استفاده کنیم. اگر چنن امکانی هم در
اختیـار نـداریم، متـوانیم در بخـش Autoresponder هاسـت، یـک ایمـل خودکـار
تعریف کنیم که هرگاه فردی به آن آدرس، ایمل بفرستند، بهصورت خودکار ایمیل در

جواب ارسال شود.
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