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خلاصه کتاب: آینده حرفه فروش به کسبوکارها
آنچه در چکیده کتاب «آینده حرفه فروش به کسبوکارها، نوشته گراهام
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هاوکینز» مآموزید
رای پیشرفت باید در صنعت و حوزه کاریشان متخصص شوند و  B2B فروشندگان 

مشاورههای معتر و نصاح ارزشمند ارائه دهند.

تغـر گسـترده و مـدام صـنعت، فروشنـدگان را از بیانکننـدگان وژگهـا و مزایـای
محصول به متخصصانی با دانش عمق تبدل کرده و اثر زرگ ر دنیای فروش

گذاشته است.

در استرالیا، جزئیات تحول دنیای امروز را  B2B گراهام هاوکینز، استاد زرگ فروش 
را بهروشنی توضح  B2B شرح داده و عوامل موثر در رقابت و موفقیت فروشندگان

مدهد.
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