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از هدایای تبلیغاتی استفاده کنید
به علت پیچیدگهای مفهوم تبلیغات، شرکتهای بسیاری از آن بهعنوان اصلترن
روش اطلاعرسانی به جامعه در مورد محصولات یا خدمات خود استفاده مکنند، تا
سطح توجه و علاقهی مردم را به آن افزایش دهند و درنهایت مزان فروش را بالا

رند.

اگرچه تبلیغات رای کسبوکارها، یک ضرورت نیست؛ اما بسیاری از شرکتها به آن
روی مآورنـد بـه همـن دلـل، شمـا بایـد مکـان، حجـم و سـطح تبلیغـات خـود را

رنامهرزی کنید و راهکارهای رای آن در رنامهی بازاریای خود مشخص نمایید.

 

اصول تبلیغات
در هر کسبوکاری که فعالیت مکنید، درک قوانن تبلیغات رای شما سودآور است.
اگر شرکت شما به طراح و توسعهی رنامه تبلیغاتی خود مردازد یا از مشاوران
خارج در ان امر استفاده مکند، توجه به اصول ذل درهرصورت ضروری است.
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از یک پیام استفاده کنید: آن دسته از آگهیهای تبلیغاتی که بالاترن تاثر گذاری را
ـر مخاطبـان دارنـد، اغلـب یـک پیـام واحـد و مشخـص را انتخـاب مکننـد و انقـال
مدهند؛ تبلیغات شما باید بهگونهای باشد که بتواند ان پیام اصل را بهسرعت و در

مدتی کمتر از 3 ثانیه به مخاطبان رساند.

اعتبار آگهی تبلیغات: یاعتمادی به پیامهای تبلیغاتی ریشه در ماهیت تفکرات
بشری دارد. به همن دلل، ادعاهای شما باید واقع و معتر باشد. روی اچ. ویلیامز
معقد است: هر ادعای که در پیامهای تبلیغاتی خود ر آن تکیه مکنید و مشتری
شما به صحت آن اعقادی نداشته باشد، تنها دور ریختن ول شما است. اگر بتوانید
در تهیهی پیام تبلیغاتی خود از بیانات و رضایت مشتریان از محصولات استفاده کنید،

اعتبار فعالیت تبلیغاتی شما افزایش میابد.

ابتدا همهچز را بیازمایید: آزمودن پیامهای تبلیغاتی متواند درنهایت سادگ، با
رسـش از مشتریـان در خصـوص نظـرات و دیـدگاههای آنهـا نسـبت بـه یـک آگهـی
تبلیغاتی و تصور ذهنی آنها از کسبوکار انجام شود و نیازی به هزینههای کلان رای

حصول اطمینان از کیفیت پیام تبلیغاتی نیست.

تماس مشتریان با شرکت را آسان کنید: هر روشور، ایمل، نامه و حتی واژگان و
ادبیات بهکاررفته از سوی شرکت شما (در قالب سررگ، کارت، صورتحساب و غره)
باید ر از اطلاعات تماس مشتریان (شماره تلفن، فکس، ایمل، نشانی شرکت و غره)
با شما باشد. اگر از اشعار تبلیغاتی رای معرف شرکت خود استفاده مکنید آن را در

تمام ازارهای ارتباط مشتریان با خود درج کنید.

حس کنجکاوی مشتریان را تحریک کنید: امروزه موفقترن تبلیغات آنهای هستند
که حس کنجکاوی مشتریان را تحریک مکنند و آنها را رای رقراری تماس بهمنظور

کسب اطلاعات و ارتباط با شرکت ترغیب مسازند.

سادهترن تعریف ان است که: تبلیغات به معنای درج و نصب اطلاعات (شرکت یا
محصـول آن) در ازای رداخـت مبلـغ معینـی، بـا هـدف تـاثر گـذاری ـر رفتـار خریـد
مصرفکنندگان، با ارائهی پیام ترغیبکننده رای فروش محصول یا ارائهی خدمتی
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است.

قل از طراح یک مبارزه تبلیغاتی، مهمترن امر درک مزیتها و محدودیتهای ان
شوهی بازاریای است.

 

تبلیغات متواند:

به مشتریان فعل و بالقوه، کارردها و منافع محصول یا خدمات را یادآوری کند. .1

شهرت و اعتبار شما را ارقا دهد. .2

مشتریان فعل شما را رای خرید بیشتر از محصولات و خدمات شما ترغیب کند. .3

هویت منحصربهفرد شما را ثبیت کند و پایدار سازد. .4

 

باوجودان تبلیغات نمتواند:

موج عظیم از مشتریان را یکباره رای کسبوکار شما خلق کند. .1

مشکلاتی همچون نقدینگ یا سودآوری شما را حل کند. .2

کالاها یا خدمات کمارزش را به فروش رساند. .3

به ناگهان سطح فروش شرکت شما را با رشد شدیدی روبهرو کند. .4

 

افزایش اثربخشی تبلیغات با استفاده از هدایای تبلیغاتی
هدایای تبلیغاتی، مکمل و تسهیلگر در اجرای هر مبارزهی تبلیغاتی هستند. بسیاری از
شرکتها با ارائه هدایای کارردی، مطلوب و اثرگذار ر مشتریان بالقوه ان نقش را به
هترن شکل اجرا مکنند. ازآنجاکه ان کالاها، هر روز شما را به مشتریانتان یادآوری

مکنند، بسیار باارزش هستند.
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هدایای تبلیغاتی متوانند در جهت ارقای مزان پاسخگوی مشتریان به پیامهای
تبلیغـاتی نقـش مهمـ داشتـه باشنـد. اسـتفاده از مشوقهـای تبلیغـاتی و هـدایای
ارزشمند متواند مشتریانی را که با پیام شما، از طرق رادو، تلوزون، اینترنت و یا

روزنامهها آشنا شدند به شما نزدیکتر و آنها را رای رقراری تعامل ترغیب کند.

یک از رفتارهای طبیع انسان تصمیمگری رای خریدهای لحظهای در واکنش به
گزینههای ارزشمند و بهصرفه است. فروشندگان باتجربه، مدانند که بیشتر خریدهای
مشتریان تحت تاثر هیجانات و احساسات آنها شکل مگرد و منطق، نقش کمتری
در خریدار دارد. اگر شما بتوانید توجه مشتریان بالقوه را جلب کنید و به علاق و
خواستههای آنها پاسخ دهید، قادر خواهید ود بهسرعت ر تصمیمگریهای خرید

آنها تاثر گذار باشید.

استفاده از هدایای تبلیغاتی بهعنوان مکمل سار فعالیتهای تبلیغاتی، شما را در
دستیای به ان قابلیت یاری مکند.
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