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خلاصه کتاب: فروش عصی
آنچه در چکیده کتاب «فروش عصی، نوشته جف بلومفیلد» مآموزید
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جِـف بلومفیلـد، متخصـص فـروش بـه کسـب‌وکارها، در طـول دوران شغلـ خـود بـه
مطالعه چرای و چگونگ خرید مشتریان رداخته است.

او با رویکردی روشنگرانه، اصول علم و ثابت شده شیم مغز و روانشناسی را با
اصول طراح داستانهای فروش بهیادماندنی و موثر آمیخته است.

استراژی فروش عصی بلومفیلد نهتنها رای فروشندگان، والدن، مدران، مربیان و
رهران ارزشمند است، بلکه رای همه افرادی کاررد دارد که مخواهند ر دیگران اثر

مثبت بگذارند.

به باور مدرسز، او سرع و یرده به دنیای علم قدم مگذارد و به فروش شما
کمک مکند.
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