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روشهای قیمتگذاری 2 – افزایش قیمت اولن فروش
اگر محصولات و خدمات شما در طول زمان توزع مشوند، خرید اول وقتی است که
مشتــری بیشترــن تعهــد، بیشترــن انگــزه و بیشترــن اشتیــاق را ــرای دریــافت
محصولات/خدمات شما دارد. درنتیجه، هچ زمان دیگری وجود ندارد که ارائه قیمت
بالاتر تا ان حد قالقول باشد. از نظر روانشناختی، ان احتمال وجود دارد که مردم

ر رداختهای بعدی و هزینههای ماهانه تمرکز کنند تا ر "قیمت اولیه".
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