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3 قطعه پازل مزیت رقابتی
لاند کار کنونی شما را انجام دهند. چه عاملتوانند و ماافراد بسیاری هستند که م
شما را نسبت به آنان رتر مکند و یا شما چه وجه تمازی با آنان دارید؟ هرگونه
فرصت اعم از شغل، تحصیل و غره خواهان زیادی دارد و هر چه امتیازات شما
نسبت به رقبایتان بیشتر باشد، احتمال تصاحب آن فرصتها توسط شما بیشتر

است.

بهعلاوه دوام و بقا یک کارآفرن مستلزم رتری از رقباست. در هر کاری همزمان چند
شرکت رای فروش بیشتر با یکدیگر رقابت مکنند و شرکتی در ان رهگذر موفق
است که با ایجاد بیشترن انگزه در مشتری، او را مقاعد کند که کالا یا خدماتی را

که مستاند نسبت به سار شرکتها مقرونبهصرفه تر است.

بنـاران اگـر کـالای شرکتـی بـه طـرزی چشمگـر نسـبت بـه رقیبـش متفـاوت نباشـد،
بهسرعت از نظرها دورمانده و جلوه و جلالش را از دست مدهد.  امتیاز رقابتی، پایه
و شالوده تمام استراژیهای شغل محسوب مشود. چراکه یاریتان مکند به ان
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رسش کلاسیک پاسخ دهید: «من باید با زندگ چه کنم؟» با اتکا به زندگ امتیاز
رقـابتی درمیابیـد کـه چگـونه روی خودتـان سـرمایهگذاری و کـدامیک از فرصـتهای
شغل را دنبال کنید. ازآنجاکه ان عوامل درگذر زمان تغر مکند ارزیای وضعیت

رقابتی، فرایندی مستمر و مداوم است.

مزیت رقابتی را متوان پازل در نظر گرفت که دارای سه قطعه است: دارایهای شما،
علایقتان و وضعیت بازار کار.

دارایها، علاق و واقعیتهای بازار، که وسته در حال نوسان و تغر هستند مزیت
رقابتیتان را بهشدت تحت تاثر قرار مدهند؛ به همن دلل شما باید با توجه به
علاق و سلایقتان مزان دارای خویش و وضعیت کنونی بازار را نز کانون توجه قرار

دهید.

 

1. دارایهای شما
دارایهای شما تمام امکاناتی است که در حال حاضر از آن هرهمندید؛ بناران مانند
کارآفرینان موفق پیش از آنکه در عالم رویا به دیدار مرادهای دلتان روید و یا رای
رسیدن به آنها رنامهرزی کنید باید بهطور دقق تعن کنید که در حال حاضر از چه
توانایهای مادی رخوردارید. یک ایده جدید، زمانی زرکانه و مدرانه از آب درمآید
که ر مبنای سرمایههای موجود بنیانگذاران آن به هوشمندانهترن شوه ممکن به

مرحله اجرا درآید.

 

بهطورکل متوان گفت که دارای شغل ر دو قسمت است: نرم و سخت.

دارایهای نرم. چزهای هستند که نمتوان آنها را معامله کرد و یا دادوستدی
درباره آن صورت داد؛ مانند رخورداری از دانش، اطلاعات، مهارتها، اعتبار، مشتری
مداری و شم اقتصادی. انها عوامل غرملموسی هستند که راه را رای موفقیت شما

هموار مکنند.
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دارایهای سخت. قال دادوستد است؛ مانند ول، سهام، مز، دستگاه کاموتر.
انها بنیه مالیتان محسوب شده و رای انجام طرحها و رنامهها به شما ما قوت
قلب مبخشد. در پناه آن متوانید بدون دغدغه یا نگرانی در قلمروهای مجهول و
ناشناخته گام ردارید و رای به سرانجام رساندن طرحها و ایدههایتان مقل خطر

شوید.

 

["message_box text_color="light]

نکته
نباید ازنظر دور داشت که یک دارای نرم، مثلا تجربیات کاری شما، بهتنهای چندان
ارزشمند نیست. تنها زمانی منشا خدمات مفید و موثر واقع مشود که با مهارتها،
اطلاعات، ارتباطات اجتماع و سار دارایهای نرمتان بهدرستی تلفق و ترکیب شود.

[message_box/]

 

2. ارزشها و علاق شما
ارزشها و علاق شما عبارت است از آمال و آرزوها، اهداف، انگزهها و دیدگاهتان
نسبت به آینده. ان قطعه از پازل، شامل چزهای است که بیشترن اهمیت را در
زندگیتان دارد و بیشترن رضایت و خرسندی را در شما پدید مآورد؛ مانند دانش،
اسقلال، ول، یکرنگ و قدرت. ممکن است نتوانید به تمام علایقتان جامعه عمل
وشانید یا از تمام ارزشهایتان روی کنید. بهعلاوه علاق و ارزشهای شما به مرور
زمان عوض مشوند. با ان حساب تنها کاری که از دستان رمآید ان است که در

جهت یک هدف مهم حرکت کنید.
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3. واقعیتهای بازار کار
آخرن قطعه پازل واقعیتهای بازار کار در شرایط کنونی است. کارآفرن هوشمند
مداند که رای تبدل کالا به ول باید خواسته و نیاز مشتری را بهدقت در نظر گرفت
و رضایتش را از هر حیث فراهم کرد؛ بناران صرفنظر از اینکه تا چه اندازه از آرمانها،
الهامهــا و انــدیشههای خلاقــانه رخورداریــد و تجربیــات و مهارتهایتــان چیســت،
دارایهـای نـرم شمـا بهرغـم خـاص و خارقالعـاده ـودنش چنـانچه از سـوی دیگـران
پذرفته نشده و نیازهای بازاری که حاضر است رای آن ول ردازد تامن نکند،
کلاهتان پس معرکه است و در یا زود به رتگاه شکست و درماندگ فرو خواهید

افتاد.

کارآفرن ماهر و واقع با زرک نیاز بازار را تشخیص داده و با یک ابتکار عمل ساده از
کمترن موقعیت، حداقل استفاده را به عمل مآورد. کارآفرینان موفق با صرف انرژی
فراوان نخست، فقدانها و کاستیهای زندگ مردم را شناسای مکنند  سپس با
توسل به افکار ویای خویش، ررسی مکنند تا ببینند چگونه ممکن است ان
نارسایها را به هترن و سادهترن شکل ممکن رطرف کنند. باید یقن حاصل کنند
که مشتریان تشنه چه کالا و خدماتی هستند و با رغبت حاضرند در ازای آن ول

ردازند.

 

["message_box text_color="light]

نتیجه
در یک رنامه خوب سه قطعه پازل دارایهای شما، علایقتان و واقعیتهای بازار
بهطور دقق متصل و یکپارچه مشوند. ر ان اساس قویت مهارتهای کلیدی
بهتنهای رایتان مزیت رقابتی به ارمغان نمآورد. همچنن تنها به ان دلل که
سرمایه قالتوجهی در اختیاردارید (دارایهای شما) یا شیفته انجام کاری خاص
هستید (علایقتان)، بدان معنا نیست که با انجام آن کار کسبوکاری ررونق یافته و
به عرصه ثروت و شوکت قدم خواهید گذاشت؛ زرا شما واقعیتهای بازار را نادیده
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گرفته و از تلفق و یکپارچه کردن قطعات سهگانه ان پازل غفلت کردید.

در چنن شرایط حتی اگر فردی هرهمند از مهارتها و علاقهمندی یکسان در ازای
انجام کار هتر اجرت کمتری مطالبه کند، موقعیتان را تحت شعاع قرار داده و از شما
سبقت مگرد. بهعلاوه ممکن است رای کاری که رای راهاندازی آن سرمایه کاف در
اختیار دارید و بهشدت به آن علاقهمندید قاضای وجود نداشته باشد. با ان حساب
متوان ان قطعات را همزادان سهقلوی دانست که تنها باهم و در کنار هم کامل

مشوند.
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منع: کتاب «استارت آپ شما»

نویسنده: رید هافمن- ن کاسنوچا
ناشر: هامون

ترجمه: محمدرضا آل یاسن
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