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11 نکته رای افزایش فروش در اینستاگرام
رندها و کسبوکارها متوانند با افزایش فروش در اینستاگرام درآمد بالای کسب
کنند. آیا در بازاریای اینستاگرام تازهکار هستید؟ یا رای جذب فالوئر و فروش تلاش

مکنید؟ پس ان مقاله رای شما است.

 

چرا فروش در اینستاگرام؟
هچ شک نیست که اینستاگرام پلتفرم عظیم است و در واقع بیش از 1 میلیارد
کارر فعال در سراسر جهان دارد؛ اما مدانستید ان پلتفرم عظیمِ اشتراکگذاری
عکس فقط مخصوص هنرمندان، عکاسان و علاقهمندان به هنر دیجیتال نیست؟
اینستاگرام یک بستر عال بازاریای رای همه کسبوکارها است. اصلا هم جای تعجب

ندارد! زرا:

90 درصد کارران اینستاگرام حداقل یک رند را فالو کردهاند.
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83 درصد کارران اینستاگرام رندها یا محصولات جدیدی در ان پلتفرم پیدا
مکنند.

80 درصد کارران معقدند اینستاگرام هنگام تصمیمگری رای خرید محصول یا
خدمت به آنها کمک مکند.

وژگهای مثبت اینستاگرام به همنجا ختم نمشود. در سال 2016، اینستاگرام
الگوریتمهایش را تغر داد تا پستها بهجای ترتیب زمانی ر اساس محوبیت در
فیدها ظاهر شوند؛ یعنی پستهای جذاب با مشارکت بالا اول نمایش داده مشوند
و پستهای غر جذاب هرگز دیده نمشوند. پس اگر رندتان جدید است و فالوئر

زیادی ندارید، چگونه متوانید فروش خود در اینستاگرام را افزایش دهید؟

 

در ان قسمت به 11 نکته رای شاخص شدن و افزایش فروش در اینستاگرام اشاره
مکنیم.

1. تهیه عکسهای خرهکننده
فرض کنید یک کارر معمول ​​اینستاگرام در فیدهای خود مچرخد و از یک پست
معمول به پست معمول و خستهکننده دیگر مرسد. ناگهان یک پست خاص مثل
پستی از نشنال جئوگرافیک توجهش را جلب مکند. نیازی نیست خودتان به ونان
سفر کنید و از ماه کامل که پشت معبد وزیدون سر رمآورد، عکس بگرید. فقط
کاف است صفحه اینستاگرام را ثابت نگه دارید و ان عکس زیبا، منحصربهفرد و

باکیفیت نشنال جئوگرافیک را تماشا کنید.

سه نکته مهم رای جذابتر کردن عکسها عبارتاند از:

تصاوری پست کنید که با مخاطب حرف زنند. مثلا، اگر مدانید مخاطبان به
فرهنگهای مختلف سراسر جهان علاقه دارند، چنن تصوری حتما توجهشان را جلب

مکند.

به قوانن عکاسی حرفهای پایبند باشید. خر خوب انکه رای گرفتن عکسهای
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خرهکننده نیازی به دورن DSLR و تجهزات حرفهای گرانقیمت ندارید. فقط رای
عکاسی با موبال از اصول زر روی کنید و نتیجه فوقالعادهاش را ببینید.

هر وقت متوانید از نور طبیع استفاده کنید.

از قـرار گرفتـن در معـرض نـور زیـاد اجتنـاب کنیـد (یعنـی قـل از گرفتـن عکـس،
روشنترن قسمت کادرتان را مشخص کنید).

از طلوع، غروب یا یک روز اری عکس بگرید.

با زوایای مختلف و جذاب عکس بگرید. (بله درست شنیدید! مثلا خم شوید،
دراز بکشید و حتی اگر خیل هیجانزده هستید از دواری بالا روید.)

از قاب‌های منحصربهفرد مثلا یک رچن، دو آسمانخراش یا کم فضای بیشتر
استفاده کنید.

عکسهایتان را با ازار مناسب ارقا دهید. سه اپلیکشن رتر زر که مخصوص
ورایش عکس هستند، کیفیت عکسهایتان را بهشدت ارقا مدهند:

VSCO. عکاسـان اـن رنـامه را هترـن رنـامه ورایـش عکـس ـرای اینسـتاگرام
مدانند.

اــن اپ، ازارهــای زیــادی دارد کــه امکــان شخصــسازی عکــس را در  .Canva
اختیارتان قرار مدهد.

A Color Story. ان اپ با ارائه فیلترهای قال تنظیم کمک مکند همیشه در
محدوده رنگهای اختصاص خود بمانید.

 

 .2رگزاری مسابقات
اجرای مسابقات اینستاگرام به شما کمک مکند تا با افراد ارتباط رقرار کرده و
هزاران فالوئر جدید جذب کنید. متوانید از ان سه ​​ایده عال رای مسابقات

اینستاگرام استفاده کنید:
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لایک، کامنت و فالو. کارران پست شما را لایک مکنند و رای شرکت در مسابقه
صفحه شما را فالو مکنند.

تگ کردن یک دوست. کارران به ازای هر فردی که زر پست شما تگ کنند، یک
امتیاز در مسابقه کسب مکنند.

محتوای تولیدشده توسط کارر (UGC). مخاطبان شما، پستهای منحصربهفرد
خـود را تولیـد مکننـد و کسـبوکار شمـا را روی آن تـگ مکننـد یـا از هشتـگ

ایجادشده توسط شما استفاده مکنند.

 UGCهترن نوع مسابقه است. چرا؟ زرا افراد دوست دارند استوریهای خودشان را
به اشتراک بگذارند، از خلاقیت خود استفاده کنند و فالوئرهای خود را تحتتاثر قرار

دهند. (همچنن نیازی به گفتن نیست که ردن جواز جذاب را هم دوست دارند!)

 

3. استفاده از ویدو
آیا مدانید ویدوهای اینستاگرام،  2رار بیشتر از سار پست‌ها باعث رقراری ارتباط
مشوند؟ پس اگر مخواهید توجه فالوئرها را جلب کنید، وقت آن است که از

قابلیت ویدوها هرهرداری کنید.

اصول ویدوهای اینستاگرام:

ویـدوها را کوتـاه کنیـد و سـع کنیـد بـا حرکـات چنـد ثـانیه اول کلیـپ، تـوجه
بینندگان را جلب کنید.

زرنویس اضافه کنید (ویدوهای اینستاگرام بهطور پیشفرض یصدا هستند).

ویدوهایتان را ر اساس هدف خاص رنامهرزی کنید (مثلا هدفتان ان است
که ترافیک را به وبلاگ خود هدایت کنید، ارتباط ایجاد کنید، فالوئر جدید جذب

کنید یا به مخاطبان آموزش دهید).

تصاور پشتصحنه رندتان را نمایش دهید تا رابطهای انسانی با مخاطبان رقرار
کنید.

https://modiresabz.com/%D8%AA%D8%B1%D9%81%D9%86%D8%AF-%D9%87%D8%B4%D8%AA%DA%AF-%D8%A7%DB%8C%D9%86%D8%B3%D8%AA%D8%A7%DA%AF%D8%B1%D8%A7%D9%85/
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از نوع کارری محصولاتان فیلم و عکس تهیه کنید (مثلا، ویدوی از مشتریان در
حال استفاده از محصولتان تهیه کنید).

هنگام فیلمرداری ویدو از قوانن عکاسی حرفهای روی کنید.

 

4. ارائه محتوای اختصاص در استوریها
رای نمایش کارهای پشتصحنه از استوری اینستاگرام استفاده کنید و بینندگان را در
رندتان قرار دهید. شرکت باکسیچارم و استوریهایش مثال جریان فعالیتهای
فوقالعاده از ان ترفند است. همانطور که مدانید، ان شرکت جعبههای سفارشی
لوازمآرایش تولید مکند و همه رندهای محوبتان را در یک جعبه ارائه مدهد.
آنهـا ـرای جلبتـوجه تماشـاگران، اسـتفاده افـراد عـادی از اـن جعبههـا را اسـتوری

مکنند. ان روش باعث افزایش فروش در اینستاگرام مشود.

 

5. پاسخ دادن به کامنتها
کارران اینستاگرام در حجم انوهی از محتوا غرق شدهاند. پس چطور وقت مکنند
زـر پسـت شمـا کـامنت بگذارنـد و نظـر دهنـد؟ درسـت اسـت کـه شمـا دسـتاورد
فوقالعادهای داشتهاید و آن را در پست نمایش دادهاید؛ اما در ان نقطه متوقف
نشویـد. بـا پاسـخ دادن بـه نظردهنـدگان، بـه آنهـا احسـاس خـاص ـودن بدهیـد.
کامنتهایشان را لایک کنید، از آنها تشکر کنید و به سوالهایشان پاسخ دهید.
نگران نباشید! اگر هزاران کامنت دارید (خوش به حالتان!) و وقت ندارید به همه آنها
پاسخ دهید، متوانید یک ادمن رسانه اجتماع استخدام کنید تا ان کار را رایتان

انجام دهد.

 

(Pod) وستن به پادها یا گروه‌های اینستاگرام .6
در بازاریای اینستاگرام تازهکار هستید و فالوئر زیادی ندارید؟ پس با استفاده از پادها

https://influencermarketinghub.com/glossary/instagram-pod/
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یا گروههای باکیفیت اینستاگرام، افراد بیشتری را به رندتان جذب کنید.

یـک پـاد کـوچک اینسـتاگرام پیـدا کنیـد. پادهـا گروههـای از کـارران اینسـتاگرام
هستند که رای افزایش فالوئرهای یکدیگر و فعالیت بیشتر هر یک از اعضا با هم

متحد مشوند.

از قوانن رقراری ارتباط در پاد روی کنید. معمولا باید پستهای سار اعضای
پاد را لایک کنید، درباره آنها نظر دهید و آنها را به اشتراک بگذارید.

در عوض، سار اعضا هم پستهای شما را لایک مکنند، زر آن نظر مدهند و
آنها را به اشتراک مگذارند.

یادتان باشد:

سراغ پادهای کوچک با 15 تا 20 عضو روید.

از عضویت در پادهای زرگ و اسپم با هزاران کارر خودداری کنید.

به مسئولیتهای خود عمل کنید! لایک نکردن، کامنت نگذاشتن و به اشتراک
نگذاشتن پستهای سار اعضا باعث اخراجتان از پاد مشود.

پادها فقط رای شروع کار عال هستند. وقتی رندتان به بلوغ کاف رسید، دلتان
مخواهد لایکها، کامنتها و اشتراکگذاریهای مخصوص خود را داشته باشید،

نه مواردی که با کمک سار اعضای پاد بهدست آمده است.

 

7. استفاده از هشتگهای بیشتر
استفاده از هشتگها روشی عال رای افزایش مخاطبان در اینستاگرام است؛ زرا
پستهایتان در صفحات مروط به آن هشتگ دیده مشود. ازآنجاکه اینستاگرام به
شما اجازه مدهد در هر پست حداکثر از 30 هشتگ استفاده کنید، متوانید از ان
قابلیت نهایت هره را رید! اول باید از  محوبترن هشتگهای اینستاگرام استفاده
کنید. ان هشتگها شما را در معرض دید میلونها کارر قرار مدهد. سپس،
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هشتگهای اختصاص خود را ایجاد کنید. ان مرحله رای وقتی است که رندتان را
ایجاد کردهاید و فالوئرهای زیادی دارید.

باید همه ان موارد را با هم رعایت کنید! در همه پستهایتان از هشتگهای یکسان
استفاده نکنید تا پستهایتان اسپم نشود.

 

8. استفاده هوشمندانه از لینکها
رخلاف سار رسانههای اجتماع، اینستاگرام اجازه نمدهد در پستهایتان لینک
بگذارید. اما نگران نباشید. با دو روش لینک دهی متوانید کارران را به فروشگاهتان

بکشانید.

لینک موردنظرتان را در قسمت «باو» بگذارید. اینستاگرام به شما اجازه مدهد
فقط یک لینک را در وگراف صفحه خود بگذارید. از آن هوشمندانه استفاده کنید و

کارران را به وبسایت فوقالعاده خود هدایت کنید.

لینکها را در استوریهای اینستاگرام قرار دهید. وقتی تعداد فالوئرهایتان به 10
هزار نفر مرسد، اینستاگرام گزینه «به سمت بالا بکشید» استوری را در اختیارتان قرار
مدهد و بازدیدکنندگان متوانند لینکها یا سار اطلاعات مروط به شما را آنجا

ببینند.

 

 .9رقراری ارتباط با اینفلوئنسرهای آینده
یک واقعیت حرتانگز ان است که 80 درصد بازاریابان، بازاریای اینفلوئنسری را
موثر مدانند؛ یعنی ارتباط با اینفلوئنسرهای واقع متواند شما را به موفقیت
رساند؛ اما باید اینفلوئنسرها را بهدقت انتخاب کنید. باید سراغ افرادی روید که:

در حوزه کاری خود واقعا اثرگذار هستند

کارشان به محصول شما مروط است

https://modiresabz.com


8

فالوئرهای دارند که محصول شما به دردشان مخورد

 

10. استفاده از ایموجها: زبان جدید اینترنت
پستهای اینستاگرامتان را با استفاده سخاوتمندانه از اموجهای قلب و رنگنکمان
دهند و خیلی به بینندگان من شکلکها حس خوو لبخند درخشان کنید. ا
محـوب هسـتند. در واقـع، در 50 درصـد پسـتهای اینسـتاگرام از شکلـک اسـتفاده
مشود! شکلکها فقط مخصوص رندهای تفرح و سرگرم نیستند و اگر از آنها

درست استفاده شود، رای رندهای جدی و تخصص هم مناسب هستند.

 

11. اجرای تبلیغات جذاب اینستاگرام
69 درصد بازاریابان ایالاتمتحده ودجه خود را صرف تبلیغات در اینستاگرام مکنند.
بهعلاوه، تبلیغات اینستاگرام ان قابلیت را دارند که در معرض دید 849.3 میلون
کارر باشند. پس اگر هنوز یک کمن تبلیغاتی اینستاگرام راهاندازی نکردهاید، همن
امروز سراغش روید. هنگام طراح تبلیغات اینستاگرام از نکات حرفهای زر روی

کنید:

مشخص کنید که مخاطب دوست دارد چه چزی ببیند.

پیامتـان را کوتـاه کنیـد؛ زـرا متـن کپشـن اینسـتاگرام شمـا بعـد از دو خـط قطـع
مشود. پس هرچه سرعتر مخاطب را ترغیب کرده و او را به اقدام دعوت کنید.

ول را در تبلیغات رقرار کنید. همان اصول پستهای معمول ران ارتباطبا کار
هم رعایت کنید تا بتوانید با مخاطبان ارتباط رقرار کنید.

 

روش تعامل با کارران و افزایش فروش در اینستاگرام
اینستاگرام با بیش از یک میلیارد کارر، مکان شلوغ است؛ اما معنیاش ان نیست

https://modiresabz.com/%D9%86%D9%88%D8%B4%D8%AA%D9%86-%DA%A9%D9%BE%D8%B4%D9%86-%D8%A7%DB%8C%D9%86%D8%B3%D8%AA%D8%A7%DA%AF%D8%B1%D8%A7%D9%85/
https://modiresabz.com
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که نمتوانید از آن رای ارتباط با مخاطبان و فروش بیشتر استفاده کنید. کاملا
رعکس! وقتی یاد بگرید سروصدا و شلوغ مطلوب مخاطبان را ایجاد کنید، از دیدن

قابلیتهای اینستاگرام رای رشد رندتان شگفتزده خواهید شد.

 

https://modiresabz.com

