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10 نکته رای راهاندازی کسبوکار موفق
1. تصمیم بگرید دقیقا چه مخواهید

باید کاملا رایتان روشن باشد که چه چزی از کار و کاسیتان مخواهید. در هر
مرحله زندگ کاری، باید رایتان واضح باشد که چه مکنید و دلل ان کار چیست؟
کاسبان موفق شدیدا هدفگرا هستند، دقیقا مدانند چه مخواهند و هر روز رای
رسیدن به هدفهایشان تلاش مکنند. هرچه درباره هدفهایتان و نحوه دستیای به

آنها بیشتر فکر کنید، عملکردتان هتر شده، فرد موثرتری خواهید ود.

 

2. کاری را انتخاب کنید که رایتان مناسب باشد
رای راهاندازی یک کسبوکار مناسب باید همخوانی زیادی میان شخصیت شما و نوع
کاری که مخواهید واردش شوید باشد. رالف والدو امرسون گفته: «هچ کاری بدون
شـور و اشتیـاق بـه مـوفقیت نمرسـد». بـه یـاد داشتـه باشیـد همیشـه در صـورتی

بیشترن موفقیت را کسب مکنید که کاری را انجام بدهید که واقعا دوست دارید.
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3. قل از شروع، یک رنامه کسبوکار تهیه کنید
بسیاری از کارآفرنهای موفق قل از راهاندازی شرکتشان، هفتهها و حتی ماهها وقت
صرف تهیه رنامه کسبوکارشان مکنند. خوی تهیه رنامه کسبوکار ان است که
شما را مجور مکند همه قسمتهای کار را کاملا ررسی کنید. دو قانون وجود دارد
که متواند زندگ کاری شما را نجات بدهد. قانون اول: همه چز دو رار آنچه فکر
مکنید، هزینه مرد. قانون دوم: همه چز سه رار مدتی که رآورد مکنید، زمان
مرد. از رنامههای کاری به عنوان قطبنمای در دریاهای رتلاطم پیشرویتان

استفاده خواهید کرد.

 

 .4ول را که لازم دارید، تهیه کنید
وقتی کسبوکاری راه ماندازید، ول زیادی لازم خواهید داشت. اگر ولتان ته بکشد،
کسبوکارتان ممکن است یک شبه از ن رود. هترن سیاست در راهاندازی و ایجاد
کسبوکار موفق خودتان، ان است که از کوچک شروع کنید. رقدرت بفروشید و با
سرمایهگذاری مجدد سود، در کارتان رشد کنید. به ان کار، «خوداتکای» مگویند که
وستهای از نقدینگ ر پایه کار سخت و جریان کنید، اما رشدتانآرامتر رشد م
استوار است. همواره مراقب باشید که چقدر ول دارید و چقدر ول لازم دارید.

هچوقت نگذارید ولتان تمام شود.

 

5. از هر لحظه وقت خود هره رید
وقت شما، ارزشمندترن سرمایه شما و تنها چزی است که واقعا رای فروش دارید.
در هر کاری از قانون هشتاد بیست استفاده کنید. در ان قانون هشتاد درصد از
نتاج شما از بیست درصد از فعالیتهایتان نشئت مگرد. خودتان را عادت بدهید
تا همیشه روی بیست درصد از فعالیتهای که موجب موفقیت شما مشوند،
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مشغول کار باشید. مهمترن وظیفهای که دارید، ان است که مهمترن کارتان را
انتخاب کنید و آن کار را انجام دهید.

 

6. هدف کسبوکارتان را همواره به یاد داشته باشید
هدف یک کسبوکار، به دست آوردن سود است؛ البته هدف اصل آن، ایجاد و حفظ

مشتری است. سوال‌های کلیدی در مورد راهرد کسبوکار عبارتاند از:

شما واقعا در چه کسبوکاری هستید؟

تصور شما از کارتان چیست؟

مردم در مورد کسبوکار شما چگونه صحبت مکنند؟

هرچه ان سوالات را واضحتر ررسی کنید و به آنها پاسخ دهید تصمیمهای هتری
مگرید و کسبوکارتان هم در کوتاهمدت و هم در بلندمدت، موفقتر خواهد ود.

 

7. هر کاری ممکن است، انجام دهید تا موفقیت کسبوکارتان
تضمن شود

تان کاملا مناسب خواسته و نیاز بازار فعلن است که محصول یا خدمان نیاز ااول
باشد. دومن نیاز ان است که قل از شروع هر کاری، یک رنامه کامل کسبوکار
ل کاملی، تحلل از شروع تبلیغات و فعالیتهای بازاریان که قتهیه کنید. سوم ا
از بازار انجام بدهید. چهارم: ودجهبندی مناسی انجام بدهید، حساب هر یک تومان

را هم داشته باشید. ول رای کسبوکار مانند اکسژن رای مغز است.

 

8. از اصل «راهرو» استفاده کنید
یک از خصوصیات کارآفرنهای موفق ان است که آنها از راهاندازی کسبوکارشان
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بدون ان که ضمانتی رای موفقیت وجود داشته باشد هراسی ندارند. اما از سوی
دیگر، ناموفقها هنوز منتظر هستند که همه چز روبهراه شود تا بعد کسبوکار
جدیدی راه بیندازند. وقتی کارآفرنهای موفق کارشان را راهاندازی کردند، در امتداد
مسری به راه افتادند که به آن راهرو مگویند. «ارسون سوئت ماردن» گفته که دو

کلید موفقیت تجاری عبارت است از: دست به کار شدن و ول نکردن.

 

9. روی پنج «میم» بازاریای تمرکز کنید
ر در یکشوند. یک تغی موفق، پنج مولفه دارد که با حروف «میم» شروع مبازاریا

از انها متواند فروشتان را افزایش دهد ان پنج مولفه عبارتاند از:

1. محصول: دقیقا چه محصول یا خدماتی را عرضه مکنید
مبلغ: چه مبلغ را در مقال محصول یا خدماتان درخواست مکنید و آیا ان  .2

مبلغ مناسب است؟
3. مکان: منظور محل است که محصول یا خدماتان را در آن مفروشید.

4. معرف :رای محصولتان چگونه تبلغ و بازاریای مکنید؟ آیا موثر است؟
5. موقعیتیای: ان که مشتری در دل یا فکرش چه دیدگاهی در مورد محصول یا

خدمات شما دارد؟

اگر فروشتان به اندازه کاف بالا نیست، رگردید و ان عوامل را یکیک مرور کنید.

 

10. از هفت راز موفقیت استفاده کنید
1. آنچه که دقیقا مخواهید را بنویسید و هر صح و هر شب مرور کنید.

 .2های که رای رسیدن به هدفتان است را مشخص کنید و آن ها را ردازید.
3. صد در صد مسئولیت زندگتان و آنچه هستید یا خواهید ود بپذرید.

4. نسبت به موفقیتان تعهد صد در صد داشته باشید. لهای پشت سرتان را
خراب کنید تا هچوقت به فکر عقبنشینی نباشید.
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5. آمـادگ داشتـه باشیـد تـا بسـیار سـخت کـار کنیـد و همیشـه بیشتـر از ـول کـه
مگرید، کار کنید. ان دلل کلیدی موفقیت در کسبوکارتان است.

6. هر دقیقه، هر ساعت هر روز از وقتان درست استفاده کنید. تنها چزی که رای
فروش دارید، وقت شما است.

7. از رنامههایتان با اراده و پشتکار پشتیبانی کنید و تصمیم قاطع بگرید که هرگز
تسلیم نمشوید.
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منع: کتاب «بیستویک روش رای اینکه کسبوکار موفق خودتان را به راه بیندازید»
نویسنده: رایان تریسی

ناشر: مرکز پخش کتاب باران
ترجمه: محمد خریان
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