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رگذار و عالرای تولید محتوای تاث 5 نکته
متوانید هزاران پست یاثر بنویسید ول هچ سودی عایدتان نشود؛ اما از طرف
دیگر افرادی هستند که تنها با چند پست تاثرگذار رای خودشان و رندشان اسم و

رسم دستوپا کردهاند.

از شما مخواهم به خودتان به دید یک طراح و خالق اثر بنگرید نه یک روبات. کمیت
اهمیتی ندارد، تاثرگذار ودن مهم است. اگر محتوای شما باکیفیت نباشد، توجه
مردم جلب نخواهد شد و نهایتا از کسبوکارتان سود قالتوجهی عایدتان نخواهد
شـد صـرفنظر از کسـبوکارهای شکسـتخورده و یـا نـاموجود کـه هنـوز راهانـدازی

نشدهاند محتوای یکیفیت یک دیگر از دلال شکست در بازاریای محتواست.

تعریـف مـن از محتـوای عـال اـن اسـت: محتـوای عـال چـزی اسـت کـه شمـا ـرای
مخاطبانتان تولید مکنید تا نظرشان را جلب کرده و آنها را تشوق به استفاده و به

اشتراکگذاری آن کند.

بناران دو بخش ان تعریف پایههای بازاریای محتوای شما را شکل مدهند:
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1. محتوای عال وقتی نتیجه مدهد که مردم با آن تعامل داشته، درباره آن نظر داده
و آن را به اشتراک بگذارند. تولید حجم زیادی از محتوا بهتنهای کاف نیست. کسب
مـزان بـالای بازدیـد از صـفحات سـایت کفـایت نمکنـد اگـر مـردم واقعـاً بـه شکـل

معنیداری با محتوا ارتباط رقرار نمکنند پس محتوای تولید شده عال نیست.

2. محتوای عال مستلزم جلبتوجه است. ان موضوع بهطور تنگاتنگ با اینکه چطور
رقبای شما رای جلبتوجه مخاطبان با شما رقابت مکنند در ارتباط است. اگر رقیبتان
قریبا هچ محتوای تولید نکند تاثر مقاله شما یچونوچرا خواهد ود. بازاریای
محتـوا عمومـا شـبیه کسـبوکار اسـت نقشـه راه از پیـش تعنشـدهای در بازاریـای

محتوا وجود ندارد مگر انجام کاری هتر از رقبا.

بناران محتوای ضعیف هرگز نمتواند نتیجه مطلوی در ی داشته باشد.

 

در زر 5 نکته رای تولید محتوای تاثرگذار و عال آورده شده است:

1. نگران خارج شدن از حوزه خودتان نباشید
محتوا نباید کسلکننده باشد. اگر در یک حوزهای کسلکننده هستید لزوما نیازی
نیسـت محتـوای رامـون آن تولیـد کنیـد. در عـوض سـع کنیـد بیشتـر بـه جـامعه

مخاطبانتان و چزی که رای آنها مفید است فکر کنید.

تولید محتوا کار سادهای است و ان نخستن کاری است که رقبای شما انجام
مدهنـد. بـا ارائـه محتـوای فراتـر و درزمینـه موضوعـات جـالب، آنهـا را پشـت سـر

بگذارید.

 

2. به جامعه مخاطبان خود اهمیت بدهید
اگر رابطه عمیق با جامعه خود ایجاد کنید آنها به منع ینهایتی از ایدهها تبدل
خواهند شد. از مخاطبان در مورد مشکلاتشان و اینکه چه کمک از شما رمآید،
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سوال رسید و همچنن رسید که چرا وبسایتهای دیگری را مپسندند و توجه
کنید که چه چزهای را به اشتراک مگذارند.

 

3. بیشتر مخالفت کنید
در میان ان همه فعالیت در فضای مدرن سایت به چشم آمدن کار آسانی نیست.
هتر است چند محتوای متداول ایجاد کرده و نصاح راج و پذرفتهشده در صنعت
کاریتان را ارائه دهید. اکنون شما به چزی در مورد محتوایتان نیاز دارید که مردم را به
بحث ترغیب کند، نکتهای که متفاوت وده و بقیه را غافلگر کند. رای اینکه مردم به

چزی توجه نشان دهند باید دلیل وجود داشته باشد.

 

4. عملگراتر باشید
با عملگرای و کمک صادقانه به افراد، خودتان را به چالش بکشید. ساختن چزی که
رای افراد جالب باشد یک مسئله است و ایجاد چزی که واقعا مفید باشد مسئلهای
دیگر. مفید ودن طق تعریف، یعنی فردی بتواند چزی که تولید مکنید را از شما

گرفته و از آن در زندگاش استفاده کند.

اگر محتوای تولید کنید که واقعاً قال اجرا و پیگری باشد، بیشتر مورد استفاده
واقع مشود، بیشتر به اشتراک گذاشته مشود و خوانندگان بیشتری را به اعضای

فعال جامعه مخاطبانتان و نهایتا مشتری تبدل خواهد کرد.

به ان فکر کنید که مردم چگونه از محتوایتان استفاده مکنند و اینکه چه کار
متوانید بکنید تا شانس به کار بسته شدن محتوای شما توسط مردم بالاتر رود.

 

5. داستان هتری تعریف کنید
قویترن محتوا در دنیا، بهنوع مردم را به حرکت وامدارد. ان انگزش متواند از
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طرق شوخ، متعجب یا شوکه کردن و یا فقط سرگرم باشد. خلاصه بگویم ان کار را
با تعریف کردن قصههای خوب انجام بدهید.

قصهگوی روشی عال رای جلب و حفظ توجه مردم است. ان امر که با گذر زمان
اثباتشده، سادهترن استراژی است که رای محتوایتان متوانید به کار رید. یاد
بگریـد چطـور اسـتادانه قصـه بسازیـد و چگـونه چهـارچوی بـاارزش را ـرای گفتـن
قصههایتان دنبال کنید. مدلهای داستانگوی مناسب که درزمینه کاریتان جواب
مدهند را یاد بگرید راهی بیابید تا بتوانید داستانتان را بهگونهای تعریف کنید که

افراد بتوانند با آن ارتباط رقرار کنند.
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