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خلاصه کتاب: فروش نادیدنیها
آنچه در چکیده کتاب «فروش نادیدنیها» مآموزید
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ان کتاب به مفاهیم کلیدی بازاریای نون مردازد. در عصری که بیش از 70 درصد
مردم آمریکا با کار در شرکتهای خدماتی امرار معاش مکنند، مدل قدیم بازاریای

محصولات دیگر اعتباری ندارد.

بازاریابان جدید به جای تاکید ر وژگها و مزایای محصول، باید به ایجاد روابط
بلندمدت با مشتریان فکر کنند. افرادی که قل از دیگران ان اصل را یاد بگرند،

متوانند حتی در بازار اشباع از کالاها و خدمات، بیشترن مشتریان را جذب کنند.

کتاب فوقالعاده هری بکویث نکات مفید و خواندنی فراوانی ارائه مکند. اکثر
فصل‌هـای کتـاب ـر از داسـتانهای روشنگرانـه و مثالهـای منتخـب اسـت کـه حتـی

رمشغلهترن خوانندهها را به خود جذب مکند.

مدر سز مطالعه ان کتاب را به همه افرادی پیشنهاد مکند که مشتاق بازاریای
خدماتشان هستند و همچنن به افرادی که به ایدههای جدید بازاریای علاقه دارند.
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