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خلاصه کتاب: فروش مدرن به زبان ساده
آنچه در چکیده کتاب «فروش مدرن به زبان ساده» مآموزید
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فقط 10 تا 15 درصد فروشندگان مفروشند. بقیه آنها، خودشان را با کارهای سرگرم
مکنند که منجر به درآمد جدید نمشود.

شرکتها باید کاری کنند که فروشندگان هرهور وقتشان را صرف توسعه کسبوکار
کنند. رعکس، اغلب شرکتها وقت آنها را با مدریت تولید و خدمات مشتریان

تلف مکنند.

مایک واینرگ، فروشنده مجرب، شرایط تضعیفکننده هرهوری فروشنده را توضح
داده و راهکارهای عمل رای اجتناب از آن ارائه مدهد.

مدر سز معقد است ان کتاب جامع، ندای بیدارگر رای بازگشت به اصول اساسی
و تبدل شدن به شکارچ فروش است.
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