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خلاصه کتاب: مجذوبسازی
آنچه در چکیده کتاب «مجذوبسازی» مآموزید
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واژه مجذوبسازی از ریشه لاتن فَسینِر مآید که به معنی افسون کردن و اسر کردن
به شکل است که هچکس توان مقاومت در رار آن را نداشته باشد.

توانای مجذوبسازی دیگران قابلیت قدرتمندی است که شرکتها متوانند رای
تبلغ محصولات و خدماتشان استفاده کنند. در چاپ دوم کتاب مجذوبسازی که
تصـحح شـده چـاپ رفـروش اول اـن کتـاب در سـال 2010 اسـت، سـال هاگسِـد،

کارشناس رندسازی، روش بازاریای و جذب مشتریان با محصول را تشرح مکند.

هاگسِد در چاپ اول ان کتاب توضح مدهد که چرا بعض ایده‌ها و افراد مردم را
مجذوب مکنند؛ اما در چاپ جدید از ان هم فراتر رفته و از دلل مجذوبسازی به

روش مجذوبسازی مرسد.

او بـه بازاریابـان آمـوزش مدهـد کـه چطـور از تاکتیکهـای رنـدسازی ـرای فـروش
محصولات و خدماتشان استفاده کنند.

مدر سز معقد است که مجذوبسازی مشتری متواند به کار آسانی رای بازاریابان،
کارآفرینان، مشاوران، مربیان، سخنرانان و صاحبان کسبوکارها تبدل شود.
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