
1

24 نکته از ایلان ماسک
مـوفقیت ایلان ماسـک از یـک تئـوری سـاده و ینقـص ـروی مکنـد؛ شهـرت ایلان
ماسک بهدلل اندیشه پیشرو او در زمینه تکنولوژی و تلاش رای توسعه آن است.
اگرچه ایلان ماسک در زمره صد فرد ثروتمند جهان قرار دارد، اما او را بهندرت به عنوان
یک سرمایهدار و حتی سرمایهگذار مشناسند. او بهطور قطع متمازترن، عجیبترن

و در عن حال جاهطلبترن مدر عامل است که تابهحال دیدهاید.

ایلان ماســک مــدر عامــل شرکــت تسلا موتــورز از ابتــدا رویاهــای زرگــ را در ســر
مروراند؛ رویاهای که بسیار رریسک و رهزینه ود. وی علاوهر مدریت شرکت
تسلا، مدر عامل شرکت اسپیسایکس را نز رعهده دارد. ترکی از هوش تجاری و
هدفمندی بالای ایلان ماسک او را به مردی که امروزه مشناسیم، بدل کرده است.

فردی عملگرا که مداند چگونه باید یک شرکت را مدریت کند.
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24 درس از زندگ و تجارت ایلان ماسک
 .1رای تبدل شدن به یک کارآفرن، هچوقت کم سن نیستید. به ایدههایتان ایمان

داشته باشید؛ فرزندانتان را نز تشوق کنید تا ایدههایشان را ارقا دهند.

2. اگر مخواهید هترن محصولات را ارائه دهید، باید هترن افراد در آن زمینه را به
استخدام خود درآورید.

3. از مزایای نروی انسانی و مال دردسترس استفاده کنید. قدردان آن باشید و آن را
بهنحوی گسترش دهید تا هرکس با شما همکاری مکند، عوایدی نصیبش شود.

4. موفقیت بهصورت فردی بهدست نمآید. موفقیت زاده همکاری تیم و اثربخشی
است.

5. به عنوان یک کارآفرن باید بدانید که چه مسائل رایتان اهمیت دارد. بهمحض
اینکه متوجه ان پاسخ شدید، راه و تجارتتان در مسر کارآفرینی قرار خواهد گرفت.

6. بهخاطر داشته باشید که شما تنها فردی نیستید که یک ایده فوقالعاده را در
ذهنش رورش مدهد. شما با انوهی از رقبا روبهرو هستید.

7. همه ما در فرآیند شغلمان در حال یادگری هستیم. باید فروتنانه رفتار کنیم؛ از
اشتباهاتمان درس بگریم و بتوانیم جران کنیم.

8. گاهی اوقات حتی آسمان نز نمتواند شما را محدود سازد. اگر رویای در سر
دارید که حتی فهم آن نز دشوار است، به ان معنی نیست که باید از تلاش رای

تحقق آن دست ردارید. جهشهای زرگ از رویاهای زرگ نشات مگرند.

  .9ول بهتنهای به شما اعتبار نمدهد. اگر خواهان دریافت احترام در زمینهها و
بازارهای جدید هستید، باید تحقق، رنامهرزی و تخصص لازم را داشته باشید.

10. هرگز به درون غار پناه نرید. اگر مخواهید پیشرو باشید، باید مدام در حال تفکر
و اجرای ایده زرگ بعدیتان باشید. باید مطمئن شوید که ایدههایتان تازه و بدع

هستند.
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11. یک خطا یا اشتباه سهوی نسبتا کوچک متواند پیامدهای زرگ در ی داشته
باشد. از مسائل کوچک چشموشی نکنید.

12. اگر ایدهای شما را به هیجان آورد، تمام تلاش و همتتان را رای دنبال کردن آن
بهکار خواهید رد. درست است که ایده باید تجاریسازی شود، اما اگر کار شما مورد

علاقهتان باشد، موفقیت بسیار دستیافتنیتر خواهد ود.

13. اگر بتوانید یک محصول یا خدمت باکیفیت را با قیمتی رقابتی ارائه دهید،
مشتریان به سمتتان جذب خواهند شد و شما متوانید بازارتان را گسترش دهید.

 .14هترن ایدهها الزاما جدیدترن ایدهها نیستند رای هود و توسعه خدمات و
محصولاتی که از قل وجود داشتهاند، آماده شوید. آنها را رای جهانی مدرن ارقا

دهید.

15. اگر با فردی روبهرو شدید که ایده زرگ دارد و شما امکانات، ارتباطات و سرمایه
لازم ـرای تحقـق آن را در اختیـار داریـد، بـا هـم کـار کنیـد. لازم نیسـت تنهـا نقـش

سرمایهگذار را داشته باشید.

16. اگر مخواهید شکاری زرگ داشته باشید، همیشه با ریسک سروکار دارید. به ان
فکر کنید که کارتان ارزش ریسک کردن دارد یا نه؟ به صحبتهای بدگویان فکر نکنید

و اگر به کاری علاقه دارید، آن را انجام دهید.

17. معمولا افراد در تلاشند تا باورهایتان را تخریب کنند. سرتان را پان بیاندازید؛ با
تمام قدرت کار کنید و به شایعات هوده توجه نکنید. ان تنها راهی است که

متوانید متمرکز بمانید و تحتتاثر ذهنیت منف افراد قرار نگرید.

18. ســرمایهگذاری و رشــد، کــاملا بــه اعتمــادبهنفس بســتگ دارد. زمــانی کــه یــک
سرمایهگذار توانمند وارد میدان مشود و با ان کار شما را تصدق مکند، دیگران
نز به روی از او سرمایهگذاریهایشان را آغاز مکنند. چالش اصل، گرفتن اولن

«بله» است.

19. درست در همان لحظهای که قدم اول را رمدارید، مبایست استراژی خروج
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شرکت را نز بدانید. شرایط ضروری خروج را بهخوی فرا بگرید. زمانش که فرا رسید،
بگذارید شرکت راه خود را رود. ان همان چزی است که از ابتدا رایش کار کرده

ودید.

20. ایجاد اشتیاق باعث ایجاد قاضا رای رند شما مشود. رندسازی ، ایجاد شهرت
و داشتن کیفیت بالا از ابتدا، بسیار راحتتر از شروع یک کسبوکار از پان و قلا
رای دستیای به ردههای بالاست. از همان ابتدای کار رندتان را راساس کیفیت و

محوبیت بنا کنید.

21. تمام اجزای سازنده محصولتان را بشناسید. کیفیت، قالاطمینان ودن و هزینه
تکتک آنها، متواند رروی محصول نهایتان اثرگذار باشد.

22. متوان از بازتولید محصولات موجود با روشهای جدید و خلاقانه، کسب درآمد
نمود. فراتر از چارچوبها فکر کنید تا بتوانید وارد بازارهای جدید شوید.

23. هچ بازار و یا کسبوکاری در انزوا بهوجود نخواهد آمد. دائما بهدنبال همکاری و
رقـراری ارتبـاط بـا افـراد و شرکتهـای اسـتراژیک باشیـد؛ در اـن حـالت اسـت کـه

متوانید در آینده جایگاهی داشته باشید.

24. در جهان متنوع امروز، داشتن مهارت تنها در یک حوزه کاف نیست. یک نوآور
واقع باید در حوزههای مختلف تبحر و تجربه داشته باشد.
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