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زیکرای افزایش فروش فروشگاه ف یک نکته
در ان مطلب کوتاه یک نکته کلیدی رای افزایش فروش فروشگاه ارائه مکنیم.
منظـور از فروشگـاه، فروشگـاه فزیکـ اسـت کـه متوانـد یـک مغـازه کـوچک یـا

سورماکتی زرگ باشد.

بسیاری از فروشگاهداران موفق روی ساختن جامعه کار مکنند. منظور از ساختن
جامعه ان است که وقتی کسی وارد فروشگاه شما مشود باید سع کنید یا
اطلاعات تماس فرد را بگرید یا آن شخص را به نحوی در یک رسانه اجتماع عضوش

کنید.

مسلما هر خریداری بهراحتی اطلاعات تماس خود را به شما نخواهد داد پس باید
روشی طراح کنید که خریداران با انگزه و علاقه خودشان اطلاعات تماس را به شما
بدهند، مثلا متواند قرعهکشیهای منظم باشد که هفتهبههفته یا ماهبهماه رگزار
مکنید، متواند استفاده از کونهای تخفیف باشد که شما بگویید اگر عضو
نها را به صورت پیامک یا در رسانههای اجتماعن کوتوانید اجامعه ما شوید م
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دریافت کنید یا هر ایده دیگری که فکر مکنید به آن هانه متوان اطلاعات تماس
خریداران فروشگاه را دریافت کرد.

ان نکته خیل مهم است که شما در ط زمان شاید در یک سال افراد زیادی را دارید
که به فروشگاه شما آمدهاند، خریدهای را انجام دادهاند و رفتهاند و الان به آنها
دسترسی ندارید و شما متوانید گاهی با فروشهای وژه، پیشنهادهای جدید، با
معرف محصولات جدیدی که به فروشگاهتان اضافه کردهاید باعث شوید که مجدد

ان افراد رگردند و از شما خرید کنند.

پس یک از مهمترن موارد رای کسی که یک فروشگاه یا یک مغازه دارد ان است که
صرفا به امید افرادی نباشد که خودشان به فروشگاه مآیند و خریدهای را انجام
مدهند بلکه مرتب به فکر ساختن یک جامعه زرگتری باشیم و هروقت خواستیم

بتوانیم در آن جامعه اطلاعرسانی کنیم تا افراد به فروشگاه ما رگردند. موفق باشید.
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