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خلاصه کتاب: فروش با داستان
آنچه در چکیده کتاب «فروش با داستان» مآموزید

https://modiresabz.com
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یک داستان خوب فروش را متحول مکند. ل اسمیت، مری اجرای توضح مدهد
که چرا داستانها مهم هستند و چطور داستانهای فوقالعاده خلق کنیم.

آورد تـا بـه خواننـدگان کمـک کنـد طـرح کلـی در انتهـای هـر فصـل مـنهـااو تمر
داستانهایشان را بنویسند، آنها را رورش دهند و تمرن کنند.

مهم نیست در چه صنعتی شاغل هستید، زرا اسمیت رویکردی کل و موثر ارائه
مدهد تا تماسهای تلفنی با مشتریان را شخصتر کنید و به ان ترتیب شما و

محصولاتتان را هتر بشناسند و دلل معامله با شما را هتر بفهمند.

مدر سز مطالعه ان درسهای منسجم و کارردی را به همه فروشندگانی پیشنهاد
مکند که مخواهند سرزندگ و نشاط را به گفتوگوهای فروش تزرق کنند.
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