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با 50 میلون تومان کارخانه تولید اطلاعات بسازید!
یک از رسودترن کارخانههای دنیا کارخانه تولید اطلاعات است! شما تبدل به
کارخانهداری مشوید که با تولید اطلاعات به درآمد قال توجهی دست میابید. از
8 سـال قـل دوره جدیـدی را بـا نـام «کارخـانه تولیـد اطلاعـات» طراحـ کـردهام و بـه
متخصصان آموزش مدهم چگونه با روزی چهار ساعت کار، کارخانهای داشته باشند
که سودی معادل کارخانههای تولیدی کوچک ایجاد کند! در ان مقاله بخشی از

مطالب دوره را با شما خواننده خوب موفقیت در میان مگذارم.

اگر تخصص دارید چرا با آموزش آن تخصص درآمدی قال توجه کسب نکنید؟ البته
بسیاری از افراد متخصص ان کار را انجام مدهند ول صرفا به تدریس خصوص یا
سخنرانی و آموزش حضوری مردازند. اگر در همن حد فعالیت کنید کارخانهدار

نیستید و تنها زمانی درآمد دارید که در حال تدریس و آموزش باشید!

آموزش به تدریس خصوص محدود نمشود. شما باید به دنبال درآمد پایدار باشید
و حتی وقتی در حال استراحت و تفرح هستید درآمد کسب کنید. رای ان کار باید
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یک «کارخانه تولید اطلاعات» درست کنید!

 

کارخانه تولید اطلاعات
کارخانه در واقع یک سیستم است که دارای بخشهای تولید، بازاریای، فروش و ...
اسـت. اـن بخشهـا در کنـار هـم کـار مکننـد و درآمـد ایجـاد مکننـد. بسـیاری از

متخصصان و مدرسان کارخانه تولید اطلاعات ندارند.

 

مزایای داشتن کارخانه تولید اطلاعات
ان کارخانه نسبت به بقیه کارخانهها دارای 4 مزیت است: 

1. سود قال توجه
تولید و فروش اطلاعات با روشهای مختلف، سود بسیار قال توجهی دارد. فرض
کنید بخشی از آموزشهایتان را در قالب محصولات صوتی ارائه مدهید. تولید آن
شاید خیل هزینه زیادی نداشته باشد ول اگر آموزشهای شما ارزشمند باشد مردم

آن را با خوشحال و با قیمت خوی مخرند.

 

2. کارمندان بسیار کم
اگر بخواهید یک شرکت فروش اطلاعات با 5000 مشتری و درآمد خیل بالای داشته
باشید بعید است به بیش از 2 یا 3 کارمند نیاز داشته باشید، البته اگر سیستم

مناسی داشته باشید که اغلب کارها به صورت خودکار انجام شود.

 

3. مواد اولیه در دسترس
مواد اصل شما اطلاعات است که در کتابها و اینترنت و مناع دیگر موجود است.
موضـوع اصـل اسـتخراج مناسـب اطلاعـات و ارائـه مناسـب آن اسـت. هتـر اسـت
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محصولات و دورههای آموزشی خود را از طرق وبسایتان ارائه کنید.

 

4. رقابت بسیار ضعیف در ان حوزه
در ان حوزه رقابت فوقالعاده ضعیف است. در هر حوزهای مثل کنکور، تناسب اندام،
بازاریای و ... رقبای زیاد وجود دارند ول اغلب آنها کارخانهدار نیستند. کارخانهدار
کسی است که مجموعه کامل از روشهای ارائه اطلاعات را در اختیار دارد، از کتاب
گرفته تا محصولات آموزشی، سخنرانی، دورههای آنلان و ... و همواره در حال کسب

درآمد است.

 

تولیدات کارخانه
هر کارخانه تولیداتی دارد. در کارخانه تولید اطلاعات به طور کل سه دسته محصول

داریم:

1. محصولات متنی مانند کتاب، کتاب الکترونیک، جزوههای آموزشی و ...
2. محصولات صوتی که رای تولید آن به یک دستگاه ضبط صدا نیاز دارید.

3. محصولات تصوری که با یک دورن فیلمرداری قال تهیه است.

 

مثالهای از تولیدات کارخانه
کتاب کاغذی

کتاب الکترونیک
دوره آنلان

بسته آموزشی
جزوه آموزشی

کارگاه
همایش
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مشاوره
وبینار

خرنامه
مقاله

رنامه موبال

 

تجهزات ضروری کارخانه
کارخانه به تجهزات و دستگاههای رای تولید محصولات نیاز دارد.

1. کاموتر
احتمالا کاموتر یا لپتاپ دارید. اگر هم ندارید با حدود 15 تا 20 میلون تومان
متوانید آن را تهیه کنید. کاموتر مهمترن و کلیدیترن دستگاه کارخانه شما

است.

 

 .2رینتر جوهری
هتر است یک رینتر خوب رنگ از نوع جوهرافشان تهیه کنید تا چاپ جزوات و
کارهای مشابه را با آن انجام بدهید. با چاپ مطالب توسط خودتان هزینهها را به
شدت کاهش مدهید در حال که اگر آنها را رای تولید به جای دیگری واگذار کنید
باید مبلغ بسیار زیادی رداخت کنید. همچنن متوانید متناسب با تعداد مورد نیاز

خود تولید کنید و نیازی به تولید انوه نیست.

 

3. میکروفن
متوانید از یک هدست معمول کاموتر استفاده کنید البته کار با ان هدستها
همیشه راحت نیست چون همیشه در دسترس نیست باید کنار کاموتر بنشینید تا
بتوانید از آن استفاده کنید. اگر به جای هدست یک Voice Recorder خوب بخرید
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متوانید صدای بسیار تمزتری داشته باشید دستگاه ضبط صدا در جیبتان است و در
مسـافرت و هـر جـای کـه مرویـد متوانیـد از آن اسـتفاده کنیـد. کیفیـت صـدا بـه
محیط که صوت در آن ضبط مشود و به نرمافزارهای حذف نوز بستگ دارد. یک

دستگاه ضبط خرنگاری سونی با کیفیت بالا قیمتی حدود 7 میلون تومان دارد.

 

4. اینترنت ر سرعت
رای جمعآوری اطلاعات و همچنن معرف محصولات به اینترنت نیاز دارید. اگر هنوز
اینترنت ر سرعت ندارید متوانید با حدود 200 هزار تومان اینترنت ر سرعت

یکماهه تهیه کنید.

 

5. دورن فیلمرداری
داشته باشد. ان فرمت نیاز به  MP4  هتر است دوربینی تهیه کنید که خروج
تبدل ندارد و متوانید آن را به راحتی در نرمافزار ورایش فیلم باز کرده و پس از
ورایش از آن خروج بگرید. یک دورن با کیفیت FULLHD با قیمتی حدود 33
میلون تومان قال تهیه است. تهیه فیلمهای آموزشی حتی با دورن بسیاری از

موبالها امکانپذر است! 

 

رنامه روزانه کارخانهدار
کارخانهدار در یک روز باید 3 کار را انجام دهد:

1. یادگری
هر روز باید ساعتی را به یادگری اطلاعاتی که مخواهید تولید کنید اختصاص
هترن منع رای یادگری کتابها هستند. هرگز ان فریب را نخوریم که با دهید. 
خواندن چند مقاله اینترنتی متوانیم متخصص بشویم. باید کتابهای خوب آن
حوزه را بخوانیم. پیشنهاد مکنم حداقل روزی یک ساعت کتاب بخوانید. با ان
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روش در هفته یک کتاب و در سال 50 کتاب خواهید خواند و پس از مدتی در حوزه
کارتان یرقیب مشوید.

دو سال پیش با آقای رایان تریسی مصاحبهای داشتم و ایشان رسیدم که چه کاری
انجام بدهم که هترن مشاور بازاریای اران بشوم. ایشان پاسخ داد: جواب واضح
است، هفتهای یک کتاب بخوانید، کتای که به سختی انتخاب کردهاید نه هر کتای

که در دسترستان است.

بناران یادگری را دستکم نگرید و از اینترنت و محصولات آموزشی هم به عنوان
کمک استفاده کنید؛ ول انها جایگزن کتاب نمشوند. خیل هم به مطالب
اینترنت اعتماد نکنید. در اینترنت هر کسی به راحتی متواند آمارهای اشتباه منتشر

کند و اطلاعات غلط بدهد.

 

2. تولید محتوا
همچنن روزی 2 ساعت را به تولید محصول ردازید. تولید محتوا اختراع محتوا
نیست! بسیاری از افراد مگویند همن اطلاعاتی که من مخواهم چند میلون
تومان بفروشم در یک کتاب چند هزار تومانی هم موجود است! هنر شما آن است که
همـن اطلاعـات در دسـترس را سادهسـازی کنیـد، حجـم آن را کـاهش بدیـد و آن را

رنگآمزی کنید و مردم حاضرند رای آن ول خوی ردازند.

دیدگاه اشتباه رایج که وجود دارد ان است که افراد فکر مکنند محتوا هر چه
حجمش بیشتر باشد هتر است. شاید تا 10 سال پیش انچنن ود. در آن زمان
وقتی به نمایشگاه مرفتند مثلا مرسیدند ان سیدی آموزشی چند ساعت است و
فروشنده پاسخ مداد: 2 ساعت. مشتری مگفت: بابت 2 ساعت صوت 10 هزار
تومان بدهم؟ ول اگر به آن شخص گفته مشد ان سیدی 30 ساعت است آن را
مخرید. اکنون معیارها عوض شده و مردم رای آموزشی ول مردازند که اصل

موضوع را به کوتاهترن روش ممکن ارائه دهد.

https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%A8%D8%B1%D8%A7%DB%8C%D8%A7%D9%86_%D8%AA%D8%B1%DB%8C%D8%B3%DB%8C
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3. رشد و توسعه کارخانه
هر روز یک ساعت را به بازاریای و رشد کسبوکارتان اختصاص بدهید. درآمد کارخانه
شمـا بـه اـن کـار وابسـته اسـت. اگـر هترـن محتواهـای دنیـا را هـم تولیـد کنیـد و
متخصصـ ـینظر باشیـد ولـ ـر بازاریـای متمرکـز نشویـد هـچ اتفـاق نمافتـد.
بازاریای شامل نوشتن متنهای تبلیغاتی، طراح رنامه بازاریای، بازاریای اینترنتی،

مذاکره با شریکهای انتفاع و... است.

 

دیدگاههای اشتباه در مشاوره و آموزش
1. معروفیت بسیار مهم است!

خیلها فکر مکنند باید معروف باشند تا خوب بفروشند ول انطور نیست.
بسیاری از افراد معروف در فروش محصولات آموزشی خود موفق نیستند. موضوع
اصل معروفیت نیست بلکه رگزاری کمنهای بازاریای موفق است. تعریف کمن
بازاریای ان است: سلسلهای از عملیات بازاریای رای رسیدن به یک هدف خاص. ما
هفت تا ده بار عملیات خاص را انجام مدهیم تا به یک فروش خاص رسیم. تمام
2000 نسخه کتابم «شکستن مرزهای عملکرد» در کمتر از یک ماه به فروش رسید،
بدون آنکه در یک کتابفروشی عرضه شود! چون کمن خیل دقیق طراح کردیم و
بخشهای از کتاب را به صورت صوتی و تصوری در اختیار علاقهمندان قرار دادیم.
در واقع فروش کتاب قل از چاپ آن اتفاق افتاده ود و همه منتظر چاپ شدن کتاب

ودند.

 

2. سالهای فعالیت مهم است!
شاید فکر کنید: من تازهکار هستم، چرا کسی باید بیاید و از من خرید کند. در کارخانه
تولید اطلاعات سالهای فعالیت مهم نیست، نتاج مهم است! مهم ان است که
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کسـب کردهایـم و دیگـران را بـه چـه نتـایج مـردم ببیننـد مـا خودمـان چـه نتـایج
رساندهایم. به جای تاکید ر مدارک تحصیل و  لوحهای قدر کاف است نشان
دهیم چه نتایج رای مشتری کسب خواهیم کرد. پس نتاج مهم هستند و نه

سالهای فعالیت یا رزومههای کلیشهای!

 

3. با قیمتهای ارزانتر موفق خواهیم شد!
اشتباه دیگر ان است که فکر مکنیم اگر قیمت محصولاتشان کم باشد مردم بیشتر
مخرند. به هچ وجه چنن نیست. قیمت کمتر در خیل از موارد کار ما را از ن
مرد و مشتریها را کمتر مکند. ما باید توجیه قیمت قویتری داشته باشیم. اگر
محصولات را به خوی توجیه قیمت کنید متوانید خیل بیشتر بفروشید. افرادی که
از دیگران ول قرض مکنند تا بتوانند یک گوشی گرانقیمت بخرند، حتما خرید آن

گوشی موبال رایشان آنقدر توج داشته که رای خریدش ول قرض کردهاند.

 

4. تخصص بالا ضروری است!
لازم نیست در زمینهای که مخواهیم آموزش بدهیم تخصص خیل بالای داشته
باشیم! به جای آن متوانیم مخاطبان را درست انتخاب کنیم. یک از رفروشترن
کتابهـای بـازار در زمینـه کـاموتر کتـای اسـت کـه بـه آمـوزشی بـدهیات کـاموتر
مـردازد. در درس اول مآموزیـد چگـونه کـاموتر را روشـن کنیـد. در درسهـای
انتهـای روش کـی کـردن فالهـا را مآموزیـد. اـن کتـاب بیـش از 100000 نسـخه
فروش داشته است! احتمالا شما هم متوانستید چنن کتای بنویسید. موضوع آن
است که ان کتاب به افرادی فروخته مشود که هچ آشنای با کاموتر ندارند.
بازار هدف وتر فروخت ولتوان به مهندسان کامن کتاب را نممسلم است ا

وجود دارد که با خوشحال حاضر است ول ردازد و ان کتاب را بخرد.
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