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چگونه یک کسبوکار خانگ موفق داشته باشیم؟
آیا شما از آن دسته افرادی هستید که اجارهی یک فضای اداری و استخدام نروی کار
را مانع هرهوری مدانید؟ ترجح مدهید کسب و کار خود را داشته باشید و از منزل

خود به تنهای و یا به همراه یک شریک آن را اداره کنید؟
اگر جواب شما مثبت است، شما تنها نیستید. ر اساس آمار اعلام شده توسط ادارهی

آمار آمریکا، بیش از ۲۳ میلون شرکت بدون کارمند در آمریکا فعالیت مکنند.
افرادی را مشناسم که از کار ر روی مز آشزخانهی خود یک کسبوکار یک میلون
دلاری رای خود ساختهاند. اگرچه ان کار امکان پذر است و شما هم متوانید
ـن حـال اداره یـک کسـبوکار خـانگموفقیتهـای دیگـران را تکـرار کنیـد، امـا در ع
متواند بسیار دشوار باشد، زرا خانهی شما محل استراحت و آرامش در کنار خانواده
و انجام کارهای خانه نز هست و اگر صاحب فرزند نز باشید، زمان زیادی را باید با

آنها سری کنید.

با قول تمام ان موارد، اگر تصمیم دارید تا یک استارتاپ موفق داشته باشید که
بتواند یک میلون دلار و بیشتر از آن رای شما درآمدزای کند، یعنی شما آمادهی
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چـالش هسـتید. بنـاران، ـرای تکـرار مـوفقیت افـرادی کـه در اـن زمینـه بـه نتیجـه
رسیدهاند چه کارهای باید انجام دهید؟

رای شروع چند نکته به شما ارائه مشود، اما هنگامکه شروع به پیشرفت کردید،
باید ر اساس موقعیت، محصول، بازار و مشتریان خود رنامهرزی کنید.

۱. انگزه خود را حفظ کنید
اگر ول انگزهی شما است، ممکن است وقتی ودجههای درآمدی شما کاهش یابد یا
در زمان سختی تسلیم شوید. رای کار خود انگزههای درستی انتخاب کنید تا در

مواقع سختی به شما قدرت ایستادگ و توانای ادامه مسر بدهد.

 

 .۲رونسپاری کنید
کارهای عادی زیادی وجود دارد که ممکن است به کارهای سخت و طاقتفرسا تبدل
شوند (مانند مدریت هزینهها، کنترل رسانههای اجتماع). کارهای که در توان شما

نیستند را به راحتی به یک کارگزار دیگر رونسپاری کنید.

 

۳. هر روز یک کار زرگ انجام دهید
تمرکز ر یک یا دو کار مهم در هر روز (کارهای که باعث پیشرفت کسبوکارتان
مشوند) باعث مشود بتوانید آن کارها را به خوی انجام داده و مسر خود را ادامه
دهیـد. انجـام چنـدن کـار بطـور همزمـان مـوجب شکسـت مشـود و اـن موضـوع

متواند زرگترن دلل رای شروع نکردن یک کسبوکار خانگ رای افراد باشد.

 

۴.  به زمان خود بیندیشید
در زندگ شخصتان در خانه عوامل زیادی (زندگ اجتماع، تعطیلات و …) ممکن
است حواس شما را رت کنند. اهداف را که مخواهید به آنها رسید رای خود
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اولویتبندی کنید و گاهی رای ایجاد انگزه، به خود استراحت بدهید.

 

۵. کارآفرینی خیالباف نیست
کارآفرینی یا ایجاد یک شرکت ر خلاف آنچه که تصور مشود یک خیال یا توهم
نیست. بیشتر مواقع کارآفرینی یعنی چندن روز در خانه ماندن و پشت لپتاپ خود

نشستن. شما ساعات کار ثابتی ندارید، اغلب ساعات کارتان طولانی است.

 

۶. شما کسی هستید که موفقیت را رای خود تعریف مکنید
بسیار مهم است که ان حقیقت را بدانید که ان شما هستید که موفقیت را رای
خود تعریف مکنید. هچ کس دیگری ان مسئولیت را ندارد و کار شما تا آنجا که

شما بخواهید پیشرفت خواهد کرد.

 

۷. دو موضوع باید ۹۰ درصد از توجه شما را به خود اختصاص
دهد

تولید و فروش. بدون یک محصول با کیفیت شما نباید انتظار فروش داشته باشید و
بدون فروش، شما قادر نخواهید ود تجربهی تولید خود را هود دهید. آنچنان که
گای کاوازاک معروف مگوید: «فروش همه چز را درست مکند.» با ان عبارت
زندگ کنید زرا زمانی که شما ودجه در گردش مثبتی دارید متوانید به جلو حرکت

کنید.

 

۸. مهارتهای جدید بیاموزید
تمـام مهارتهـای کـه بـه پیشرفـت کسـبوکارتان کمـک مکنـد را بیاموزیـد ماننـد
بازاریای، خدمات مشتری و غره. کارفرماها هتر است ان مهارتها را در مراحل
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مقدماتی بیاموزند.

 

۹. از شکستها ناامید نشوید
اگر تازه شروع به کارآفرینی کردهاید، شکستها قریبالوقوع هستند. ناامید نشوید.
به راهکار و یا روش اجرا فکر کنید یا ایدههای هتر بعدی خود را ررسی کنید. زمانی که

به تلاش کردن ادامه دهید شانس ُرد خود را افزایش مدهید.

 

۱۰. از روند کار لذت رید
در هنگام ایجاد کسب و کار خود، به راحتی متوانیم دچار استرس شده و در روند کار
گم شویم. هترن راهحل در ان شرایط ان است که ر روی دلل شروع ان کار از
ابتدا تمرکز کنید. به آن لحظه فکر کنید و ر روی چزهای که شما را خوشحال
مکنند تمرکز کنید. از روز خود لذت رید. ان کار مسابقه دو سرعت نیست، بلکه

مانند یک مسابقه دو امدادی است.

هرگاه تصمیم به شروع یک کسب و کار گرفتید، همیشه با مشکل شروع کنید که
گروه خاص از مردم یا حتی خودتان با آن روبهرو شده اید. کسبوکار خود را به ان
دلل شروع نکنید که تحقق در بازار، پتانسل بالقوهای رای صنعت شما نشان داده

است.
رای یافتن چالشهای که مردم با آنها مواجه هستند بیشتر تلاش کنید، سپس
محصـول یـا خـدمات خـود را ـر اسـاس آن مشکلات بـه آنهـا ارائـه دهیـد. بیشتـر
کارآفرینان مشکلاتی را حل کردهاند که خود در زندگ شخص با آن مواجه شده

ودند.
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