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افزایش ترافیک سایت با 20 روش
ایجاد ترافیک یعنی هدایت بازدیدکنندگان به سایتمان. ان کار متواند هم بهصورت
آنلان و هم آفلان انجام شود. مثلا در رسانههای اجتماع و سایتهای دیگر افراد را
تشوق مکنیم تا از سایت ما بازدید کنند. ترافیک همچنن متواند با روشهای
آفلان ایجاد شود. مثلا در تمام تبلیغات، کارت وزیت و حتی تماسهای تلفنی،
علاقهمندان را ترغیب کنیم تا از سایت ما بازدید کنند. بسیاری از بازاریابهای اینترنتی
تازهکار، فکر مکنند ایجاد ترافیک کار بسیار سختی است؛ ول انطور نیست. فقط
کاف است ودجه مناسی اختصاص داده شود تا بازدیدکنندگان زیادی به سایت

سرازر شوند.

 

در زر به انواع ترافیک اشاره شده است:

1. ترافیک رایگان
شما متوانید با روشهای رایگان بازدیدکنندگانی را به سایت هدایت کنید. مثلا
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متوانیـد از سایتهـای آگهـی رایگـان، تبـادل لینـک، ویـدئو، رسانههـای اجتمـاع و
ن نوع ایجاد ترافیک رایگان سئو باشد. سئو علمهتر جستجو استفاده کنید. شاید
است که کمک مکند با ایجاد تغراتی در سایت و خارج از سایت کاری کنید که
افراد بیشتری شما را با جستجو پیدا کنند. مثلا از گوگل یا سایتهای دیگر به سایت

شما هدایت شوند.

 

ول 2. ترافیک
به روشهای مختلف متوانید ترافیک ول ایجاد کنید.

(PPC) 1. تبلیغات کلیک
نامیده مشود، یک از  PPC که گاهی بهاختصار Pay Per Click با تبلیغات کلیک
هترن روشهای ایجاد ترافیک ول است. مزیت ان روش در آن است که شما فقط
زمـانی بـه تبلغکننـده ـول مردازیـد کـه کسـی ـر تبلـغ شمـا کلیـک کنـد و وارد
سایتتان شود. اگر کسی تبلغ را ببیند و واکنشی نشان ندهد هچ مبلغ رداخته
نمشود. هترن مثال تبلیغات کلیک سایت گوگل است. شما متوانید به گوگل
تبلغ کلیک بدهید. وقتی علاقهمندان کلیدواژهای خاص را جستجو مکنند سایت
AD ج گوگل ظاهر خواهد شد. البته جلوی اسم سایت شما عبارتن نتاشما در اول

اضافه مشود تا جستجو کنندگان بدانند ان یک تبلغ است!

(PPI) 2. تبلیغات نمایشی
در تبلیغات نمایشی (Pay Per Impression) شما به ازای تعداد نمایش تبلغ ول
مردازید. در ان روش تبلغکننده هچ تضمینی نمدهد که چه مزان از بینندگان
تبلغ ر آن کلیک خواهند کرد؛ ول تضمن مکند تبلغ شما مثلا 100000 بار نمایش

داده شود. یک از هترن نمونههای تبلیغات نمایشی سایت بلاگفا است.

3. تبلیغات مدتدار
سومن نوع تبلیغات ول، تبلیغات مدتدار است. سایت تبلغکننده فقط تضمن
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مکند که تبلغ شما را رای مدت مشخص در سایت به نمایش بگذارد. مثلا بنر
تبلیغاتی شما را به مدت 30 روز نمایش مدهد. اینکه ان تبلغ چند بار دیده
مشود و چه تعدادی از بازدیدکنندگان روی آن کلیک مکنند هچ تضمینی ندارد.

معمولا سایتهای که بیننده کمتری دارند تبلیغات خود را با ان مدل مفروشند.

 

افزایش ترافیک سایت قدم ضروری رای موفقیت کسبوکارهای اینترنتی است.

سایت شما در هر زمینهای باشد، اولن چزی که به آن نیاز دارید بازدیدکننده است.
بدون داشتن بازدیدکننده، علاقهمندانی نخواهید داشت و در نتیجه فروشتان صفر

خواهد ود!

اما چگونه ترافیک سایت را افزایش دهیم؟ با استفاده از 20 روش زر متوانید از
همن امروز به افزایش ترافیک سایت و ایجاد ترافیک پایدار رای سایتان ردازید.

1. تبلغ کنید!
اول نگاهی به ان روش کاملا بدهی ماندازیم. نمایش آگهی در نتاج موتورهای
جستجو، تبلغ در رسانه‌های اجتماع و تبلغ گرافیک همگ روشهای عال رای
جـذب علاقمنـدان هسـتند، رنـدتان را مسازنـد و سایت‌تـان را در معـرض دیـد قـرار
مدهند. استراژی استفاده از تبلیغات ول را طوری تدون کنید که با اهدافتان
سازگـار باشـد. آیـا فقـط ترافیـک بیشتـر مخواهیـد یـا مخواهیـد گفتگوهـا دربـاره
محصولاتتان را هم افزایش دهید؟ هر مسر ول تبلغ، مزایا و مضرات خودش را

دارد. پس رداخت ول رای تبلیغات، بهدقت به اهدافتان فکر کنید.

سایتهای زیادی وجود دارند که متوانید در آنها به تبلیغات کلیک ردازید.
ودجه روزانهای در نظر بگرید و کار را شروع کنید.
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2. در رسانههای اجتماع فعال باشید
در تمام رسانههای اجتماع معروف صفحهای بسازید و مطالب مفید و ارزشمندی
درباره کارتان منتشر کنید. در ان صفحات تا حد ممکن به معرف محصولان خود
نردازید. مطالی بنویسید که مخاطبان شما از دیدن آن لذت رند. شاید هترن کار
انتشار مطالب آموزشی بسیار کوتاه باشد چون به سرعت به افزایش ترافیک سایت
شما کمک مکند. استفاده از استوری اینستاگرام و لینک دادن به سایت یک از

روشهای افزایش ترافیک سایت است که اثر قالتوجهی دارد.

اگر یک شرکت تولیدی کسبوکاربهمشتری هستید متوانید با تبلغ در سایتهای
اجتمـاع عکسمحـور مثـل pinterest و اینسـتاگرام بازدیـد سایتتـان را بهشـدت

افزایش دهید.

 

3. عنوانهای جذاب بنویسید
ن پستهای وبلاگن بخشهای محتوا هستند. حتی جامعتراز مهمتر عنوانها یک
بدون داشتن یک عنوان اثرگذار خوانده نمشوند. در هنر عنوان‌نویسی استاد شوید.
مثلا، نویسندگان سایتهای BuzzFeed و Upworthy قل از به توافق رسیدن درباره
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عنوان رتر که بیشترن ترافیک را در سایت ایجاد کند، حداقل 20 عنوان رای هر
مطلب منویسند. پیش قل از فشردن دکمه ارسال، بهدقت درباره عنوانتان فکر

کنید.

رای نوشتن عنوانهای هتر مقاله 17 مدل رای ساخت عنوان تبلیغاتی را مطالعه
کنید.

 

4. به «سئوی داخل» توجه کنید
آیا دوره سئو تمام شده است؟ خر. هینهسازی محتوا رای موتورهای جستجو هنوز
هم روشی ارزشمند است. آیا بیشترن هره را از تصور متندار مرید؟ آیا لینکهای
داخلـ ـرای دسترسـی بـه محتـوای جدیـد ایجـاد مکنیـد؟ هینهسـازی سـایت ـرای
استفاده از سئوی داخل نباید خیل طول بکشد و ان کار به افزایش طبیع ترافیک

سایتتان کمک زیادی مکند.

در هر مقالهای به مقالات مرتبط دیگر در سایتتان لینک بدهید. همه عکسها باید
توضیـات منـاسی داشتـه باشنـد کـه موقـع آپلـود عکـس بـه آن اضـافه مکنیـد.

کلیدواژههای مهم مقاله را رجسته کنید.

 

 .5ر کلیدواژههای طولانی کار کنید
آیا از کلیدواژه اصل و کلیدواژه محوبتان استفاده کرده‌اید؟ حالا وقت استفاده از
کلیدواژههای طولانی است. کلیدواژههای طولانی عامل اکثر جستجوها در وب هستند
و اگر آنها را در تبلغ ولتان در موتورهای جستجو یا سئو نگنجانید، فرصت زرگ را

از دست مدهید.

ر کلماتی مثل «طراح توانیدسایت» م رای سئوی کلمه «طراح مثلا بهجای تلاش
سایت فروشگاهی در تهران» تمرکز کنید. ان نوع کلیدواژهها خیل راحتتر متوانند
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جایگاه خوی در گوگل کسب کنند.

 

6. در forumها یا انجمنها فعال باشید
نوشتن مقالات در انجمنها و جواب دادن به پستهای که با کارتان مرتبط است
روش بسیار خوی رای مطرح کردن خودتان است. به سادگ با پاسخ دادن به
سوالاتی که در فرومها مطرح مشوند، متوانید به راحتی ن علاقهمندان به عنوان
یک متخصص در کسبوکارتان مطرح شوید. همچنن به سوالات راج و نیازهای
اصل علاقهمندان ی خواهید رد. همچنن ررسی کنید که قوانن فروم به شما
اجازه بدهد که لینک از خود را به عنوان امضا یا زرنویس قرار دهید. اگر چنن است
حتما از ان فرصت استفاده کنید تا مردم با خواندن جواب‌ها و مطالب شما علاقهمند
بـه بازدیـد از سـایت شمـا شونـد. اـن موضـوع بـاعث افزایـش ترافیـک سـایت شمـا

مشود.

 

7. وبلاگنویسی بهعنوان مهمان را آغاز کنید
نوشتن مداوم پست مهمان در یک سایت معروف متواند ترافیک سایتتان را
افزایش دهد و رندتان را سر زبانها بیندازد، اما مراقب باشید که معیارهای نوشتن
ر کرده است و ممکن است استفاده از تاکتیکهای اسپمپست مهمان کاملا تغ

منجر به جریمههای سنگن شود. با احتیاط عمل کنید.

مقالههـای کوتـاه یـا چندصـفحه‌ای بنویسـید و در بخـش منـاع و «دربـاره نویسـنده»
توضیحاتی در مورد خودتان و لینک به سایت خود درج کنید. ان مقالات را بسته به
طول مقاله به سایتهای خری، مجلات معمول یا مجلات اینترنتی یا به سایتهای
دانلود و پخش مقالات بفرستید. ان مقالات علاوه ر افزایش بازدیدکنندگان سایت،
باعث شناخته شدن شما به عنوان یک متخصص در حوزه کاری مرتبط مشوند و
احتمال خرید از شما افزایش میابد. همچنن عده زیادی ان مقالات را بازنشر
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خواهند کرد یا در سایت خود خواهند گذاشت که مقدار زیادی ترافیک و اعتبار
مجانی رایتان به همراه خواهد آورد.

یک از سایتهای خوب رای انتشار مقاله و افزایش ترافیک، سایت «ورگول» است.

 

8. از دیگران دعوت کنید در سایتتان مطلب بنویسند
نـوشتن پسـت مهمـان یـک جـاده دوطرفـه اسـت. علاوه ـر پسـت مطـالب در سـار
وبلاگها، از افراد حوزه کاریتان دعوت کنید تا در سایت شما پست بنویسند. آنها
احتمالا لینک دسترسی به آن مطلب در سایت شما را در سایت خودشان هم قرار
مدهند و به ان ترتیب خوانندگان جدیدی به سایت شما سر مزنند. فقط باید
مطـالب بـاکیفیت و دسـتاول را بـدون لینکهـای اسـپم پسـت کنیـد، زـرا گوگـل

پستهای مهمان یکیفیت را جریمه مکند.

 

9. محتوای وروسی بسیار جذاب تولید کنید
بهجای اینکه سع کنید سایتهای دیگر را مقاعد کنید که لینک محتوای شما را در
سایتشان بگذارند که فرایندی خستهکننده و وقتگر است، محتوای تولید کنید که
همه رای گذاشتن لینکش در سایت خودشان التماس کنند. محتواهای بسیار باارزش
و منحصر به فرد بدون تلاش خاص توسط دیگران به اشتراک گذاشته مشوند.

همن موضوع باعث هدایت افراد جدید به سایت شما مشود.
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10. در Linkedin پست بگذارید
لینکدن به چزی بیشتر از مکانی رای یافتن کار جدید تبدل شده است. حالا ان
زرگترن شبکه اجتماع متخصصان مکانی ارزشمند رای نشر محتوا است و به همن
دلل باید دائم در آن پست بگذارید. با ان کار ترافیک سایتتان و وجههتان در
صنعت را ارقا مدهید، بهخصوص اگر تعداد دنبالکنندگانتان متوسط تا زیاد باشد.
هر مقالهای که در سایت منتشر مکنید، لینک آن را هم در لینکدن بگذارید تا افراد

جدید به سایت شما مراجعه کنند.

 

11. لینک داخل داشته باشید
قدرت لینک شما فقط ر اساس تعداد سایتهای که آن را به اشتراک گذاشتهاند
مشخص نمشود، بلکه از ساختار لینکدهی داخلتان هم تاثر مپذرد. وقتی
محتوای را تولید و منتشر مکنید، حواستان به تهیه لینکهای داخل هم باشد.
ان کار نهتنها به سئو کمک مکند، بلکه منجر به تجربه هتر و مفیدتر رای کارران

هم مشود که اساسیترن عامل افزایش ترافیک سایت هستند.
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12. با افراد پیشرو حوزه خودتان مصاحبه کنید
آیا فکر مکنید مصاحبه فقط مختص افراد زرگ است؟ وقتی بفهمید چند نفر
مشتاق مصاحبه با شما و پاسخ دادن به سوالهایتان هستند، شگفتزده مشوید.
فقط کاف است از آنها بخواهید. رای افراد پیشرو حوزه خودتان ایمل درخواست
وقـت مصـاحبه بفرسـتید و اـن مصاحبههـا را در وبلاگتـان منتشـر کنیـد. نهتنهـا بـا
شناخته شدن اسمتان، اعتبار خودتان و ترافیک سایتتان افزایش میابد، بلکه
شاید فردی که با او مصاحبه کردهاید هم متن مصاحبه را منتشر کند که منجر به

بازدید بیشتر از آن مشود.

 

13. ایمل مارکتینگ را جدیتر بگرید
خیل از کسبوکارها آنقدر ر جذب مشتریان جدید از طرق تولید محتوا تمرکز
مکنند، که روشهای قدیمتر را از یاد مرند. بازاریای ایمیل ازار قدرتمندی است
و حتی موفقیت متوسط ایملها متواند منجر به افزایش چشمگر ترافیک سایت
شود. فقط مراقب باشید که افراد را با رگبار ایملها درباره محصولات جدیدتان
بمباران نکنید. همچنن، قدرت بازاریای دهانبهدهان را دستکم نگرید؛ بهخصوص
از سـوی افـرادی کـه از محصـولات و خـدماتتان راضـ هسـتند. ارسـال یـک ایمـل
یـادآوری دوسـتانه دربـاره محصـول یـا خـدمت جدیـد متوانـد بـه افزایـش ترافیـک

سایتتان هم کمک کند.

بهطور کاملا جدی ر جذب ایمل در سایت و ارسال ایمل تمرکز کنید.

 

14. از امضا ایمل استفاده کنید
یک امضای ساده با یک توضح یکخط در مورد مزایای اصل خدمات خود تهیه
کنید. ان امضا را متوانید زر هر ایمیل که مفرستید قرار دهید حتی متوانید
ایملهای با مطالب مرتبط تهیه کنید و با امضای خودتان پخش کنید. دقت کنید

https://modiresabz.com/%D8%AC%D8%B0%D8%A8-%D8%A7%DB%8C%D9%85%DB%8C%D9%84-%D8%A8%D8%A7%D8%B2%D8%AF%DB%8C%D8%AF%DA%A9%D9%86%D9%86%D8%AF%D9%87/
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کــه اــن ایملهــا وقتــی دستبهدســت فــوروارد شونــد تعــداد خیلــ بیشتــری از
علاقهمندان تبلیغاتتان را خواهند دید. دقت کنید که احتمالا دوستان کسانی که به
کارتان علاقهمند هستند و ایمل فوروارد شده به دستشان مرسد نز احتمالا به

کارتان علاقهمند خواهند ود.

 

15. مطمئن شوید که سایتتان ریسپانسو است
روزهای که فقط از طرق صفحه کاموترهای خانگ به اینترنت و جستجوی اینترنتی
دسترســی داشتیــم، گذشتهانــد. امــروزه، افــراد بیشتــری ــرای دسترســی بــه وب از
موبالهایشان استفاده مکنند و اگر بازدیدکنندگان را مجور کنید که خودشان
بهسختی مسرشان را در سایتتان پیدا کنند، عملا به آنها مگویید از سایتتان
خارج شوند و سراغ دیگران روند. حتی اگر یک وبسایت ساده و ابتدای دارید،
هنوز هم باید مطمئن شوید که در دسترس است و با دستگاه‌های مختلف ازجمله

تلفنهای هوشمند کوچکتر متوان از آن بازدید کرد.

 

https://modiresabz.com
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 .16ر سرعت سایت کار کنید
آیا تاکنون رایتان پیش آمده که 30 ثانیه منتظر باز شدن یک صفحه وب بمانید؟
ـرای مـن پیـش نیامـده. اگـر بـاز شـدن سایت‌تـان خیلـ طـول بکشـد، نـرخ انصـراف
بازدیدکنندگان خیل بالا مرود. مطمئن شوید که صفحات سایتتان تا حد ممکن از
نظـر تکنیکـ هینهانـد و بهخصـوص بـه انـدازه فالهـا، ساختـار صـفحه و عملکـرد

افزونه‌ها توجه کنید. هرچه سایتتان سرعتر باز شود، هتر است.

 

17. از ویدو مارکتینگ استفاده کنید
محتوای متنی بسیار خوب است، اما ویدو ازار ارزشمندی رای جذب بازدیدکنندگان
جدید و جذابتر کردن سایتتان است. دادهها نشان مدهد که ماندگاری اطلاعات
تصوری بسیار بیشتر از متنی است و درنتیجه، بازاریای ویدوی روشی عال رای

جذب و حفظ توجه مخاطبان است و همزمان ترافیک سایت را هم افزایش مدهد.

ویدوهای درباره کارتان و محصولات و خدمات درست کنید و آنها را در سایتهای
مثل وتوب و آپارات منتشر کنید. در توضیحات ویدو از افراد دعوت کنید رای

دریافت اطلاعات بیشتر به سایتتان مراجعه کنند.

 

18. در سایتهای دیگر به سوالات پاسخ بدهید
در بسیاری از سایتها و وبلاگها سوالات زیادی وجود دارد که هچکس به آنها
پاسخ نمدهد. اگر در سایت خودتان مقالات و مطالی دارید که به ان افراد کمک
مکند متوانید یک پاسخ کوتاه بدهید و رای اطلاعات بیشتر شخص را به مقاله

سایت خودتان هدایت کنید.

البته ان روش همیشه قال استفاده نیست و شاید پاسخ شما توسط مدر آن
سایت تایید نشود.

https://modiresabz.com
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19. تبادل لینک کنید
تبادل لینک با سایتهای غررقیب ول مرتبط با کسبوکارتان یا مرتبط با بازار
هدفتان متواند منع فوقالعادهای رای به دست آوردن ترافیک مفید باشد. در ان
روش هم شما و هم سایتی که با آن تبادل لینک مکنید هره مرند. به سایتهای
درخواست تبادل لینک بدهید که رتبه آلکسای آنها قریبا با رتبه شما یکسان است.
توقع نداشته باشید سایتهای با رتبه بسیار هتر از شما حاضر به تبادل لینک شوند.

20. تبادل تبلغ
از فضای تبلیغاتی سایتتان رای تبلغ سایت دیگری استفاده کنید و از آن سایت
بخواهید که تبلغ سایت شما را در سایت خود قرار دهد. ان کار چزی شبیه تبادل

لینک است ول به جای لینک احتمالا یک بنر تبلیغاتی رنگارنگ را تبادل مکنید.

 

البته رای افزایش ترافیک سایت روشهای بسیار زیادی وجود دارد. اگر شما از روش
خاص استفاده کردهاید متوانید با ما در میان بگذارید.
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